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ال ا 

إن علم الاقتصاد قد يكون العلم الوحید التی تشمل دراسته مواضیع تتدرج في 
دقتها وتجريدها من البدیهیات إلى النظریات الحديثة التطورة التی تماثل في أسلوب 
عرضها آحدت التظریات العلمية الصرفة. بل فى الحقيقة أن الاحابة عل سوّال ما في 
علم الاقتصاد قد تکون با کثر من أسلوب واحد. فهنالك ما یسمی بالأسلوب النوعي 
Qualitative Approach‏ والذى يعتمد على المنطق الکلامی وهنالك ما یسمی بالاسلوب 
الکمی Quantitative Approach‏ والذي یعتمد على الأسلوب الرياضي . ان الاسلو ین 
لع ean‏ صو بشو اه إفاظيعة الف pa‏ الت قير إلى مد 
كبر أياً من الأسلوبين يجب أن يستخدم. إن هذه هي geld‏ الا Koo lo‏ التي تميز علم 
الاقتصاد عن بقیة العلوم الأخرى. 

بالرغم من هذه الصعوبة فان كتب مبادیء الاقتصاد الحديثة تتشابه إلى حد كبر 
في محتواها وان اختلفت في طريقة العرض والاعتماد على أسلوب معين في التحليل 
والعرض أكثر من الأسلوب الآخر. إن هذا يصح بشكل خاص على كتب مبادیء 
الاقتصاد التي تنطق بالانكليزية. 

ور وو ae EUS‏ سا وا سر یه vin‏ ان زونه لسوت ا 
شقان. 

الأ ول هو كيفية عرض ecole‏ علم الاقتصاد لطلاب لا ینوون التخصص في علم 
الاقتصاد. 

والثاني هو ضرورة الایجاز والترکیز بحکم عامل الوقت وعدد الساعات الخصصة 
لادة مبادیء الاقتصاد. 

لقد خاولیا عند DLT‏ هذه الذ كرة Jl‏ الصعوبات اعلاہ بنظر الاعتبان ونرحو آن 
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سومے 


الفصل الأول 
بعض المفاهيم الأساسية في علم الاقتصاد 


۱۱ - نطاق موضوع الاقتصاد : 

تبدأً dole‏ معظم كتب مبادیء الاقتصاد بسرد الصعوبات التي تحيط باعطاء 
تعريف موجز و واف لعلم الاقتصادء ان عدم امكانية اعطاء تعريف موجز ليست مسألة 
محصورة فقط في موضوع الاقتصاد بل أن هذه الصعوبة ترد أيضا عند محاولة اعطاء 
تعاريف لعلوم أخرى كالفيزياء والجيولوجيا والفلسفة» ونتيجة لحذه الصعوبة فان هناك 
تعاريف عديدة لعلم الاقتصاد يقارب عددها في الحقيقة عدد الكتاب في مبادىء علم 
الاقتصاد, و يلاحظ أن القليل من کتاب الاقتصاد يتفق مع تعاريف من سبقوه من 
الكتاب وني معظم الأحيان يجد الكثير من الكتاب أنفسهم مضطرين GL‏ تعريف 
جديد لعلم الاقتصاد. 


ان وجود صعوبة في الا تفاق على تعريف موجز وواف لعلم الاقتصاد لا يعنى أن 
هنالك خلافا بن الکتاب فيما يتعلق بنطاق علم اعسات ان ما يهم علم الاقتصاد 
لیس موضوع جدل ومناقشة» ان كل عملية تبادل اقتصادى نحوي معظم فروع الاقتصاد 
حيث أنه تحت الظروف الاقتصادية احديثة يقوم معظم الأفراد بأداء أعمال متخصصت 
فالمدرس مشلا يقضى وقته باعطاء المحاضرات مقابل راتب نقدى لكون أفراد آخرين 
متخصصن في انتاج الغذاء اللابس, الأ ثاث» الخ. فبامكان المدرس الحصول على 
الغذاءء والملابس, ولا SU‏ عن طريق استبدال بعض النقود التى حصل عليها عن 
طريق التدریس, بالغذاء» اللابس الا ثاث. 


ہن الات 


ان التخصص مع ذلك قد جعل مسألة الانتاج والتبادل أكثر تعقیداء حيث أنه 
عندما یتخصص الأفراد في أعمال انتاجية مختلفة يصبح من الضروری لكل منهم القيام 
بتبادل السلم والخدمات مع الأفراد الآخرینء فالدرس يفضل أن تكون مكافأة جهوده 
على شكل نقود لأن النقود هي واسطة التبادل ولكون استعمال النقود يسهل عملية 
التبادل» WIT‏ مکن ايداع النقود في مصرف لقاء سعر فائدة إذا ارتأى تأجيل الانفاق 
لوقت اخر. فلنفرض أن المدرس قرر شراء سيارة وذهب الى وکیل احدی شركات 
السيارات واختار سيارة يابانية» اد عملية الاختيار هده بحد داتها هی فرار اقتصادى 
حيث وكما سنری فيما بعد أن الخيار مسألة أساسية في الاقتصاد. OW‏ يمكن أن نتتبع 
سلسلة الساملات الاقتصادية الى حدئت قبل آن تصل تلك السيارة الى معرض أو 
كراج الوکیل والذی اشتری منه ذلك الدرس تلك السيارة» فخامات الحديد التي 
استخدمت في صنع صفائح الفولاذ التي استعملت في صنع الاطار الخارجي للسيارة قد 
تكون قد استخرجت من منجم في ليبيريا (LIBERIA)‏ (وهي دولة في القارة 
الأفريقية) ثم بيعت تلك ا لحامات في بورصة البضائع في لندن» باریس, أو نيو يورك ثم 
شحنت إلى الیابان لاستعماها من قبل شركة حديد وصلب. كذلك الحال بالنسية 
للفحم الذى استخدم في صناعة الفولاذ أو الصلب فقد يكون قد استخرج من منجم في 
الولايات المتحدة أو استراليا ثم بيع في احدى بورصات البضائع العالية قبل شحنه إلى 
اليابان لاستعماله من قبل شر كة صناعة الفولاذ المعنية. الشىء نفسه قد ينطبق على 
الأجزاء الأخرى من السيارة كالاطارات والزجاج؛ بعبارة أخرى أن المواد التى 
استعملت في صنع السيارة كان قد قام باستخراجها و بيعها ونقلها وتأمينها وتصنیعھا 
أعداد كبيرة من الأفراد. كل متخصص بعمل معين قبل أن تصل إلى مصنع السيارات 
والذى أضاف عليها عمليات صناعية أخرى get‏ بشكل سيارة وأخيرا بيعت هذه 
السيارة إلى التاجر ني السوق في الرياض ثم أمن عليها وشحنت قبل أن تصل إلى 
معرض أو كراج التاجر أو الوكيل. 
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ان كلا من الأفراد الذين قاموا بای عمل ما يتعلق بصنع تلك السيارة يقوم بفعالية 
اقتصادية تحظى باهتمام دارسی علم الاقتصادء كذلك ا حال بالنسبة للأفراد الآخرین 
الذين يشاركون في صناعة السلع الآخری فهم يقومون بفعالیات اقتصادية تحظی 
باهتمام المختصين بعلم الاقتصاد. 

ان الدارس أو المختص بعلم الاقتصاد ضمن نطاق اختصاصه مع ذلك غير مهتم 
YL‏ وجه الفنية للانتاج» مثلا كيف تعمل هذه الماكنة أو الآلة gh‏ تلك» كيف يمكن 
صيانتها وتصليحها عند عطبها بل هو مهتم VL‏ وجه الاقتصادية فقط. مثلا هل ححم 
الانتاج مشل ا حجم الثالی أم لا؟ هل الشركة المنتجة هي في حالة تكامل عمودى أم 
al‏ ؟ هل تم ااعتل باستخدام ال مكننة أو العمل اليدوي ؟ . 

ان الاقتصادی يحاول أن یکتشف السیب الذي sob‏ إلى تفضیل منتوح على آخره 
ما هي العوامل التي تحدد حجم المؤسسات الاقتصادية ؟» ما هي الكميات التى يجب 
الاج وان TE‏ :الب gE‏ اتيك کڈ اسر من ماعا ا من ill‏ 
المنتوج في سلعة آخری؟, كذلك كيف ممكن تمو يل العملية الانتاجیة؟ء بالاضافة إلى 
ذلك يحاول الاقتصادى معرفة الكيفية التی بموجبها تتحدد أسعار الواد الأ ولية والسلع 
النهائیه, ما هي الأجور التي تم دفعها إلى العمال من محتلف المهارات»ء HUIS‏ معرفة 
الكيفية التي موجبها يتم دفم أثمان الاستیرادات من الواد الأ ولية والسلم النهائية 
وكيفية الحصول على آثمان الصادرات من قبل الصدرین. 

هذه بعض القضایا والسائل التي يحاول الاقتصای فهمها والتي تقع ضمن نطاق 
ple‏ الاقتصاد. 


۲۱ ۔ بعض التعاریف لعلم الاقتصاد : 


بعد أن نتذ کر السائل والقضایا التى يهتم الاقتصادی بدراستها من المکن ايراد 
بعض التعاریف التي وضعت لعلم الاقتصاد, ان التعاریف الا ولية لعلم الاقتصاد 
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كانت قد ركزت على الثروة (WEALTH)‏ والتی لم تعنى الذهب والفضة فقط بل 
السلع الأخرى کا مسا کن والحلات العامق الا ثاثء الأعمال الفنية مسووو الخ 
من المتلکات الشخصية السفنء المعامل» ا معدات: والمكائن المستعملة في الانتاج. 
فا دم ee ee‏ والدى يعتبر هو ا منثیء لعدم الا فتصاد وال لف للکتاب الشھر تروة الأمم 
(WEALTH OF NATIONS)‏ اعتبر عمله الفكرى في نطاق علم الاقتصاد على أنه 
(البحث في طبيعة ثروة الأمم وأسبابها) 

An Inquiry into the Nature and Causes of the Wealth of Nations. 
العلم‎ ail الى علم الا فتصاد على‎ (John Stewart Mill) بينما نظر حون سيتوارت ميل‎ 
التطبيقي أو العمل التعلق بانتاج الثروة وتوريعها‎ 

Practical Science of the Production and Distribution of Wealth 
وهذا التعريف الاخير هو المأخوذ به في قاموس أ كسفورد الموجز. يتبين مما تقدم أن آدم‎ 
وجه العامة للثروة والوسائل التى بموجبها يمكن زيادة حجم‎ YL سمث كان مهتما‎ 
الانتاج وهذا هدف مهم من أهداف السياسة الاقتصادية.‎ 

Ll‏ حون سيتوارت ميل فقد ذهب في تعريقه إلى مرحلة أبعد من ذلك اذ شمل 
مشاكل الانتاج والتوزيع وتأثير هذين اهدفین على المستوى المعاشي . أما أ. سي بيكو 
A.C. Pigou‏ فقد عرف علم الا فتصاد مر کزا على المنفعة Welfare‏ و بالتال فقد شمل 
لأ وجه البشرية بالاضافة إلى الأ وجه المادية للموضوع وتعريف بيكو هو أن علم 
الاقتصاد هو العلم الذي يدرس وسائل كيفية زيادة الانتاج JS‏ من أجل رفع 
الستوی العاثی للشعب. بینما حرص الفرد مارشال Alfred Marshall‏ بي تعريفه على 
التركيز على الثروة والمنفعة معا عندما عرف علم الاقتصاد على أنه العلم الذي يدرس 
ذلك الجزء من أعمال الأفراد والمجموعات المتعلقة بالحصول على الضروريات المادية 





(1) J.L. Hanson, A Text Book of Economics, 5th. Edition, PP.5,6. ۰ : الصدر‎ 
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لتحقيق تحسن في المستوى العاشی. أما التعازيف الحديثة لعلم الاقتصاد فھی ت ركز على 
الندرة Scarcity‏ وعلى الاختيار (Choice‏ وقبل ذ کر هذه التعاريف يجب أن نعرف مادا 
تعنى الندرة والاختيار. 


۳۱ الندرة : 

ان کل الاشیاء تعد نادرة في نظر علم الاقتصاد نظرا OF‏ عبارة ندرة تعنی بالنسبة 
له agit‏ المرض. اما في اللغة العادية ولعامة البشر فان عبارة (ندره) تحظی ععنی 
اق هيدا ففی ا ماضو ی وق دول 3,25 OS‏ سالك Jar‏ تدرة gh‏ شحة الغذاء سيت 
موسم حصاد غير جيد أما بالنسبة لدول كثيرة في العالم كفرنسا و بریطانیاء فان مثل 
هذا الخطر قد یبدوبعیدا فی الوقت ا حاضر ولكن بالنسبة لدول أخرى کافند 
بنگنلاڈیٹن شء الحبشة» والصومال مثل هذا الخطر قائم فعلا. على العموم في حالة معظم 
دول العالم الغنية تحوى الحلات التجارية والأسواق على ختلف السلع و بكميات 
وفيرة وساغزة للبيع. مع ذلك فانه بالرغم من هذه الوفرة فان الاقتصاديين يعتبرون كل 
السلع نادرة. ان الذي يعنيه الاقتصادي هو أن كل الأشياء نادرة بالنسبة إلى رغبة 
الناس الیها. ان معظم الناس يرغبون في الحضول غل آشیاء کثيرة و بکمیات آکبر 
وبنوعیات آرقی ما عتلکون في الوقت الحاضرء مثلا دار سكنى أكبن SU‏ میرف 
أرقى» معدات منزلية کهر بائية تقلل العمل النزلي اليدوي, سياحة واصطیاف لبلدان 
آبعد ولفعرات أطول» ST‏ الودیلات من السیارات» و بالنسبة للنساء کمیات أكبر 
وأكثر من اللابس سی ال 

ol‏ حاحات البشر ولكن الموارد المتاحة لانتاج الوسائل التي تشبع تلك 
الحاجات هي محدودة. فمثلا سل ا مواد YI‏ ولية» مبانى المعامل» الکائن: هي حدودة 
العرض. فليس هناك موارد انتاجية في العالم کافیة لانتاج کل ما يحتاجه 4 فرد . 
لذلك فبالنسبة للاقتصادى كل الاشياء هي نادرة حتى ولوأدى التحسين في طرق 


=e. 


الانتاج عن طريق استعمال الموارد الانتاجية بشكل أكثر اقتصادیة إلى التقليل من تلك 
الندرة. كثيرا ما يقال أننا نعیش الآن في عصر الوفرة حيث تنتج كميات كبيرة من 
مختلف آنواع السلع كل يوم. فهل يمكن أن يتفق هذا القول مع نظرية الندرة؟ نعم يمكن 
القول ذلك لکون الندرة تعنى محدودية العرض بالنسبة إلى الطلب. 

على الرغم E‏ کون الانتاج سن كافة انواع السلع قد ازداد زيادة كبيرة خلال 
الخمسين سنة الماضية فان السلع ما زالت نادرة بالنسبة إلى الطلب عليها. لذلك فانه من 
غير المحتمل أنه سیکون بامکان المجتمع البشرى انتاج كميات لا نهائية من کل انواع 
السلع مهما ارتفع معدل النمو الاقتصادی (وهو النسبة التي ينموفيها الدخل الوطني 
سو یا) لذلك فان السلع ستبقی دائما نادرة بالمعنى الذى يعنيه الاقتصادیون ای 
حدودیة العرض. 

لكون حاحات البشر كبيرة والوسائل المتاحة لاشباعها محدودة فانه يجب ايحاد 
طريقة أو طرق لتوزيع هذه السلع النادرة بين الذين يطلبونها. ان المشكلات والوسائل 
المتعلقة بهذا ا موضوع حظی بالاهتمام داته بالنسية لعلم الاقتصاد. لدلك فقد عرف علم 
الاقتصاد على أنه العلم الذي (يدرس التصرف الانسانى كعلاقة بين الغايات والوسائل 
الاقتصاد نی الوارد الانتاجية وتوزیعها بين الصناعات التي تتنافس من أجل الحصول 
عليها. وترجع مزايا هذا التعريف الاخیر إلى كونه يغطى كل أنواع الفعاليات 
الاقتصادية في البيت والعالم الخارجي. الا أن عيبه هوعدم اعطاء مؤشر عن الواضیم 
الداخلة في نطاق علم الاقتصاد. في الحقيقة أن تعريف علم الاقتصاد هذا هو 
للاقتصادی نفسه. 


۹۔ ٤‏ الاختبار: 
إذا كانت كل الأشياء نادرة بالنسبة إلى الرغبة في امحصول عليهاء ؤلين كان للبشر 
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حاجات كثيرة غير مشبعة وأن الوسائل المتوفرة هي لاشباع جزء فقط من تلك 
الحاجات» فمن البديهي أنه مر غير الستطاع للبشر اشباع 3" حاجاتهم. لذلك يجب 
أن يكون هنالك خيار تشبع موجبه بعض ال حاجات و يترك أو يؤجل اشباع ا حاجات 
الاخری. أى أنه اذا اريد التمتع بشیء فمن الضروري التضحية بأشياء آخری. اذا 
كانت کل التصرفات الانسانية صادرة عن وعی وادراك تامینء فان کل فرد سیقوم 
باشباع الحاجات اللحة أولا ثم يختار بعد ذلك اشباع الحاجات التي بعتبر اشباعها Bl‏ 
ا خاحا, على العموم هذا هومنهج التصرف الانسانى. مع ذلك فهناك بعض الا فراد 
الذين قد يقومون في بعض الأحيان تحت تأثير الاغراء الوقتى بعملية شراء قد يندمون على 
القيام بها بعد ذلك. ان الاقتصادي كفني غير مهتم بصحة أو عدم صحة الاختيار بحد 
ذاته, فقد يؤثر المدخن السکایر على سلع أخرى قد يحتاجها. وقد يؤثر العالم شراء 
الکتب عل شراء الملابس وقد يؤثر بعض الناس أن يحرم نفسه من امتلاك بیت من 
أجل اشباع رغبته في السفر ورؤية مناطق أخرى من العالم. كل هؤلاء الأفراد قد قاموا 
بخيار وفضلوا شيئا على آشیاء ces el‏ ولکن Shae‏ کون خيارهم جیدء صائب أو غير 
ذلك هي مسألة لا تهم علم الاقتصاد بل تهم علم الاخلاق. 


ان القدر الأكبر من ا حیار حدث عند صرف الفرد لدخله فأولا يجب أن يقرر کم 
سيصرف Spend‏ وكم سیدخر Save‏ بعد ذلك يجب أن يقرر کم سيصرف على الايجار 
(اذا لم يكن متلك بيتا) الغذاء الملابس» السياحة الاصطياف, عدو gl‏ 
وغالبا ما یزعم الافراد أنه ليس باستطاعتهم مالیا شراء شىء ما إلا أن في الحقيقة ما 
يعنونه هوأنهم يفضلون صرف دخلهم على أشياء أخرى. ان رجال الأعمال كذلك 
يجابهون الكثير من الخيارات أثناء قيامهم بعملهم. اذ يجب أن يقرروا أى طريقة من 


اق الخيار في اقتصاد حر 

3 اقتصاد حر 5 9 مالي يكون المستهلك The Consumer‏ حرا ٤‏ اختیار ما پرید 
شراءه من السلع والخدمات, ان هذه الحرية محدودة فقط بكمية النقود التي يريد 
صیرفھا, ان القوة النسبية لطلب المستهلكين على مختلف السلع هي التي ستحدد الكمية 
من کل سلعه التى سيحاول النتحون انتاجها. فمثلا اذا ازداد طلب الستهلکن على 
سلعة معينة ولتكن السیارات مثلا فان منتجی السیارات وعن رق جذب عوامل 
الانتاج من عمال ورأسمال الى صناعة السيارات سیتمکنون من زيادة انتاج السیارات 
لتلبية حاجة السوق. و بالعكس اذا كل سسوس سس 
سيقومون بتقليص الانتاج من تلك السلعة. و بالتالي فان عوامل الانتاج من عمل 
ورأسمال ستقوم بترك الصناعة المعنية. بهذه الطريقة أو الیکائیکیۃ نتم عملية توزيع 
عوامل الانتاج المحدودة العرض أو النادرة بين مختلف الصناعات. متأثرا هذا التوزيع 
بحجم طلب المستهلكين والذي ينتج عنه السعر السائد في السوة 


٦١‏ الخيار في اقتصاد مخطط 

يقصد بالاقتصاد المخطط ذلك الاقتصاد الذى عوحبه تقرر الدوله ما حب انتاحه. 
في مثل ذلك الاقتصاد بعض ا حیار قد أخذ من المستهلكين وأصبح من حق الدولة. أما 
ما تبقی للمستهلكين من خيار فانه أصبح يعتمد على درجة التخطيط الذي تتبعه 
الدولة. ففي اقتصاد مخطط بشكل كامل تأخذ الدولة على عاتقها القيام بعملية الخيار 
عل اتطاق واسع فتقررما سينتع من السلع» کم سیق من كل ببلعة ومن تم تونع 
العوامل أو الموارد الانتاجية لانتاج السلع التي تقرر انتاجها و بالكميات المقررة. كذا 
قد تقرر الدولة الكمية من كل سلعة والتي سيحق للمستهلك استهلاكها. ان مثل هذ 
التخطيط قد يحتم اتباع نظام التمو ين أو شبيهه لتوزیع الكمية النتجة من كل سلعة 
بن المستهلكين. وتقوم الدولة في نظام اقتصادى Lhe‏ ممارسة الخيار عن طريق وزارة 
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أو جهاز التخطيط المركزى. بينما في نظام اقتصادى حر يقوم الافراد في السوق يعملية 
الخيار. 

الخیار بين السلع والخدمات المنتجة لکون هذه السلع والخدمات نادرة بسبب محدودية 
ا 


ااا سسسسس+ببحححححححححجببب يبب ا 
P. Samuelson: ECONOMICS, INTERNATIONAL STUDENT EDITION, Tenth Edition, Chapter 8.‏ (1) 
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الفصل الثانی 
عناصرالانتاج 


Factors of Production 


ان الذي يحدد كمية الانتاج من سلع وخدمات في بلد ما هو كمية ونوعية عناصر 
الانتاج التي مملكها ذلك البلدء هذه العناصر هي الارض Land‏ والعمل Labour‏ ورس 
الال Capital‏ وتسمى عناصر الانتاج هذه أيضا عوامل الانتاج كما تستخدم أيضا 


عبارة مستخدمات او موارد. 


ان كلمة الارض تستخدم عادة بمعناها الواسع لتشمل كل أنواع الموارد الطبيعية؛ 
کالارض الزراعية والغروات الطبيعية كالفحم والنفط وخامات الحديد والخامات 
العدنية الأخرى. كما تشمل آیضا مناطق صيد الاسماك في البحار والحیطات. 
بالامکان القول أن آهم دور للارض هو توفير الارضية التي يتم علیها الانتاج أى 
ار الي ينشأ علیها الصنع أو تقام عليه البناية. کذلك ا حال بالنسبة لرأس ا مال 
حیث یشمل موارد مختلفة كأبنية العامل المكائن» وا معدات: والواد نصف المصنعة 
ووسائل الواصلات, ان الخاصية المشتركة لکل الأشكال الذ كورة من رأس ا مال هو 
آنها مطلوبة أو مرغوبة ليس لذاتها Lily‏ لانها تساعد في انتاج السلع التي تشبع حاجة 
المستهلكين مباشرة. فبينما تشتمل الارض باعتبارها من عناصر الانتاج على كل الموارد 
التي وفرتها الطبيعة» ومن ثم يشمل تعبیر رأس ا مال کل الأشياء المتراكمة كنتيجة 
Tee‏ الانسان في الماضى أو الماضى القريب. من هنا عکن فهم ما ذهب اليه مارشال 
من أن هناك عنصرین قط من wale‏ الانتاج هما الطبيعة Nature‏ والانسان Man‏ آما 
عنصر العمل فهو الجهد الانساني الستخدم في الانتاج. في الحقيقة مکن القول أنه حتى 


کے 


بالنسبة للحياة البدائية فان تعاون عناصر الانتاج الثلائة وجمعها كان ضروريا SV‏ 
عملية انتاجية. فالانسان القديم حتى في العصر الحجرى عمل أدوات بسيطة لمساعدته 
ف عمله. فبالرغم من أن بعض الفواكه كانت تنمو طبیعیا فان بعض العمل كان 
ضروریا لجنيها وقلیلا من الادوات والعدات كان ضروریا لنقلها إلى الکهف الذي 
كان يقطنه ذلك الانسان القدیم. في الصناعات أو ا حرف الاستخراحية کالزراعة 
والصيد بنوعیه البري والبحري» التعدين» فاد الارص ومواردها هي العنصر المهيمن 
ولکن ليس هيمنة مطلقة فهنالك حاجة إلى العنصرین ال خرین العمل ورأس ال. 

هل Wha‏ ثلاثة عناصر أم أر بعة عناصر للانتاج؟۱ 
في بداية القرن التاسم عشر كان الاقتصادیون یعتبرون أن هنالك ثلاثة عناصر من 
عناصر الانتاج والتی هي الا رض» رأس لال والعمل؛ ولکن (الفرد مارشال) ch‏ أن 
العنظیم Organization‏ عکن اعتباره أحيانا عنصرا مستقلا من عناصر الانتاج. منذ 
ذلك الحين أعتبر کثر من الاقتصادین أن رب العمل أو صاحب العمل Entrepreneur‏ 
أو المنظم Organizer‏ لعملية الانتاج عاملا أو عنصرا مستقلا من pole‏ الانتاج. على 
الرغم من وجود بعض الاقتصاديين الدين لا زالوا یرفضود التمييز بين اخهد البشرى 
كعمل و بين التنظيم. 
١ ۲‏ عنصرالاً رض : 

لقد اعتبر الاقتصادي الانكليزي الکبر David Ricardo‏ عنصر الأ رض على أنه 
عختلف اختلافا أساسيا عن عناصر الانتاج الآ خر وذلك CLOW‏ التالية : 
أ ان الا رض هي هبة من الله وان الانسان لم یفعل شيئا من أجل تحقيق أو خلق 
هذه الهبة» بعکس رأس ا ال والذي هو نتيجة لترا کم ما أنتجه العمل وعناصر الانتاج ' 
الاخری ف gl‏ 

(1) J.L. Hanson: A TEXT BOOK OF ECONOMICS, 5th Edition, P. 4 
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ب بعکس عناصر الانتاج الاخرى WOW‏ رض هي ثابتة العرض Fixed Supply‏ 
یی قي الأجل الطويل فان عرض الا رض والكمية المتوفرة منها لا عکن زيادتها. 
ج ف الفعالیات أو النشاطات الافتصادیه التي تعتمد اعتمادا اساسا على 
الأ رض فان هذه الفعاليات أو النشاطات تخضع للقانون الاقتصادي الشھیر قانون 
تناقص الغلة أو تناقص العوائد Law of Diminishing Returns‏ . 

من حانب اخر هنالك بعض الاقتصاديين الذين يعارضون ريكاردو و یردون عليه كما 
بل 

۳ أن القول بأن الأ رض هبة من الله لیس له آهمية اقتصادية عملية. ASWL‏ 
فان الانسان لم يخلق الا رض وما فيها من معادن وموارد. مع ذلك فان وجود الفحم أو 
النفط الخام والعادن الا خری لن OSS‏ له أهمية اقتصادية اذا ما ترك في موضعه تحت 
لا رض. فهنالك معادن كثيرة توحد تحت آلاف من الأقدام تحت الا رض وهذه 
العادن لن تکون لها آهمية اقتصادية الا بعد استخراجها. Wha‏ خاصية واحدة من 
حصائص الا رض لا تخضع لسيطرة أو تحكم الانسان وهو موقعها . لذلك فان موقم 
الأ رض الزراعية أو OLS‏ العادن هو آهم خصائص الا رض کعنصر من عناصر 
الانتاج. 

حب بالرغم من الاعتراف Ob‏ الساحة الكلية للأ رض لا کن زیادتها بشکل 
کبر فانه من غير الصحیح القول بأن لا رض هي ثابتة العرض. ففي هولندا 
Netherlands‏ أستصلحت أراضي كثيرة عن طریق تجفیف البحر, WIS‏ هنالك آراضي 
حصل عليها عن طریق تحفیف البحر في المملكة التحدة United Kingdom‏ في منطقه 
Fenlands‏ والتي انت عطقة مسعقات امضاعت واسہعت من أحسن الا راضی 
الخصبة والصالحة للزراعة. وف المملكة العر بية السعودية يتم الآن تحويل أراضى 
ااسسراء إل آي رراضية عن طريى planed‏ اتطرق My‏ لیب jill halal‏ 
الري والحصول على المياه الجوفية. يمكن الاستنتاج إذأ بأنه هكن زيادة الأ راضي 
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الزراعية سن طریق استضلاح التربة. پیتما من ن الب آھر فان الاراضی الزراعية 
تتضاءل بسبب تعریه التر به وزحف البحر والصحر 

و كان الاعتقاد السائد بان الزراعة تخضع لقانون تناقص الغلة بينما الصناعة 
تعمل نحت قانون زيادة الغلة. . مم ذلك فان الا بحاث ا حدیثه تشر إلى ol‏ قانوك تناقص 
الغله ليس محصورا تأثيره في ف القطاء اع الزراعى فقط . أقد آصبح و في الامكان الان اظھار أنه 
3 ظل ظروف ake‏ فان ال acl,‏ والصناعة رقعان حت تان ۳8 من القانونين آي قانوك 


تناقص الغلة وقانون تزايد الغلة. 


٢۔٢‏ قانون تناقص الغلة : 
ھے* ن المفيد یق هذه المرحله القاء ax,‏ : ن النظر على فانوں تنافص القله كیا يسترص 
وقوعه في الز رراعه کن تلخیص وفوع القانوں على الوجه التالى 
jag‏ وسا فخي OW‏ زنادة wall‏ ر أو اور ورد الستخدمهة J‏ قطعة بس تن 


العناصر دا ث۳ rin py‏ مفعول هذا القائرن a‏ مثال رقمی. 


فلوافترضنا وحود قطعة من الا رض أكبر من أن يستطيع رجل واحد زراعتها 
بحهوده الفردية. فلو فرضنا أنه في سنوات متعاقبة یقوم مالك الا رض هذه باستخدام 
عامل gle!‏ واحد کل ستة ail cl‏ یر بد عدد العمال بعامل واحد سنو يا و WIS‏ يزيد 
العدات والالات الستخدمة بنفس الس فاذا کانت مساحة الا رض الزراعية و کما 
افترضنا أعلاه واسعة نسبيا فان استخدام أول عامل سيژدي إلى زيادة الانتاج بأكثر من 
الضعف, بعد ذلك اذا أضاف صاحب الا رض عاملا ثانيا وثالثا ورابعا وحتی خامسا 
فانه سيحصل على زيادات متزايدة في الانتا ج أي أن الانتاج HW‏ لسنوي للا رض الزراعية 
ساد وکتعیات أكبر سی bal‏ وص العامل wth‏ أى اذا ما اضاف صاحب 


ہے کا 0ے 


الأ رض عاملا سادسا فان الانتاج سيستمر على الزيادة ولكن بكميات أقل وهكذا مع 
اضافة كل عامل جديد بعد العامل السادس فان الزيادة في الانتاج ستکون بکمیات 
أقلء كما يمكن ملاحظة ذلك من الجدول التالي : 


جدول رقم (۱) , 
تناقص الغلة لقطعة معينة المساحة من الا رض الزراعية 


وحدة مساحة | عدد العمال | كمية الانتاج السنوى | الزيادة في الانتاج 


طن من القمح | طن من القمح 





يتبين من الجدول أعلاه أنه بعد استخدام العامل السادس تبدأ الزيادات في الانتاج 
بالانخفاض. ان الزيادة بي الانتاج تستمر على الانخفاض مع كل اضافة عامل حدید 
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حتی تصل الزيادة بعد اضافة العامل السادس عشر الى صفر كما بمكن ملاحظة ذلك 
من العمود الرابع من الجدول أعلاه. يجب الانتباه الى أن كمية الانتاج السنوي تستمر 
على الزيادة منذ اضافة العامل الا ول حتى اضافة العامل السادس عش الا أن 
الزیادات تبداً تتناقص بعد اضافة العامل السادس. ولو استمرت ععلیة اضافة عمال 
آخرين بعد العامل السادس عشر فان كمية الانتاج السنوي تبدأ تتناقص أي أن 
الزيادة في الانتاج تصبح سالبة وذلك يسبب ازدحام العمال والالات والمعدات .. 


اقااعوات أد الأ رقام الفترضة في الحدول -۱- قد أستخدمت فى شکل -۱-() و 
بالأطنان, أى استخدمنا YW‏ رقام الفترضة المعروضة في الجدول رقم ۔١۔‏ نی العمود 
الثالث. ورسمنا على الحور الأفقى عدد العمال المستخدمين المعروضة ن عمود 
الثاني. یلاحظ من الشكل ا مذ كور أن منحنى الانتاج يرتفع في أول الأمرثم يستوى 
موازیا للمحور الافقی بعد استخدام العامل السادس عقر ثم بعد ذلك ینخقض بعد 
استخدام العامل السابع عشر. في الشكل رقم -۱- (ب) رسمنا على المحور العمودي 
الزيادة في الانتاج والاي هو معروض بي العمود الرابع في الجدول رقم -۱-. يتبين من 
الشکل السابق أن الزيادة في الانتاج هی بشكل متزايد لحد العامل الخامس و بعد ذلك 
in‏ الزيادة في الانتاج تتناقص منذ استخدام العامل السادس إلى أن تصل الزيادة إلى 
الصفر باستخدام العامل السادس عشر. واذا استمرت الزيادة في عدد العمال فان 
الانتاج السنوي يبدأ يتناقص حیث أن في هذه الحالة تصبح الزيادة التي تنتج عن 
استخدام عامل GSI‏ آخر كمية سالبة. من الشکل‌السابق‌مکن توضيح ثلاث 
مراحل : 
المرحلة الأول : وهی مرحلة تزايد الانتاج بصورة متزايدة وقتد منذ استخدام العامل 
1 ول وحتی استخدام العامل الخامس. 
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المرحلة الثانية : وهی مر حله تزاید الانتاج بصوره متدافصه وعتد من استخدام العامل 


السادس حتى استخدام العامل لحخامس عشر. 


المرحلة الثالثة : وهي مرحلة تناقص الانتاج وهي المرحلة التي تصبح فيها الزيادة في 
الانتاج QL re‏ وقتد منذ استخدام العاما ل السادس عشر فما فوق ونرى فيها 
الستحتیق الكل رصم Ni‏ یں ی ای ا 
و ینحدر إلى الجزء السلبي من الشكل ال 

من أجل توضيح أن قانون تناقص الغلة يبدأ مفعوله نتيجة للزيادة في استخدام 
العمال بعد حد معين فاننا نتمكن من مراقبة ذلك من العمود الخامس في الجدول رقم 
-۱- أن العمود الخامس يعرض أرقام لمتوسط الانتاج أى كمية الانتاج لكل عامل وهی: 


سے مدد السال القدون. 


ونلاحظ أنه كلما ازداد عدد العمال الستخدمن بعد حد معن و بالتحدید بعد 
استخدام العامل ا حامس فان متوسط الانتاج يبدأ بالانخفاض وذلك OF‏ ما بضیفه 
كل عامل جديد هو أقل ثما أضافه سابقه. لأن ازدحام العمال والاتهم على قطعة معينة 
من الا رض سيقلل من الانتاج و بالطبع يزداد الازدحام مع كل اضافة جديدة لعدد 
العمال. 


مكن ملاحظة عمل قانون تناقص الغلة اذا ما درسنا حالة دولة تحاول زيادة 
الانتاج الزراعي لسد احتیاجات سکانها التزايدة. في البداية تزرع الا رض الا کثر 
خصوبة ت ول + ثم الا راضی الاقل حصوبة فاذا كان عدد العمال وكمية المعدات 
المستخدمة في الا راہ فى BN‏ ی سای ole‏ الها گی المعدات المستخدمة 
في الا راضى , tat!‏ فان الانتاج نی الا راض ي الأقل خصوبة سيكون بالرغم من ذلك 
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أقل من الانتاج في الأ راضی الخصبة. ولواستمرت الزيادة في السكان واضطرت الدولة 
لفلاحة أراضي أقل خصوبة أورديئة الخصوبة فان الانتاج منها سيكون أقل من 
الأراضي الأقل خصوبة والتي استخدمت سابقا. بعبارة أخرى مع کل زيادة في 
السكان فان أراضى أقل وأقل خصوبة سيحاول استغلالها. فی خلال الحرب العالمية 
الأول اض ظات بريطانيا إلى زيادة انتاج الواد الغذائية بسبب انقطاع الاستيراد في ظل 
ظروف ا حرب ولكنها وجدت أن ذلك غير ممکن دون استخدام أراضي أقل خصوبة أو 
رديئة الخصوبة مما ترتب عليه کون الانتاج من تلك الأ راضی أقل من الانتاج من 
الأراضى الخصبة. وبذلك تكون الأراضي خاضعة لقانون تناقص الغلة. ان قانون 
ates‏ الغلة ينطبق أيضا على عمليات التعدین, فعندما يشارف المنجم على النضوب 
فان ما يستخرج منه لا بمكن الحصول عليه إلا بعد استخدام لانت | کی ف دا 
وكمية ST‏ من العمال. WIT‏ ینطبق هذا القانون عل عملیات صید الاسماك" . 


۳۰۲ عنصر العمل : 

یعتبر بعض الاقتصادیین أن عنصر العمل هومن آهم pole‏ الانتاج. لا یوجد 
هناك شك في أن عنصر العمل هوعنصر لا يكن القیام بأى انتاج دون توفره. ولکن 
تحت ظروف الانتاج الحديثة فان عناصر الانتاج الا خری هي ضرورية OY Lad‏ 
الانتاج یتطلب تعاون BIS‏ عتاصر الانتاج. ان عنصر العمل يختلف عن pole‏ الانتاج 
الأخرى من ناحية کون مصدره الانسان ما یقتضی أن تؤخذ الاعتبارات الا خلاقية 
وإلانسانية عند التعامل مع عنصر العمل. مع ذلك يجب الانتباه إلى أن الاعتبارات 
الاخلاقية والانسانية یؤخذ بها في دراسات الاقتصاد التطبيقى Applied Economics‏ 
بينمافي دراسات النظرية الاقتصادية Economic Theory‏ يعتبر عنصر العمل GIS‏ 





(1) 8. McCormick and Others, INTRODUCING ECONOMICS. 
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٤ ۲‏ عرض العمل : 

هنالك بعض الغموض فيما يتعلق بعبارة عرض العمل. ان العرض قد يعنى العدد 
الکلی من السكان من رجال» نسای وشباب في سن العمل. حتى عبارة سن العمل 
ليست واضحه وحتاج إلى تعريف. فقد يعتبر عرض العمل عرض خدمة العمل التوفرة 
ولكونها الخدمة التي يقدمها عنصر العمل وليس عرض العنصر نفسه فان مثل هذا الفهم 
لعرض العمل هو أكثر فائدة لنا. ان عرض العمل التوفرة في بلد ما هكن تغييره عن 
طريق تغيير عدد العاملين من السكان أو عن طريق تغیبر عدد ساعات العمل اليومي, 
a‏ گن القول of‏ عرض العمل التوفرفيبلد ما یعتمد fe‏ : ۱ 
سے جموع السکان في البلد العني. 
_ النسبة من السکان التوفرین للعمل. 
کت عدد ساعات العمل الیومی أو معدل ساعات العمل السنوی. 


۲ ۵ تقسیم العمل : 

يقصد بتقسیم العمل تقسیم عملية صنع سلعة ما إلى أقسام عديدة یقوم بکل قسم 
من أقسام العملية عامل واحد أو مجموعة من العمال. وعلى العكس من ذلك فاذا ما قام 
شخص بعملية صنع سلعة ما عفرده فلن يكون هنالك تقسیم للعمل. 


لقد بدأ تقسيم العمل منذ بداية الحياة الانسانية عندما كان العمل يقسم بين أفراد 
العائلة - الرجل يصطاد, والرأة تقوم بأمور البيت. ثم تطور تقسيم العمل مع نمو ا مدن إلى 
والبنائين, والجراحين ...... الخ. ٹم بظهور نظام المعامل الحديثة تطور تقسیم العمل 
ال ناه gash‏ وهى تقسیم العملية الانتاجية الخاصة بصنع سلعة ما إلى عدة أقسام يقوم 
عامل أو حموعه من العمال بأداء قسم واحد فقط من آقسام العملیه الانتاحية. ان 


ہے ساك 


تقسيم العمل يؤدى إلى التخصص. فبالنسبة لصناعة معينة قد يقسم العمل بين 
الشركات أو المصانع التي تتكون منها تلك الصناعة وقد يتم هذا التقسيم بالنسبة لسلعة 
واحدة او عده سلم مشابهه . فئی JULI‏ الا ول تقوم کل شر که او مصنع بالتخصص 
بجزء 9 فقط من عملية صنع السلعة أي aL‏ احزاء الما كنة مثلا بینما فى الحالة الثانیه 
تقوم كل شركة أو مصنع SL‏ خصص بصنف معين من أصناف السلعة كما في حالة 
صناعة السيارات فمثلا يتخصص مصنع اوش معينة بصنع اللوريات بينما 
تتخصص الأخرى بصناعة سيارات الصالون أو الباصات. ان الميزة الأساسية لتقسیم 
العمل هى زيادة الانتاج ذلك لل"سیات التالية : 
١‏ مهارة عمالية عالية :2 ان تقسيم العمل يمكن العمال من أن يكونوا أكثر مهارة 
عند أداء عملهم وذلك عن طريق جعل العمل المخصص لكل عامل يتكون من عملية 
بسيطة كذلك جعل هذه العملية هى الشغل الكامل لهذا العامل. وهذا الآ ثر لتقسيم 
العمل عکن تلخيصه بالعبارة التى تقول «الممارسة تؤدى إلى الکمال» . 

ان الاعادة الستمرة للعملية التى یقوم بها العامل تجعل مهمته وكأنها أوتوماتيكية. 
مع ذلك فان أهمية مثل هذه المهارة قد انخفض نتيجة لظهور واستخدام المكائن 
الا وتوماتيكية الحديثة. 
۲ - ادخار فی الوقت : يؤدي تقسم العمل إلى ادخار می الوقت الذي غالبا ما يضيع 
عند انتقال العامل من عمل لاخر. لذلك فعندما يلازم العامل عملية واحدة فلن يكون 
هنالك اضاعة في الوقت عند الانتقال من عمل لاخر. WIT‏ فان الوقت الذي يحتاجه 
العامل لاتقان عملية واحدة هو أقل من الوقت الذي يحتاجه لا تقان أكثر من عملية 
واحدة. 
۳ - استخدام المختصين : ان القیام بای عمل يتطلب اداء ade‏ مهام و يتطلب 
۳ من هذه الهام عادة leg‏ من الاخحتصاص. لذلك فان تقسیم العمل عکن العامل 


-۳٣٣۰- 


من التخصص ي الهمة التي تلائم رغباته. 

4 استخدام الکننة على نطاق واسع : عندما عدد ادم سمث مزایا تقسیم العمل» 
كان تفکیره فیما یتعلق بتقسیم العمل مستقلا عن الكننة. لذلك مکن اعتبار أن 
هنالك مزایا آخری لتقسیم العمل وهي استخدام المكننة على نطاق واسع. 

ه الاقلال من الجهد الجسمانى : يؤدي تقسیم العمل إلى الاقلال من الجهد 
الجسمانى وذلك عن طريق الاقلال من تعب العامل أثناء العملية الانتاجية وذلك 
بسبب ۰۰ العملية التى يقوم بها العامل. مع ذلك ولكون تقسيم العمل يجعل من 
الضروري أن يكون جميع العمال بنفس السرعة فان ذلك يؤدي إلى تعب العامل البطىء 
والذي يحاول أن يعمل بنفس السرعة التي يعمل بها العامل السريع. كذلك ولكون 
المكائن لا تتعرض للتعب بنفس الأسلوب الذي يتعرض له جسم الانسان فان العامل 
يجب أن یستمر على نفس السرعة والتی تتناسب مع سرعة الماكنة أو VY‏ طوال 
ساعات العمل اليومي. أما عيوب تقسيم العمل فيمكن تلخيصها على الوجه التالي : 
۱- الضجر والملل من العمل : ان التشضتضی بن واخد فقظ من alse!‏ العملة 
الانتاجية والذي ينتج عن تقسيم العمل يعني أن العامل سيقوم بهذا الجزء من العملية 
رما الاف الرات خلال ساعات العمل لاسبوعي. لذلك فان العامل سيكون عرضة 
للشعور بالملل وعدم امکانية ترو يض قواه الفكرية وتجرى في الدول الصناعية OV‏ 
تجارب للتقليل من أثر العمل هذا. إلا أن مثل هذه التجارب لم تكتمل حتى الآن 
لذلك فان نتائجها غير معروفة في الوقت الحاضر. مع ذلك فقد أثبتت الحالات على كون 
الشعور بالضجر والملل الناتج عن تقسيم العمل ليس بالشدة التی كان يعتقد أنه يتميز 
بها. لقد أجريت بعض التجارب لعرفة رد فعل العمال اذا ما تركوا العمل الروتيني إلى 
آعمال آخری غير روتينية تتطلب استخدام مقدرة ذهنية - لقد وحد Ol‏ هوّلاء العمال 
طلبوا بعد مدة وجيزة العودة إلى أعماهم الروتينية السابقة. و يعتقد أن الأسباب في ذلك 
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هو کون | لروتینیه سیطه کذلك توفر 1 للعامل فرصه الكلام والتحدث مع 
cS bead!‏ سے أثناء قيامه بالعمل ما يقلل من عناء وضحر العمل. 
 "‏ زوال المهارة الحرفية : لقد آأدت الكننة والتي شجع ظهورها تقسيم العمل إلى 
ل الحرق وحلول عامل الما كنة ale‏ ان تأثير الکننة هذا وان كان صحيحا إلى حد 
كبير فان كثيرا من الأعمال الیدو ية التي كانت سائدة قبل ظهور الکننة كانت تبعث 
على الضجر والملل في نفوس العمال. كذلك فان استعمال الا كنة بشكل صحیح من 
قبل العامل يتطلب مهارة وذ كاء ولو أن فترة التدريب ودرجة المهارة اليدو ية في النظام 
الا یی الحديث لا تصل إلى الستوی الذي كان سائدا تہ ن KA!‏ قبل ظهور المكئئة فانه 
مع ذلك tel‏ مین المستوق اللاق تن Sue‏ الیدو ية غير الماهرة في عهد ما 


قبل المكننة الحديثة. 


۳- احتمال أكبر للبطالة : 2 ان تقسيم العمل يؤدي إلى تخصص العمال بجزء فقط 
من العملية الانتاجية. لذلك فکلما كان التخصص Whe‏ كلما صعب على العامل ایجاد 
عمل آخر عند تعرض الصناعة التي يعمل فيها للكساد. لذلك تقوم الدول الصنا 
بتوقير فرص اعادة التدریب Retraining‏ للعمال الذين قد تتعرض صناعتهم لانخفاض 
في الطلب 7 منتجاتها و GWG‏ قد تلجأ تلك الصناعة إلى تسريح جزء من قوتها العاملة 

ما sop‏ إلى البطاله .Unemployment‏ 

CAPITAL  : dll تا وید‎ 

یعرف راس JU‏ بطرق تلفة أو بالأحرق تعني عبارة رأس esl SUI‏ محتلفة 

بالنسبة لأشخاص متلفین. فالشخص العادي غير الملم بالنظرية الاقتصادية تعنى عبارة 
رأس الال بالنسية له و بيساطة النقود WIS . Money‏ بالنسبة لمحاسب شركة 


رأس ا مال يعني النقود لان عليه أن یخصص قيمة نقدية لموجودات الشركة. أما بالنسبة 





(1) J.L. Hanson, A TEXT BOOK OF ECONOMICS, 5th Edition, PP, 26-32. 
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للاقتصادي فان رأس ا مال هوعنصر من عناصر الانتاج أو كما يُسمّى أحيانا الثروة 
التي تستخدم لانتاج تر ا هتالك مشر LI‏ فلا خضل آخیانا ها بعتیر 
اس ا مال وكأنه ثروة. OY‏ رأس ا مال هوعنصر من عناصر الانتاج فانه يجب أن یکون 
محصورا بالثروة التى تستعمل وت . بعض الثروة تستعمل | في الانتاج پینما البعض 
الآخر لا بستعملء لذلك کل را س ا ال هو تروة بینما لیم ن کا ل ثروة wl,‏ ن مال. “lies‏ 
بعض الأعمال الفنية هی ثروة ولکنها لیست رأس مال حتی وان کانت ها قيمة 
نقدیةه. مه الب ام الحديد والصلب هوثروة ولکنه یستعمل في اٍنتاج حدید 


ی سر 
الال فهنالك اختلاف كبير ني الرأی بين الاقتصادین فیما یتعلق sk‏ من السلم هي 
رأس ما! ل وأيهما هي ثروة. 


من الضروري الآن تعريف السلع الاستهلاكية والسلع الرأسمالية. 
السلع الاستهلا Consumer Goods : aa‏ 

ان الخدت الأساسي لكل انتاج هوتوفير السلع للمستھلکن لاشباع حاجاتهم. ان 
هذه السلع تشمل أنواعا مختلفة من السلع کالواد الغذائية. الأثاث المنزلي» وسلع 
الاستعمال الشخصى 


السلع الانتاحبه 2 Capital Goods‏ 
بخلاف السلع الاستهلاكية فان السلع الانتاحية لا تطلب لذاتها Lely‏ لانها عوامل 
مساعدة في الانتاج. وتشمل هذه السلع أبنية العامل والکائن والالات الصناعيق 
والواد الا ولية .... الخ. بعبارة آخری كافة السلع التي لم تصل الرحله النهائية من 
an, 1 , 5‏ ۱ لے 2 © | ۱ رت ارت | 0 
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احدیدیه طائرات الخطوط او یه السمن» وسيارات الشحن الكبيرة ‏ و يطلق على 
السلع الانتاجية كذلك تعبير السلم الرأسمالية. 


۷۲ الثروة : Wealth‏ 
ان الانتاج يشمل انتاج السلع وانتاج الخدمات, بعض هذه السلع هي gl dail‏ 
متينة Durable‏ كبناية أو معمل. البعض الآخر حتاج إليها لتوفير اشباع مباشر كما هو 
الخال بالمسبة للغذاء. بینما البعض الآخر يأخد وسطا بين هذين النوعين من السلع 
کالرادیو وماكبة الغسیل. أما ادمات فتشمل آشکالا مختلفة کخدمات الطبيب 
والدرس والحامی. ففی أي وقت یوجد في بلد ما محموعة معينة و بأشكال مختلفة من 
السلمء فهذه السلع OSS‏ ثروة البلد في ذلك الوقت. فبالنسبة للاقتصادي الثروة هي 

الموجود من السلع في وقت ما والتي تتوفر فيها شروط معينة» وهذه الشروط هي أر بعة : 
1 يجب أن یکون لهذه السلع منفعة أى يجب أن يكون ها قابلية اشباع الحاجات. 
۲- يجب أن يكون لهذه السلع من أجل أن تعتبر ثروة قيمة نقدية. 
۴ به أن کین محدودة العرص. 
؛ — نب أن یکون نی الامکان نقل ملکیتھا من شخص لخر 

ان الشرط الا خر حمل معه الافتراض على کون جمیع آشکال الشروة يجب أن تکون 
ملوكة من قبل شخص ما. ان هذا التحدید للثروة هو أكثر دقة من العنی الذي تعنیه 
كلمة ثروة في الکلام العادي. وهذا التحدید لا يشمل LEY‏ غير اللموسة کااهارات 
الکتسبة, فبالنسبة لحري کالنجار مثلا یکن اعتبار الأدوات التي یستعملها على آنها 
حزء من ثروته الشخصية آما الهارات الشخصية فهی ليست ثروة وذلك لکوت الهارة 
الشخصية لا يمكن نقل ملکیتها. لذلك عند الکلام عن ثروة بلد ما فقد یشمل هذا 
التعبر عند بعض الاقتصادیین نوعیه القوی العامله في ذلك اليلد خاصة اذا ما كان 
هنالك مستوى عال من الثقافه والتدریب في ذلك البلد. في علم الاقتصاد مع ذلك فانه 
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ہو الف وت حدا التقید بالعانی الدقيقة للمصطلحات الفنية. لد لك من الستحسن 
اقتضاز استعمال عبارة ثروة على الأشياء المادية الملموسة فقط . 


لقد جرت محاولات كثيرة لتقدير الثروة الوطنية لدول كثيرة وئی فترات زمنية 
مختلفة لگن التغيرات الستمرة فی الأسعار يجعل القارنة بين فترات زمنية مختلفة أمرا 
صعبا. فاذا ما قدرت الثروة الوطنية لبلد ما بعد أخذ ارتفاع الأسعار بنظر الاعتبار فاننا 
سنجد أن الثروة الوطنية لذلك البلد تزداد باستمرار وذلك بفعل الزيادة في انتاج السلع. 
هناك ثلاثة أشكال ASU‏ الثروة وهی كما یل : 
۱- الثروة الشخصية : وهی تشتمل على المتلکات الشخصية کاللابس, والکتب 
والسیارات الناصة والعدات ولا دوات النزلیةء کذلك البیت الذي بسکنه الفرد. 


۲ - ثروة العمل : وهذه الثروة تشمل متلکات شخص أو مجموعة من الاشخاص من 
البانی» الکائن, الالات والعدات التی تستخدم في الانتاج. هذا الشکل من الثروة لا 
یوفر اشباعا للمستهلکین بحد ذاته. وانما یستخدم لانتاج السلع التي تشبع حاجات 
الستھلکن. 


۳ - الثروة الاجتماعية : وهذه تشمل ما متلكه المجتمع أو الدولة من الثروة وان حجم 
هذه الملكية أو نسبتها من الثروة الوطنية تختلف باختلاف النظام الاقتصادي والسياسي 
المطبق في الدولة المعنية. ففي الدول التي تطبق النظام الرأسمالي أو ما يسمى 
بالاقتصاد أوالنظام الحرتقتصر ملكية المجتمع على الدارس والمكتبات العامة 
والتاحف ومؤسسات الکھر باء والغاز ومباني الحكومة المركزية وا حکومات المحلية, 
أى ما تحتاجه الدولة للقيام بواجباتها التي حددها النظام الرأسمالي أو الفردي وهي 
الدفاعء الأمن الداخلي والقضاء. اضافة إلى بعض الخدمات ذات النفع العام والتي قد 
يصعب عل الشركات أو المؤسسات الخاصة القيام بها أو قد تكون المنفعة العامة منها 
تتطلب قيام الدولة بتأديتها. أما في الدول التي تطبق النظام الاشتراكي فان ملكية 
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الدولة معد اتل وحائل ااج من معامل ومان ومزارع ناج هذا اضافة ا 
تملكه الدولة في النظام الرأسمالي. أما الملكية الفردية في النظام الاشتراکی فتقتصر على 
مواد الاستهلاكء الشخصى فقط'. 


۸۰-۲ عنصر التنظيم : 

في بدایة القرن التاسع عشر اعتبر الاقتصادیون آنذاك أن عناصر الانتاج هي ثلا ثة 
فقط وهى» الأ رض» العمل ورأس الال. ولکن الفرد مارشال الاقتصادي الانكليزي 
الف ات يعتبر مؤسس الاقتصاد الحديث اعتقد ان التنظيم یستحق أن يعتبر في 
أحيان كثيرة عنصرا مستقلا من عناصر الانتاج. منذ ذلك الوقت تقبل الاقتصادیون 
فكرة کون صاحب العمل Entre preneur‏ هو عنصر مستقل من pels‏ الانتاج . مع 
ذلك لا زال بعض الاقتصاديين يرفضون فكرة اعتبار عنصر التنظيم على أنه عنصر 
مستقل. ان Wha‏ ثلاثة أسباب يستند اليها أصحاب فكرة اعتبار عنصر التنظيم على 
أنه عنصر مستقل من عناصر الانتاجء هذه الأسباب تتعلق بکون وظيفة صاحب العمل 
تختلف اختلافا حوهریا عن وظائف العناصر الأخرى : 
١‏ تحمل المخاطر 

ان تحمل المخاطر هي الوظيفة الأساسية للمنظم أو صاحب العمل. 
هنالك نوعان من المخاطر والتي يواجهها المنظم أو صاحب العمل وهي : 
| اغطظارتسلی ار ون الشفات المرقة al‏ فقدان السلع والمعدات نتيجة غرق 
سفينة» تحطم طائرة أو تحطم شاحنة. نقد قيل أن النظم أو صاحب العمل يستطيع 
تقليل هذه المخاطر عن طريق التأمين Insurance‏ بالنسبة للأنواع أعلاه من الخاطر 
فان التأمين يقلل منها أويعوض الخسارة الناتجة عن وقوعها بالتالي يقلل من أهمية 
الوظيفه التي یقوم بها صاحب العمل. 


(1)P. Samuelson: Economics, International Student Edition, 10th. Edition, Chapter (8). 
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ب أما النوع الثاني من المخاطر فهي المخاطر التي لا يمكن التأمين ضدهاء وهي 
تتعلق بالنسارة الممكنة والتى قد يواجهها صاحب العمل نتيجة الكساد أو تقلیات 
GLAM‏ و یمتقد بعض الاقتصادین OL‏ الخاطر و وظيفة تحمل الخاطر في الح 
تنحصر في هذا النوع من الخاطر أى تلك التي لا يمكن التأمین ضدها. 


۲ - السيطرة 

ان مسوولبه اناد القرارات اخاصه بالانتاج وعملیات البیع والشراء ورسم 
السیاسات الخاصة بالشروع الانتاجی هي من وظائف صاحب العمل أو مالك ذلك 
الشروع الاقتصادي بتخویل بعض صلاحیاته إلى مساعدیه أو موظفیه للقيام بالهمات 
كما يحددها هونفسه ان ذلك یتطلب من صاحب أو مالك الشروع أو النظم أن تکون 
له خبرة في ادارة الا فراد. 
۳- وظائف آخری 

هذه الوظائف تترتب على الوظیفتین الا ولیین. فعلى صاحب العمل أن يقرر کم 
يجب انتاجه وما هي طريقة الانتاج. أى مزیج من عناصر الانتاج من عمل وأرض 
ورأس مال يجب استخدامه. بالاضافة إلى أن صاحب العمل مسوول عن تسویق 


ق 


ہے ہے 


رف 


الفصل الثالث 


Price Determination 


بتحدد سعر سلعه ما بتقاطع منحنى الطلب على تلك السلعة Curve‏ 4 مع 
منحنى عرض السلعه نفسها Supply Curve‏ , ات نهم منحنى الطلب ومنحنى العرض 
يتطلب فهم جدول الطلب وجدول العرض وهذان الأخيران يتطلبان فهما لمعنى الطلب 
ومعنی العرض. 


: معنی الطلب‎ ٣ 

يقصد بالطلب كمية السلعة التي تطلب من قبل السكان عند سعر معين. أنه من 
غر السهل ادراك طلب في السوق غير متصل أو متأثر بالسص ان مجرد الرغبة أو الحاجة 
إلى شىء ما هی ليست الطلب عليه. لذلك وللتفريق بين الطلب من ناحية والحاجة أو 
Kat‏ من اج أ یطاق عل الطب سرا هاا كروك رقو alll‏ الثم 
Effective Demand‏ ان الطلب الفعال هو الرغية آو الماحة إلى beet‏ والقرونة 
بالقدرة الشرائية عل تحقیق تلك الرغبة أو اشباع تلك الحاجة. فالرغبات والحاحات 
الغر مقرونة بالقدرة أو القوة الشرائية Purchasing Power‏ تبقی OLE,‏ أو حاحات مثلها 
مشل الشخص الذي ینظرال السلع العروضة في الحلات التجارية من خلف الزجاج 
دون أن تکون لدیه الكمية الكافية من النقود لدخول fall‏ التحاري واقتناء ما يرغب 
فیه. أما الرغبات والحاجات القرونة بالقوة أو القدرة الشرائية على تحقیقها أو اشباعها 
فهی طلب في السوق. هذا من ناحية ومن ناحية آخری كلما قل سعر سلعة ما كلما 
تست بالامکان تحقیق الرغبات واشباع ا حاجات إلى تلك السلعة من قبل عدد أكبر 
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من الناس. ان هذا يعنى أنه كلما قل السعر كلما ازداد الطلب على تلك السلعة حيث 
أن انخفاض تن Salle Sut‏ فين القيرة القرائية يد ا قرفن الام 
وبالعكس فاذا ارتفع سعر السلعة فان الطلب عليها سيقل OY‏ ارتفاع السعر یجعل تلك 
لسلعة ضمن القدرة الشرائية لعدد أقل من الناس أى الأثرياء فقط . عل هذا الأساس 
يصح القول Ob‏ انخفاض السعر يؤدي إلى زيادة الطلب على السلعة المعنية نتيجة لجعل 
تلك السلعة في متناول القدرة الشرائية لعدد أكبر من الناس أى الأ ثرياء ومن دونهم 
بينما يؤدي ارتفاع سعر تلك السلعة المعنية إلى انخفاض في الطلب علیها نتيجة لجعلها 
في متناول القدرة الشرائية لعدد أقل من الناس أي الأ ثرياء فقط والذين يشكلون نسبة 
ضئيلة من السكان في معظم بلدان العالم. يجب الاحتراز هنا إلى أن التغير في السعر لا 
يفعل مفعوله على كمية الطلب على سلعة ما من خلال القدرة الشرائية فقط وانما من 
خلال عوامل أخرى سنراها فيما بعد. بعبارة أخرى ان الطلب على أى سلعة هو نتيجة 
عوامل عديدة تشكل القدرة الشرائية أحدها. 


۲-۳ مفهوم الحدية* : 

ان الوحدة الحدية من أي شىء هي آخر وحدة تضاف أ و تسحب من كمية ذلك 
الشىء. فطالب الاقتصاد الذي ملك BW‏ كتب نی علم الاقتصاد فاذا اشتری کتابا 
رابعا فان الكتاب الرابع عند شرائه هو الكتاب الحدي أو الوحدة الحدية. ان قرار 
الطالب لشراء الکتاب الرابع أو عدم شرائه يعتمد أساسا على تقديره فيما اذا كانت 
الملنفعة التى سيحضل عليها من الكتاب الحديٰ وهی المنفعة التى تسمى فی حالة 
الکتاب الین المنفعة الحدية Marginal Utility‏ هي أكبر أو أقل من الس Price‏ الذي 
سيدفعه ثمنا للکتاب الرابع. فاذا كان السعر أقل من النفعة ا حدیة فان الطالب 


۾ يبتشخدم تعيرالحدى او Darl‏ کت جه ممع الانگلیزی Marginal‏ , هناك ايضا تعر افامش او افامشیه. وهو 


. ترجمة لنفس المصطلح. الا آنتا نفضل استخدام التعبير الا ول‎ Lal 
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سيشترى الكتاب أما اذا كانت النفعة هي أقل من السعر فان الطالب سيقرر عدم 
شراء ذلك الكتاب. يجب التنبيه هنا إلى أن المنفعة هي مسألة شخصية وغير خاضعة 
للتقدیر الكمي الموضوعي بل أن تقديرها نوعيا يتم من قبل الشخص العني. لوفرضنا 
مثال آخر أن فلاحا ملك ٠٥‏ دوفا من أرض زراعية يستغل منها ۳۰ في زراعة القمح 
والبقية في زراعة محاصيل أخرى فاذا ارتفعت أسعار القمح فان ذلك الفلاح قد يقرر 
اضافة دونم آخرمن أرضه الزراعیة التي يستغلها في زراعة محاصيل أخرى إلى زراعة 
القمح. ان هذا هو الدونم الحدي أو الوحدة الحدية. هذا من ناحية ومن ناحية أخرى 
ERN‏ أسعار القمح فانه قد يقرر سحب دونم واحد من ٠٣‏ دوفا والتي يستغلها 
في زراعة القمح إلى زراعة حاصیل أخرى. في هذه الحالة آیضا فان الدونم السحوب هو 
الدونم الحدي أو الوحدة الحدية. 


ان الوحدة الحدية هي أصغر زيادة أو نقصان فى SF‏ أوعرض أ شیء. هذا السبب 
يطلق أحيانا على الفرع في الاقتصاد والذي يعني بدراسة الوحدات الصغيرة وليس 
الاقتصاد ككل بالاقتصادي الجزئي Micro Economics‏ فلو فرضنا أن طالبا ملك el‏ 
٠‏ كتب في موضوع علم الاقتصاد فان الأهمية الحدية لکتاب اضافي في موضوع علم 
الاقتتصاد هي بالنسبة لذلك الطالب أقل ما لو كان لديه أصلا كتاب واحد في ذلك 


الوضوع. 


۳۳ النفعه : 

مکن تعریف النفعة على أنها مقدار الاشباع الذي مکن الحصول عليه من سلعة ما 
أو خدمة ما نی وقت معین. أن المنفعة من الخبز هي الاشباع الذي يمكن ا حصول عليه في 
وقت معين. ان المنفعة تعتمد على التقدير الشخصي لقدار الاشباع الذي عکن الحصول 
عليه من تلك السلعة أو الخدمة. 
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ان هذا التقدير يختلف من شخص لآخر بل قد ختلف من وقت لآخر بالنسبة للشخص 


۳٣۔ ٤‏ تناقص النفعة الحدية : 

ان المنفعة الحدية لسلعة هي مقدار الاشباع الذي مكن الحصول عليه من امتلاك 
وحدة اضافية من السلعة أو فقدان المنفعة نتيجة لفقدان وحدة من السلعة. عموما مكن 
القول OL‏ المنفعة الحدية من سلعة ما تختلف باختلاف الكمية التى متلكها Mel‏ من 
تلك السلعة. فالطالب الذي ملك كتابا واحدا في موضوع الاقتصاد ستكون له منفعة 
حدية عالية» ولكن عندما يقتنى كتابا ثانيا في موضوع الاقتصاد فان المنفعة الحدية 
لكتب الاقتصاد تنخفض ثم تنخفض أكثر اذا ما اقتنى كتابا ثالثا وهكذا. بعبارة 
ool‏ التفعة Sahl‏ لكب الاقتصادبالسبة له تقض كلها اشتری كاب .ضافیاء 
فاذا ما استمر على شراء الكتب فان المنفعة الحدية ستستمر على الانخفاض إلى أن تصل 
إلى الحد الذي لن تكون فيه للكتاب الاضانی في موضوع الاقتصاد أي منفعة على 
الاطلاق, أي أن المنفعة الحدية تصبح صفرا. 
وعکن توضيح تناقص المنفعة الحدية با مال التالي : 

لو فرضنا وجود شخص OLE‏ فعندما یشرب آول قدح من الاء فان النفعة ا حدیة 
لأ ول قدح من الاء ستکون عالية جدا. بعد ذلك تبدأ النفعة بالتناقص مع کل قدح ماء 
الحدية تصبح سالبة أي أنه لن یتمتع بشرب ا ماء بل العکس سيشعر بالم. ان النفعة 
هي شىء لا مکن تقدیره رقمیا لأنها تتعلق بالتقدیر الشخصي ولانها مسألة نفسية. مع 
ذلك ومن أجل التوضیح للطالب البتدیء عکن ايراد المثل الرقمی التالي والذي يوضح 
العلاقة بين المنفعة الكلية والمنفعة الحدية وكيفية اشتقاق المنفعة الحدية : 


atta. 
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يتبين من الجدول أعلاه أن المنفعة الكلية هی ترا كمية, أي أن المتفعة الكلية بعد 
شرب القدح الرابع هي المنفعة التي حصل عليها بعد شرب القدح الأ ول + الثاني + 
الثالث + الرابع وهكذا. أما المنفعة الحدية فهي التغير في المنفعة الكلية مقسوما على التغبر 
في أقداح الماء» و بلغة الرياضيات : 
رام له ,9 

المنفعة الحديه م ج + عن حيث ۵ م ك هو التغبرئی المنفعة و POA‏ 
هو التغير في عدد أقداح اماء فالمنفعة الحدية التي يحصل عليها الشخص من شرب القدح 
السادس من الماء هی التغير وق هله الحالة تعنى الزيادة ف المنفعة الكلية lls‏ دسب 
فلن اساي المنفعة الكلية بعد شرب القدح السادس ناقصا المنفعة الكلية بعد شرب 





القدح الخامس مقسومة على ستة ناقصا خمسة و بلغة الا رقام. 
۱۷-۱ = ۱۵ أى أن ۵ م ك - ۱۵ و ۸ نم - ١‏ إذاً م ح = ۱۵ وهی المنفعة 


ث8 # 


الحدية من شرب القدح السادس من الماء. و بلاحظ من الجدول السابق أن المنفعة الحدية 
تناف بعد Sly‏ شرب أقداح الماع, أما المتقعة الكلية فهى تستمر عل الزيادة لانها 
تراكمية ولو أن الزيادة فيها تکون متناقصةء کذلك مكن اشتقاق المنفعة الكلية من 
الحدول السابق من عمود المتقعة الحدية وذلك بجمع وحدات المتقعة الحدية. فمٹلا امه 
الكلية لشرب القدح السادس من الماء = النفعة الحدية لشرب القدح الا ول + النفعة 
الحدية لشرب القدح الثاني + المنفعة الحدية لشرب القدح الثالث + المنفعة الحدية 
لشرب القدح الرابع + المنفعة الحدية لشرب القدح ا حخامس + المنفعة الحدية لشرب 
القدح السادس» YL‏ رقام Isl ۱ - ۱۵ +۲۰ +۲ +۳۰ + ۲ + ۰ =i‏ 
ال مه الكلية بعد شرب القدح السادس من الماع (م 3 0 هی 


مجمع > 'محأى مك١‏ < 6 مح. 


جدول رقم (۳) 


“Al atl الکمية‎ 
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من الجدول السابق مکن القول بأنه اذا كان سعر قدح ا ماء ۲۰ هلله فان الشخص 
في WE‏ أعلاه سيكون مستعدا لشراء قدح واحد من الماء, ولكن اذا انخفض سعر قدح 
الماء إلى yo‏ هلله فان ذلك الشخص سيكون مستعدا لشراء أكثر من قدح واحد. 
ولنفرض gil‏ أما اذا انخفض السعر إلى ۷ هللات لكل قدح فان ذلك الشخص قد 
يرغب في شراء ٦‏ أقداح مثلا, بعبارة أخرى كلما كان السعر منخفضا كلما ازدادت 
رغبة ذلك الشخص في شراء كمية أكب رمن السلعة. ان المنفعة الحدية وكما بينا سابقاً 
تتناقص كلما زادت الكمية المستهلكة من سلعة ما وفي هذا المثال أقداح الماء. بالتالي 
فان الشخص لن يكون مستعدا فی ضوء تناقص المنفعة الحدية من شراء عدد أكبر من 
أقداح الماء إلا اذا تناقص السعر للقدح الواحد. بعبارة أخرى ان الشخص في مثالنا 
السابق يحاول الموازنة أو المساواة بين المنفعة الحدية والسعر الذي يدفعه. ان قانون تناقص 
المنفعة الحدية وكما هومبين في الجدول التوضیحی‌السابق‌یشکل الأساس لجدول 
الطلب. ان طلب المستهلك على سلعة ما يتوقف على العوامل التالیة : 
سب سعرالسلعة (سن. ) ؟ ‏ آسعار السلع الأخری التی يمكن أن تحل محل السلعة 
المعنية (س, ......... س ر ) ۔٣۔‏ دخل ذلك الشخص (د) ٤۔‏ ذوقه (ذ)ء رياضيا 
فان معادلة الطلب (ط) هي : ط = د (س , + س, vant‏ سے اف شا 

أ أن الطلب :عل سلعة معينة هو Blo‏ العوامل الا ر بعة اغلاف 


۳ حدول الطلب : 

بعد أن تكلمنا عن معنی الطلب فانه یکن OW‏ ترتیب جدول للطلب. يجب 
التأكيد قبل ذلك على أن جدول الطلب هو لیس الا فرضية للطلب على سلعة ما. 
كذلك يجب التأكيد عل أنه فیما اذا أريد فعلیا عمل جدول للطلب على سلعة ما فان 
هناك صعوبة كبيرة وهی أن الاحصائیات لن تكون متوفرة حيث أنه لن تكون هناك 
احصائيات تبين كميات الطاب الختلفة بالنسبة إلى مستو بات الاسعار الختلفة, 


¥ 


ان الاحصائيات المتوفرة عادة هي للطلب بالنسبة إلى سعر معين فقط وهو السعرئی 
السوق. 

لوفرضنا إذن أن شخصا يطلب سلعة ما بكميات ختلفة نسبة إلى مستو يات مختلفة 
من الاسعار فانه ِکن ترتيب جدول للطلب على النحو التالي : 


الکمیة الطلوبة ۱ 
السعر awe Alla)‏ 





يلاحظ من دول آغلاه أنه LIS‏ انخقضی السعر کلما ازذاذتت الكبة dy gllall‏ 
والعكس بالعكس فکلما ارتفع السعر كلما انخفضت الكمية المطلوبة. فلوجعنا 
جداول الطلب على تلك السلعة من جیع الأشخاص في المجتمع فاننا سنحصل على 
جدول الطلب الكلي . 


٣۔ ٦‏ منحنى الطلب : 
وهو النحنی الذي يمكن رسمه باستخدام المعلومات الكمية الموجودة في جدول 
الطلبء وهذا المنحنى عثل الكميات المطلوبة من سلعة ما تحت مستويات مختلفة من 
الأسعار, وهذا المنحنى عادة سالب الیل كما مكن ملاحظة ذلك من الشكل رقم ۲ 
(أ) والشكل رقم ۲ (ب). 
A=‏ #- 
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۷۳ تأثير الدخل : 

ان منحنی الطلب والذى حصلنا عليه من جدول الطلب أعلاه مثل الكميات 
الطلوبة من سلعة ما عند مستويات مختلفة من الأسعار مع افتراض ثبوت الدخل 
Constant Income‏ حیث of‏ زيادة الدخل لشخص ما مگ من زيادة طلبه غل 
سلعة ما حتی ولوبقی سعر تلك السلعة على حاله والعکس بالعکس فان انخفاض دخل 
شخص ما سيودي الى انخفاض طلبه على تلك السلعة حتی ولوبقی سعر تلك السلعة 
على حاله. ومکن توضیح ذلك بالشکل التالي : 





A. Stonier and D. Hague. A TEXT BOOK OF ECONOMIC THEORY الصدر : انظر‎ 
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لو فرضنا أن سعر سلعة ما هو(س) وان طلب شخص ما على تلك السلعة عند ذلك 
السعر هو( , )» فان زيادة دخل ذلك الشخص سيمكنه من شراء کمیات آکبر من 
السلعة. يمكن تمثيل الزيادة في الدخل بارتفاع في منحنی الطلب من (ط , ) إلى CyB)‏ 
A Shift in Demand Curve‏ حیث تزداد الكمية الطلوبة من السلعه من (ك , ) ال 
(ك ,) بالرغم من بقاء السعرعلی حالة (س). آما في حالة انخفاض دخل ذلك 
الشخص فانه مکن تمثيل الانخفاض في الدخل بانخفاض في منحنی الطلب من (ط,) 
إلى (طم) حيث تنخفض الكمية الطلوبة من (ك ,) إلى (ك م) مع بقاء السعر 
(س) على حاله. لقد تم فيما سبق تحدید معنى الطلب وجدول الطلب ومنحنی 
الطلب. ان العامل الآخر في تحديد السعر في السوق هو العرض. 


۸۳ معنى العرض : 

يقصد بالعرض لسلعة ما هو كمية تلك السلعة المتوفرة في السوق خلال فترة زمنم" 
معينة بالنسبة لسعر معين. كما في خالة الطلب حیث أن الطلب على سلعة ما ليس 
احاحة أو الرغبة في تلك السلعةء بل هو الطلب الفعال أي الطلب Oy all‏ بالقدرة أو 
القوة الشرائية. فان عرض سلعة ما لا يشمل کل ما هو موحود فعلیا من تلك السلعه بل 
فقط ذلك الجزء من السلعة الذي طرح في السوق عند سعرمعین. فمثلا عرض النفط 
النام خلال فترة زمنية معينة ليس ما هو موجود فعليا في حقول العالم من النفط الخام 
بل فقط تلك الكمية التی ستطرح في السوق بالنسبه إلى سعر معین . لذلك LISS‏ ارتفع 
سعر سلعة ما كلما ازداد العروض من تلك السلعة في السوق والعکس بالعکس كلما 
ان خفض السعر كلما قلت الكمية العروضة من تلك السلعة. و کما في حالة الطلب فانه 
بناء على هذا التحدید لعنی العرض يكن ترتیب جدول للعرض یوضح الکمیات 
الختلفة من سلعة ما والتی تعرض في السوق عند مستو يات ختلفة من ال سعار. 


- ۵۱ - 


: جدول العرض‎ ٩۳ 
: مکن ترتیب جدول العرض بالنسبة لسلعة ما على النحو التا لی‎ 


)4( جدول‎ 
۲ ١ ه‎ 
٤ 4 
٦ ۵ 
۷ iy 
۹ ١5 
\ ۲ 
\¥ ۱ 


ان الا رقام المذكورة في الجدول آعلاه وكما هو الحال في جدول الطلب هي أرقاء 
افتراضية. ونلاحظ من الجدول أعلاه أنه كلما كان السعر في السوق مرتفعا كلما زادت 
الكمية المعروضة من السلعة والعكس بالعكس كلما قل السعر كلما انخفضت الكمية 
العروضه. ان جدول العرض oe‏ الكمية التي ستعرض في السوق من قبل مؤسسة 
اقتصادية واحدة. و بجمع جداول العرض لجميع المؤسسات الاقتصادية التي تنتج أو 
تبيع تلك السلعة المعنية فاننا سنحصل على جدول العرض الكل . 
| س سعر السلعة المعنية (س ) 
۲ — آسعار السلع الأخرى (س , ا CEE‏ 
۳۔- اسعار عناصر الانتاج (س ) 
؛ ‏ هدف المنتج من العملية الانتاجية (هم ) 


کا 


ه ‏ التکنولوجیا المستخدمة (ت) 
ع عفا(سوں +س ‏ مو س‌ن + سخ هم + رتا 
أي of‏ عرض السلعة العنية هودالة العوامل النمسة السابقة. 


۳ سحنی العرض : 

وهو النحنی الذي مکن رسمه باستخدام الأ رقام الفترضة في جدول العرض أى 
حدول رقم -4-. يمثل منحنی العرض للکمیات الختلفة من سلعة ما والتي تطرح في 
السوق عند مستو يات مختلفة من الأسعار. يختلف منحنی العرض عن منحنی الطلب في 
کون منحنی العرض موجب الیل كما عکن ملاحظة ذلك في شكل رقم ai‏ 
(ب). 
٣۔ ١١‏ تساوى العرض والطلب : aw)‏ التوازن (Equilibrium Price‏ 

بعد أن تم تحدید معنى العرض والطلب وشکل منحنيي العرض والطلب یکن الان 
الوصول إلى تحدید سعر السلعة في السوق. فلو جعنا جدول الطلب على سلعه ما مع 
حدول عرض تلك السلعة في جدول واحد فاننا سنصل إلى سعر التوازن على النحو 





- 6 - 





(ض)- و ۔لپ) یم 


9 10 11 


الكمية المطلوبة والكمية العروضة 
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ان سعر التوازت لسلعة ما يتحدد عند ذلك المستوى الذي يتساوى فيه العرض من 
سلعة ما مع الطلب على نفس السلعة. حيث تتبين من الجدول رقم ٥‏ عند سعر ۹ 
هللات فان الكمية المطلوبة هي ه وحدات والكمية المعروضة هي أيضاة وحدات, 
إذن فان سعر ٩‏ هللات للوحدة الواحدة هو سعر التوازن في السوق حيث تتساوى فيه 
الكميات المطلوبة مع الكميات المعروضة في السوق و يلاحظ أنه عند سعر أعلى من 
سعر التوازن أي أعلى من سعر ۹ هللات للوحدة الواحدة فان الكمية المعروضة في السوق 
أكبرمن الکمية الطلوبة. بینما عند سعر أقل من ٩‏ هللات للوحدة الواحدة فان 
الكمية الطلوبة هي أکبر من الكمية العروضة. ان التوازن في مثالنا الفرضی أعلاه 
مکن فقط عند سعر ٩‏ هللات للوحدة الواحدة. من النحنی رقم ٥‏ يتبين آیضا أن 
منحنی العرض ومنحنی الطلب بتقاطعان عند سعر ٩‏ هللات للوحدة الواحدة. حيث 
الكمية العروضة والكمية الطلوبة هي ٥‏ وحدات. ان تقاطع منحنی الطلب مع منحنی 
العرض عند سعر ٩‏ هللات للوحدة الواحدة یعنی تساو بهما عند هذا السعر. بینما سعر 
أعلى أو أقل من ۹ هللات للوحدة الواحدة فان منحنی الطلب ومنحنی العرض یبتعدان 
عن بعضهما. وتزداد الفجوة بين منحنی الطلب ومنحنی العرض كلما ابتعد السعرعن 
سعر التوازن. ان سعر التوازن هذا یتحدد في السوق بتفاعل قوی العرض مع قوی 
الطلب. تلك القوی أو العوامل المؤثرة في العرض والطلب والتی تحدئنا عنها أعلاه. 
Gas‏ ذلك شريطة عدم تدخل قوی خارحية أي خارحية عن السوق. حیث لو حدث 
أن تدخلت الحكومة لتحدید السعر باحراءات ادارية فان سعر التوازن أعلاه لن بتحدد 
ولن يكون هنالك توازن عن طریق قوی العرض والطلب . 


۱۲۲۳ اختلال التوازن : 
ان سعر التوازن الذي یتحدد بتساوي العرض والطلب في السوق يضمن وجود حالهة 
توازن مستمرة في السوق. الا أن حالة التوازن هذه قد حصل ما یؤدی إلى الاخلال بها. 
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وقد بحصل ذلك اذا ما تم تحديد سعر سلعة ما من قبل الجهات الرسمية التي قد تكون 
مسئولة عن تحدید الأسعار كما هو معمول به في الدول التي تتبع نظام التخطيط ال رکزی 
والذي تحدثنا عنه أعلاه. حيث يتم تحديد أسعار كافة السلع والخدمات من قبل الجهاز 
المركزى للأسعار. كذلك قد يحصل في دول أخرى لا تتبع نظام التخطيط الرکزی 
ولكنها قد تضطر لسبب أو آخر تحديد سعر سلعة ما أو عدد من السلع لفترة زمنية محددة. 
في كلتا الحالتين وعلى الأغلب من الصعب الوصول إلى سعر التوازن بواسطة الاجراءات 
ا حکومیڈء حیث غالبا ما يكون السعر المحدد آما أعلى من سعر التوازن أو أقل منه. فاذا 
ما حددت الات الرسمية النتولة سعرا للسلعة أغل من السعر الذق كان من المکن 
الوصول اليه عن طریق قوی العرض والطلب فان ذلك سيؤدي الى زيادة الکمية 
العروضة من السلعة في السوق عن الکمية الطلوبة من تلك السلعة. و بالتالي ستکون 
هنال UL‏ تکدس السلعة في السوق. آما اذا ما تم تحدید السعر في السوق بأقل من 
السعر الذي كان من المکن الوصول اليه عن طریق قوی العرض والطلب فان ذلك 
سيؤدي الى زيادة الكمية الطلوبة عن الكمية العروضة و بالتالي ستکون هنالك حالة 
شحة السلعة في السوق. في کلتا الحالتين نری أن قوی العرض والطلب کفیلان بتحقیق 
سعرا أكثر کفاءة وملائمة للمستهلك حیث ق حالة التکدس ستکون هنالك کمیات 
كبيرة من السلعة في السوق ولکن الستهلکن لا یستطیعون شراءها لارتفاع السعر بینما 
في الحالة الثانية سیکون السعر منخفضا ولکن الستهلکین لن بستطیعوا شراء الکمیات 
التي یرغبوا في شراءها من تلك السلعة وذلك لشحة الکمیات العروضة من هذا 
نلخص عل أن فوى العرض والطلب کفیلان بتحقيق نظام للاسعار يحقق اشباعا 
لحاجات المستهلكين بشكل أكثر كفاءة مع تمتع المستهلكين بحرية الاختيار. يجب 
التنبیه هنا الى Wha df‏ حهات آخری اضافة للحهات اكومية قد تدی ال اخحلال 
التوازن في السوقء من هذه الجهات الاحتکارات .Monopolies‏ فمحموعة من 
الاحتكاريين قد يقوموا بالسيطرة على عرض سلعة ما أو عددا من السلع وقرشن أسعار 


-۷ن- 


مغايرة لسعر التوازن من أجل تحقيق أكبر الأ رباح ولو آدی ذلك الى الاضرار مصلحة 
الستهلکن Vol‏ وسوء ي توزيع الموارد الانتاحية ثانيا. ويمكن توضيح اختلال التوازن 


SII بالشكل‎ 


seal 





الكمية المطلوبة والعروضة 


في الشكل رقم ۔٦۔‏ المنحنى ع ع هو منحنى العرض» والمنحنى طط هو منحنی 
الطلب فلو ترك أمر تحديد سعر السلعة العنية لقوی العرض والطلب فان السعر سیکون 
vee‏ والدي يتحدد بتقاطع منحنی العرض مع منحنی الطلب عن النقطه ت وهي 


ae h— 


نقطة التوازن والتي منها نستطيع أن نرسم خطا أفقيا باتجاه المحور العمودي والذي 
سيؤشر لنا على سعر التوازن وخطا عموديا باتجاه المحور الافقی والذي سيؤشر لنا ك ۱ 
وهي كمية التوازن حيث ع = ط. أما لوتم تحديد السعر من قبل جهات رسمية أو أن 
حتکرا واحدا أو يجموعة من الاحتكاريين اتفقوا على تحدید سعر للسلعة العنية فان ذلك 
قد يكون أعل أو أقل من سعر التوازن فاذا كان لی من سعر لوزن ولنفرض أنه عند 
سعرس, فلو رسمنا خطا موازیا للمحور الأفقي فانه سيقطع النحنی طط عند النقطة أ 
والنحنی ع ع عند النقطة ب» في هذه الحالة الكمية العروضة هي أکبر من الكمية 
المطلوبة والفرق بين الكميتين هوالسافة أب. والتی هي نفس السافة المحصورة بين ك 

ye‏ ول ط ie‏ ان الفجوة بين المنحنيين طط وع ع والمتمثلة بالمسافة أ 
ب تمثل حالة تكدس. أما لوتم دید Ble tall joo‏ من مخت التوازن ولنفرض أنه 
س مء فلو رسمنا خطا موازيا للمحور الأفقي من سم فان ذلك الخط سيقطع المنحنى 
ع ع عند النقطة د والمنحنى طط عند النقطة جء في هذه الحالة الكمية المطلوبة هي أكبر 
من الكمية المعروضة والفرق بين الکمیتین هوالمسافة ج دہ والتي هي نفس المسافة 
الملحصورة بين ك طم و كع على الحور الأفقي» ان الفجوة بین المنحنى طط وع ع 
والمتمثلة بالمسافة ج د تمثل حالة شحة. ان حالتي التكدس والشحة تمثل أضرارا مباشرا 
لستهلكي السلعة المعنية وأضرارا بالاقتصاد الوطني حيث سينتج عن حالتي التكدس 
والشحة سوءا في توزيع الوارد الاقتصادية. لذلك لا بد للجهات الرسمية المسؤولة عن 
تحديد سعر سلعة ما أن تقوم بدراسة وافية لكميات الطلب والعرض على تلك السلعة 
والتقلبات الممكنة فيهما من أجل تجنب حدوث أي من حالتی التكدس والشحة. 


قد ينتج عنها فرض أسعار عالية تؤدي إلى حدوث حالة تكدس يصاحبها حرمان 
الواطنین من السلع التي قد تكون ضرورية نتيجة لارتفاع السعر. 


۹چت 


۱۳۳ مرونة الطلب : (Elastivity of Demand)‏ 
تختلف السلع فيما بينها فيما يتعلق بالدرجة التي يتأثر الطلب عليها با لتغیر نی 
سعرها. فالسلع الضروریة Necessities‏ کا ماء Ul,‏ كل والملبس والمسكن هي ضرورية 
لأنها تمكن جسم الانسان من القيام بوظائفه الأساسية. آما السلع الكمالية Luxuries‏ 
فهي السلع التي يؤدي توفرها إلى رفع المستوى العاشي للفرد من مستوى الضروريات 
إلى مستوى أكثر رفاهية. طبعا هنالك سلع تشغل مكانا وسطا بين الضروريات 
والكماليات حيث ليس كل الواد الغذائية هی ضرورية بل هنالك أنواع تدخل في 
حقل الكماليات. كذلك ليس كل أنواع اللانس أو السكن هي ضرورية بل منها ما 
هو كمالي. فبالنسبة للسلع الضرورية ولنأخذ الواد الغذائية الأساسية فاننا نجد أن 
الطلب عليها لا يتأثر بالتغبر في سعرها. فارتفاع سعر تلك المواد کالحبز مثلا لا يؤدي إلى 
انخفاض الطلب على الخبز أو أن الانخفاض لن يكون بنفس ارتفاع السعر. کدس فان 
انخفاض أسعار السلع الضرورية ولنأخذ الملح مثلا لن يؤدي إلى ارتفاع الطلب عليه 
وذلك لكون القابلية الاستيعابية لجسم الانسان على استهلاك الملح محدودة. على العكس 
من ذلك فان ارتفاع أسعار السلع الكمالية يؤدي إلى انخفاض في الطلب عليها بنفس 
النسبة أو بنسبة أكبر. بينما انخفاض أسعار السلع الكمالية سيؤدي إلى ارتفاع الطلب 
عليها بنفس النسبة أو بنسبة أكبر. ان رد الفعل الذي يطرأ على الكمية الطلوبة من 
سلعة ما نتيحة لتغر سعر تلك السلعة یسمی بالرونة Blasticity‏ إذا مکن تعریف مرونة 
الطلب أو الرونة السعرية للطلب على آنها النسبة الثوية للتغيرني الكمية الطلوبة نتيجة 

لتغير السعر بنسبة مئوية. ریاضیا مکن وضع تعریف الرونة أعلاه با معادلة التالية : 








LIA 
uw لك ط ۸ له ط س ۸ لغ ط‎ 
a سح پا‎ 2 ee 8 ae 
س ص لد ط‎ A س له ط‎ ۸ 

7 


الرموز تعني ما يلي : 
م ط : مرونة الطلب أو المرونة السعرية للطلب ه 

A‏ : رمزيعني التغير زيادة أو نقصانا 
AN‏ ك ط : التغير ني الكمية المطلوبة 

ك ط : الكمية المطلوبة Mol‏ 

حم س : التغير في السعر 
دن > Sel pall‏ 

ولتوضيح القيم المحتملة للمرونة السعرية وكيفية حسابها عمليا لتأخذ الأمثلة 
التالية : 
مثال (۱) 
س - ۱۰ ریال » لك ط = وة كسك -۱ریال ۸ ۵ ط 2 ۲ 

في هذا المثال نفترض أن سعر سلعة ما هو ۱۰ ریالات والكمية الطلوبة من تلك 
السلعة هو ۲۰ وحدة. فلو انخفض سعر تلك السلعة العنية إلى ٩‏ ریالات أى انخفض 
ريثالا واخدا فانغا تفعرضی أن الكسية الظلوة اضیحت ۷۷ فسنه أ (cosh)‏ 
وحدتن. فاننا مکن أن نستخرج الرونة السعرية للطلب على النحو التالي بعد اهمال 
الاشارة السالة ۰ 











۱ ۱ ۲ LSA 
۔ 02۵0 د و (تهمل الاشارة السالبع).‎ 
۱ ٢ ۱ نح سن سب‎ ۱ 
۱ سس‎ 


أي أن الطلب هواحادى الرونة خيث أن الكمية المطلوبة قد ازدادت بنفس النسبة 


ه هناك مر ونه احری للطلب وهی المرونه الدخليه للطلب Elasticity of Demand‏ عدومعم1. وهی النسبة المثوية Bell‏ 
الظلب تعیجة خر الدحل بنسية كوية, ولیس هنال جال لبها ھٹا 


ا 


مثال (۲) 


= ۰ رالات bs‏ = ؟١‏ وحدةء ۸۵ س -_ ١‏ ريال حراط = 4 وحدات. 

















هم لد ط ٤‏ 
)5 ط ۳۰ 1 ۱ 
uw‏ ۱۰ 


أي أن الطلب مرن حيث زادت الكمية المطلوبة بنسبة أكبر من النسبة التي انخفض 
فيها السعر 
مثال (۳) 
سے (OY:‏ لقذطے ۲۰ وحدةء. الم من كخ ريال ۸ aby‏ صقر 


مر لگ ط ; 





=—t 
و‎ 








أي أن الطلب عديم المرونة حيث أن الكمية الطلوبة لم تزدد بالرغم من انخفاض 
pull‏ 

من هذا يمكن الاستنتاج على أنه اذا كانت : 
م ور = ١‏ فان الطلب هواحادي المرونة 
١ < if‏ فان الطلب مرن 
it‏ یت ۱ فان الطلب غير مرن 

هذه هي القیم الواقعية للمرونة- أی ما مکن اکتشافه نتيحة W‏ بحاث 
التطبیقیةء أما ا حدود النظرية لقيم المرونة فهما حدان 


ا 


الأ ول عندما تكون م رز = صفر 
الثاني عندما OSS‏ م = (alg Yh) co‏ 


بعبارة آخری ان الرونة السعرية للطلب ي الواقع تتراوح بین صفرو CO‏ 


Elastivity of Supply مرونة العرض‎ ١ ۳ 

اع المترق Sets poll ye SI‏ یسب Maer‏ النيجة gall‏ الس ما کر مدا فى 
مرونة العرض 

من هذا يتبين أن مرونة العرض تعني شيئا نماثلا لما تعنيه مرونة الطلب ‏ رياضيا يمكن 
التعبير عن مرونة العرض بالمعادله التالية : 

















CAL 
ہین اع ص‎ ie 2 لاع‎ 
x ۱ = = — = مع‎ 
کک سن كع 8 & س & س ك ع‎ 3 
سس‎ 


مع = المرونة السعرية للعرض 

ك ع - الكمية العروضة أصلا 
SA‏ ع = التغبر نی الكمية المعروضة 

س - السعر في السوق أصلا 
A‏ = التغير في السعر 

فاذا كانت قيمة مع - صفر فهذا يعني أن العرض هوعديم المرونة أي أن الكمية 
العروضة من السلعة لا تتغر عل الاطلاق نتيجة للتغبر الذي فد یطراً عل ای 
و بطريقة مماثلة فان مع نظریا يمكن أن تکون boo‏ لا نهاية. آما القیم الواقعية لرونة 
العرض فهي : 
مع = ١‏ أي أن العرض هو آحادي الرونة حيث تتغر الكمية العروضة بنفس نسبة 


ا“ 


التغير في السعر 
مع > أي أن العرض هومرن حيث تتغير الكمية العروضة بنسبة أكبر من نسبة التغير 
في السعر 
مع > أي أن العرض هوغيرمرن حيث تتغير الكمية العروضة بنسبة أقل من نسبة 
التغير في السعر 

ان کتب مبادىء الاقتصاد تكتفي عادة بشرح موجز لرونة العرض بینما تسهب في 
تفسير مرونة الطلب. السبب في ذلك هو أن البحث يتناول مرونة الطلب Vol‏ حيث يتم 
توضيح الفكرة الأساسية للمرونة السعرية ولكون المرونة السعرية للعرض هي تعني شیئا 
ماثلا المرونة السمرية للطلب فانه هکن الایجازعند الوصول لبحث الرونة is poll‏ 
للعرض . 

بناء على ما تقدم مكن ايراد عددا من المرونات المحتملة لمنحنى الطلب ومنحنى 
العرض والتى هي موضحة كما يلي : 

الشكل رقم 7 المرونات المحتملة لمنحنى الطلب : أ ب جب د ها و 





الكمية الطلو بة الکمية الطلو بة 11 
شکل رقم ۷ (ب) منحنی طلب مطلق الرونة شکل رقم ۷ (أ) منحنی طلب عدیم الرونة 


بالات 





1 ۰۲: ۳ E So TY AL پ۹‎ O 


الكمية المطلوبة وحدة 
شكل رقم ۷ (ج) 
منحنى طلب احادي المرونة 








ف حنم صںپ تمن ۱ الكمية الطلو بة ۱ ۱ 
شکل رقم ۷ (و) شكل رقم ۷ (ه) 
9 : نحنی طلب مرن 
منحنى طلب آحادي المرونة منحنى 


-۹۵- 


ويمكن ايراد الملاحظات التالية على المنحنيات الخمسة والمعروضة في الشكل رقم لا 


۱ - بالتسه الى () حيث مر صفر. ان ذلك يعني أن منحنى الطلب في هذه 
JUG‏ هوعدیم الرونه tsb Huu‏ دوس سب وموازي للمحور 
العمودي. 


۲ - بالنسبة لمنجنى الطلب (ب) حيث م | C=‏ (ما لا نهاية)» ان ذلك يعني أن 
پر يوسا يي ہت اب ہے ep‏ 
ضئیلا أو طفيفا ونؤكد هنا على أن التغبر قد يكون ضئیلا أو طفیفا جدا جدا سيؤدي | 
تغيير كر جدا جدا في الكمية المطلوية. atta me‏ 
الكمية المطلوبة والسعر على هذا النحو فان م ط تصبح كبيرة جدا جدا. ومكن وصفها 
بأنها كمية تقترب من مالا نهاية. ان المنحنى (أ) و (ب) مثلان الحدين النظريين 
لرونة الطلب. 
Ul‏ المنحنيات الثلاثة الآخرى فهن منحنيات واقعیة أوعلى الأصح ممثلن العلاقة بين 
المتغيرين السعر والكمية المطلوبة بشكل مکن العثور عليه في الحياة العملية. 
۳۔۔ بالنسبة لمنحنى الطلب (ج) حيث م بر = ١‏ ان ذلك يعني أن منحنى الطلب هو 
آعادی الرونة col‏ أن pat dal‏ بنسية معينة نی سعر السلعة سيودي ال تخیر بنفس اة 
في الكمية الطلوبه من تلك السلعة و یسمی منحنی الطلب احادي الرونة بلغة 
اران مشختی لعن از الزائد Rectangular Hyperbola‏ ومكن توضیح سبب أخذه 
الشکل السابق على النحو التالی 

لو فرضنا أن شخصا لديه ٠١‏ ريالا فقط و یرغب في انفاقها على سلعة معينة أي أن 
ما يريد انفاقه هو Col‏ ۲۰ ریالا فقط دون زيادة أو نقصان. فاذا كان سعر الوحدة من 
تلك السلعة هو نر ريات eee‏ ي eS‏ شراء وحدتين من 
السلعة ٠١‏ × ؟ - ٢٢‏ ريالا. فلوانخفض السعر إلى ٥‏ ريالات للوحدة الواحدة فان 


ات 


الشخص العنی سیستطیع شراء ٤ؤ‏ وحدات من السلعة ولو استمر السعر عل الانخفاض 
فوصل إلى ٤‏ ریالات للوحدة فان ذلك الشخص سیشتری ٥‏ وحدات. واذا آصبح اسر 


فلو أوصلنا النقاطالسابقةمع بعضها حصلنا على منج الطلب ج. وئی هذا النوع 
من النحنیات حاصل ضرب الحور العمودي x‏ الحور الافقی بالنسبة لأى نقطة على 
المنحنى هوثابت. و بلغة الریاضیات : 
س × ص = حیت (س) الحور الأفقي و(ص) المحور العمودي و() ثابت» فلو 
أخذنا كمثال ثلاث نقاط ب» ج» د فان ين نب Keel‏ صن کا 
سن ع SX‏ مس ع l=‏ 
أي أن حاصل ضرب الثلاث عملیات أعلاہ هونفس الكمية (I)‏ وفي مثالنا السابق ۲۰ 
Whe‏ 


6 - بالنسبة لنحنی الطلب (د) حيث م ور ١‏ ١فان‏ ذلك يعني أن منحنى الطلب هو 
غير مرن أى أن تغیبر السعر بنسبة معينة يؤدي الى تغيير بنسبة أقل في الكمية المطلوبة. 
و یلاحظ أن منحنی الطلب (د) له عل أقل من فيل منحنی الطلب (I)‏ وا کثر من ل 
منحنی الطلب (ب). أي يقع وسطا بين منحنی الطلب (أ) ومنحنی الطلب (ب). 


ه ‏ بالنسية لنحنی الطلب (ھ) حيث م رر > ١فان‏ ذلك يعني أن منحنی الطاب في 
هه SI‏ هورف آئ Ol‏ ققیر الم cs‏ معینة هدي اق تر الطاب ينسية | کیر 
من النسبة التي تغير فیها السعر و يلاحظ أن منحنی الطلب (ھ) مثله مثل منحنی 
الطلب (د) يقع وسطا بین منحنی الطلب (أ) و (ب). في الحقيقة منحنیات الطلب 
الثلاث الا خيرة (ج)ء (د)ء (ه) تقع وسطا بین (أ) و (ب). لکنه يلاحظ أن منحنی 
الطلب (ھ) هو آقل ميلا من منحنی (ج) و (د). 


-۹۷- 


يجب التنبيه هنا الى عدم جواز الخلط بين الیل و بين المرونة. ان الیل يتعلق بناتج 


قسمة كمية مطلقة على كمية مطلقة بينما المرونة تتعلق بناتج قسمة نسبة على نسبة 
cog‏ وان كان EIT‏ الیل Slope‏ والمرونة يتعلقان بنفس المنحنى. 
آما الرونات المحتملة لنحنی العرض فيمكن عرضها في الشكل التالي : 


Sol! 


ce 





الكمية المعروضة 


gull 


الكمية المعروضة 
شكل رقم 8 (د) منحنى عرض مرن 





الکمية العروضة ك 
IS‏ رقم A‏ (أ) منحنی عرض عدیم المرونة 





اکان 
شكل رقم ۸ (ج) منحنى عرض غير مرن 


ا 





الكمية المعروضة 
شكل رقم ۸ (ه) منحنى عرض آحادي الرونة 


على الشكل رقم ۸ (I)‏ (ب) (ج) (د) يمكن ايراد النقاط التالية : 
١‏ بالنسبة لمنحنى العرض (۱) حيث مع = صفر فان ذلك يعني ان منحنی العرض 
في هذه الحالة هو عديم المرونة. dell, gail al‏ ج س ار نس اعرف لل 
يؤدي على الاطلاق إلى أي تغير في الكمية المعروضة من السلعة. ان منحنى العرض 
عديم المرونة هوبالضبط كمنحنى الطلب عديم المرونة. 
۲- بالنسبة لمنحنى العرض (ب) حيث مع = مه فان ذلك يعني أن المنحنى في هذه 
LA‏ ستاق الت oll‏ ]ناتف اف ا یت a"‏ سیت ا 
سيؤدي إلى تغير كبير جدا في الكمية المعروضة من السلعة. و بالتالي فان.مع تقترب 
من مح . في هذه حالة أيضا فان منحنى العرض مطلق الرونة هوبالضبط كمنحنى 
الطاب عطلق ااروند: 

ان متحتی العرض )1( و (ب) ما الحدان النظریان لقيمة مع آما القيم 
الواقعية لرونة العرض فهي لا بد وأن تقع بين صفر وص . 
۳- بالنسبة لمنحنى العرض (ج) حيث مع ١<‏ فان منحنى العرض 3 هذه الحالة هو 
غير مرن أي أن تغير السعر بنسبة معينة سيؤدي إلى تغير الكمية المعروضة بنسبة أقل 


-۹۹- 


و Leh‏ أن قیمة مع في حالة المنحنى (د) وكذلك ميله يقعان وسطا بين المنحنيين )1( 


و (ب). 


٤‏ - بالنسبة لنحنی العرض (د) حيث مع >۱ فان منحنی العرض في هذه الحالة هو 
مرن أي أن تغير السعر بنسبة معينة سيؤدي إلى تغير الكمية العروضة بنسبة أكبر ‏ 
ويلاحظ كما هو ا ال بالنسبة لنحنی العرض (ج) أن قيمة مع ومیل المنحنى يقعان 
وسطا بين المنحنيين (أ) و(ب). 


0 بالنسبة لمنحنى العرض (ه) حيث مع = ۱ فان منحنى العرض في هذه PILI‏ 
آحادي المرونة ‏ أى أن تغبر السعر بنسبة معينة سيؤدي إلى تغير الكمية المعروضة بنفس 
النسبة ‏ ما ذكرفي (۳) و(4) فيما يتعلق بكون المنحنى (I)‏ و (ب) مثلان الحدين 
الذين بينهما تقع المنحنيات ee‏ ينطق عل .هذا المتحتى ایشا . 


(1) P. Samuelson : Economics, International Student Edition. 


—Ya- 


الفصل الرابع 
الكلفة الانتاح. ةة 
COST OF PRODUCTION‏ 

ان عبارة تكلفة الانتاج بحد ذاتھا ھی عبارة مبهمة. ان هذه العبارة عکن 
الاستدلال منها فقط عندما OSG‏ العبارة مرتبطة بكمية من الانتاج. فلو Whe‏ مثلا ما 
هي كلفة صنع سيارة صالون من حجم معين ومن مواصفات معينة ؟ فلن نستطيع 
الجواب على هذا السؤال. والسبب في ذلك ان كلفة صنع سيارة صالون من حجم معين 
ومن مواصفات معينة تتغير تبعا لتغير كمية الانتاج من تلك السيارة أو تبعا لتغير كمية 
انتاج الشركة المنتحة لتلك السيارة. حيث أن هذه الکافة ستكون عالية حدا لوصنعت 
سيارة واحدة فقط بینما لوصنعت ٠٠١‏ سيارة في الأسبوع فانه من المؤكد ستكون كلفة 
السيارة الواحدة أقل بكثير. أما إذا ما تم صنع ٠٠٠١‏ سيارة في الأسبوع فان كلفة 
السيارة الواحدة ستكون أقل بکثبر ما لوصنعت ۱۰۰ سيارة في الأسبوع. من ناحية 
أخرى فان عبارة كلفة تنطوى أيضا على ابهام بسبب وجود أكثر من صنف واحد من 
Ul‏ اف الكکلفة. فهنالك كلفة ثابتة FIXEDCOST‏ وكلقة متغيرة 
VARIABLE COST‏ ومتوسطة كلفة AVERAGECOST‏ و 4415 حدية 
MARGINAL COST‏ . لذلك فمن الأحسن تجنب استعمال عبارة كلفة الانتاج أو 
كلمة كلفة إلا عندما یذ کر بشكل محدد ما هي كمية الانتاج أو أى صنف من أصناف 
الكلفة نحن بصدد الحديث عنه. 
٤‏ ۔ ١‏ الكلفة الثابتة والكلفة المتغيرة : 

بعض التكاليف تتغير مع تغير الانتاج فهي تزداد بزيادته وتقل بنقصانه. بينما 
تكاليف أخرى ثابتة لا تتغير بتغير الانتاج عندما يتغير هذا الانتاج في حدود معينة. مثلا 


“ياب 


حالما هيات شركة انتاحية لنفسها dls‏ عمل وقاعت بتصب المكائن والمعدات فان 
كلفة البناية ستبقى على حاها سواء كان انتاج تلك الشركة يغطي الطاقة الانتاجية أو 
يغطى نصف الطاقة ۵ أو أقل من ذلك حيث أن أجرة البناية ستدفع على أية 
حال. كذلك فان أثمان المكائن والمعدات قد دفعت وان استهلاكها حار ختى ولو 
كانت عاطلة. بل نحد فى بعض الأحيان أن استهلاك الکائن هو أسرع عندما تکون 
عاطله عن العمل . 


القیء نفسه يتطبق فیعا لو كانت سو ین 
الموظفين والكتبة العاملين في مكتب الشركة لن يتغير مع التغير في كمية الانتاج. لذلك 
فان كلفة الادارة مكن pone ee‏ من ناحيه آحری فلو کانت هذه ال iS‏ 
النية تقوم jis‏ الصوف مثلا فان كمية الست الام الى فام إلا ستکون as‏ 
مباشرة بكمية الغزل التى ستقوم رس فاذا ما تم غزل كميات كبيرة من 
الخيوط فستقوم تلك الشركة بشراء كميات كبيرة من الصوف الخام والعكس 
بالعکس. بعبارة آخری ان كمية ما تنفقه الشركة على الصوف old!‏ والذى هو كلفة 
بالنسبة ها يتغير بتغير كمية الانتاج کذلك لوفرضنا أن الکائن الستعملة في الانتاج هی 
مکائن بخارية فان كمية الوقود الستعملة مر و انس ای بسا بر ی 
الانتاج. ان الانتاج الأ کبر يعني عدد ساعات عمل أكثر للمکائن و بالتالي وقودا أكثر 
والعکس بالعکس. أى أن كلفة الطاقة هي كلفة متفيرة. آما بالنسبة لكلفة العمل فان 
التغرق كمية الانتاج سيودي الى تغير في حجم الا جور التي ستدفع عندما OS‏ نظام 
الأجر هو نظام القطعة. آما اذا كان نظام الأجر هوعدد ساعات العمل فان زيادة 
الانتاج تؤدي الى زيادة عدد العمال الذين یعملون ساعات اضافية OVER TIME‏ أو 
الى استخدام عمال اضافيين جدد ولي اه فان ححم جوا لتي ستدفع 
ستزداد عند زيادة الانتاج والعکس | بالعکس عند تقلص ن الانتاج . 4 es‏ آن as"‏ العمل 


-V¥- 


مرتبطة مباشرة بكمية الانتاج وأنها تتغير بتغيره. وعلى هذا عکن تقسیم تكاليف الانتاج 
ال نكا ليف ثابتة وتكا ليف متغيرة على النحو التالي وكما هوموضح في الشكل أدناه. 


شكل رقم )4( تصنيف تكاليف الانتاج 


تكاليف الانتاج 


تکالیف ٹاینة 


كلقة اندثار الکائن 
البناية ملک 


ابر کة 
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ان أنجح طريقة لدراسة علاقة الكلفة والایرادات بالر بح الذي تحققه المؤسسة ومن 
ٹم آثرهما على تحديد مستويات الانتاج التي تتناسب مع حالة ربح أو حالة خسارة هو 
أن نبدأ بدراسة التكنيك المعروف باسم تحلیل اللاريح واللاخسارة 
BREAK EVEN ANALYSIS‏ . وسنقوم بدلك عن طريق عرض رين سيؤدي حله إلى 
توضیح فاع هذا التکتيك. 

يح 


غرين-١-‏ 
درست رة انحاجية فوجد OF‏ مسخویات الائتاج فیها وتکالیفها الثبتة 
وتکالیفها التغيرة وسعر النتوج في السوق كما هو مبین في الجدول التالي : 


VE 


جدول رقم * 


| لمستغل من الستعر للؤجدة من 
الطافة الانتا حبه المنتوج الف ريال 


٠ 
fas 
Ga 
f 
f 
هك‎ 
fas 
fas 
Gas 
Cae 


ام 
= 





ان الا رقام في الجدول أعلاه هي أرقام مفترضة. WIT‏ نفترض أن السعر للوحدة 


من النتوج قد تتحدد في السوق قبل أن تبدأ الشركة عملها الانتاجي. 


. الكلفة الكلية للمؤسسة الانتاحیة عند كل مستوى من مستو يات الانتاج‎ ١ 
الايراد الکلی لتلك المؤسسة الانتاجية عند كل مستوى من مستو یات الانتاج.‎  ؟‎ 
: مبينا بالرسم‎ ٢ ۱ استخدام المعلومات التى حصلت عليها من‎  ؟‎ 


|_ مستوى الطاقة الانتاجية الذي يتناسب مع حالة الر بح. 
ب ۔ هسمتوتی الطافه الانتاحية الذي عاسب مب حا له حسارة. 
ج ‏ حالة اللار بح والاکسارة. 


۷ 6 


ال : 

AAS) 4‏ الكل sh)‏ 45( المؤسسة الانتاحية 
= الكلفة الثابتة (ك ث) + الكلفة المتغيرة )3 م). 
= كا ث + ك م. 


ا ٭ ها من الطافه الانتاحية 
= السعر للوحدة الواحدة من المنتوج (س) × کمیه‌الانتاج (ك ج) 


3 
۱ 


ا دول التالي یبن (ك ك) و(اً 2) لكل مستوی من مستو یات الطاقة الانتاحية 


وهما موضحان ٤‏ العمود ٤‏ والعمود .٦‏ 
جدول رقم (۷) 
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۳ أ ان حالة الر بح من مثالناالسابق حصل عندما يكون أ كغ>ك ك أما مقدار الر بح 
فهو حاصل طرح ك ك من أ ك. 
زر ے اقات ناك 
ب حالة الخسارة تحصل عندم يكون أ كرك ك. في حالة النسارة یکون حاصل 
عملية الطرح سالبا أى 
لړ << سب 


ج ‏ آما في حالة اللار بح واللاخسارة BREAK EVEN‏ فهی عندما یکون 


Hl‏ لد لد 
أى أن 
آر ١-522‏ (صفر). 
ومکن بیان الحالات الثلاث لكل مستوی من مستو يات الطاقة الانتاحية بالشکل 
JU‏ : 
7 ومن 4“ 
شکل رقم (۱۰ 3 
تناكف 0 - 
8ھ وق )2 3,000 3 
Ys Co Y‏ حکسارہ 2,0 ا 
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#9 500 1 
=[ سیر 1 
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يتبين من الشكل السابق آن المؤسسة الانتاجية موضوع الدراسة ستحقق خسارة اذا 
ما استغلت أقل من Loe‏ من طاقتها الانتاجية. وان حجم الخسارة يزداد كلما اقتر بنا 
من الصفر من الطاقة الانتاجية كما هو موضح في المثلث السفلى من الشكل ٠١‏ 
وبالعكس فان ححم الخسارة ينخفض كلما ابتعدنا عن الصفر واقتر بنا من /5٠‏ من 
الطاقة الانحاحية. عندما يتقاطع خط أو منحنى الكلفة الكلية (ك ك) مع خط أو 
منحنی الایراد الكل (أك) فان نقطة التقاطم تمثل نقطة اللار بح واللاخسارة عند 
۰ من الطافه الانتاحیه. أما اذا استغلت تلف الوسة أكثر هن ۰ من طافتها 
الا نتاحبه فانها تدخل مر حله الر بح . slays‏ حجم ربح تلك المؤسسة كلما ازداد حيدم 
الانتاج آو الستغل من الطاقة الانتاحية كما هو موضح من الثلث العلوي والوشر عليه 
كلمة ربح (نفترض خطا وهمیا لا کمال مثلث الر بح). في هذا التمرین تحقق المؤسسة 
6 بر ربح عند استغلال كامل طاقتها الانتاجية وهو ۱۰ وحدات من النتوج. من هذا 


منحنی الایراد الکل في هذا التمرین هو خطی LINEAR‏ أى خطا مستقیما حیث 
میله ثابت عل أية نقطة من نقاط )51( ان منحنی الایراد الکل ليس من الضروري 
أن یکون خطيا. وهذا يحصل عندما تکون الزيادة في الایراد الکلی ليس بقدار ثابت 
Lily‏ مقدار متغير. في مثل هذه الحالات فان الایراد الكلى سیزداد Ll‏ مقادیر متزايدة أو 
مقادیر متناقصة. على الأغلب فان الایراد الکلی يزداد مقاير متناقصة حيث ينخفض 
السعر لكل وحدة من المنتوج مع الزيادة في كمية المنتوج أي مع الزيادة في عرض 
النتوج. أما الحالة الشاذة فهو أن يزداد الایراد الکلی بمقادير متزايدة. هذه الحالة هي 
نتيجة لفعل أثر التفاخر SNOBISHNESS‏ الموجود عند بعض الا فراد أو الطبقات الثرية 
في الجتمع حيث يزداد الطلب على سلعة ما و بالتالي الانتاج منها كلما ارتفع سعرها. 


ا" 


آما الحالة الشائعة ففيها يزداد الايراد الكلى TOTAL REVENUE‏ مقادير 
مختاقضه: السق Ul pei‏ اور كن ماق المراحل الا ول من الطاقة 
الانتاحية. ان ارتفاع السعر في الراحل الا ول یعود إلى حد السیبین التالیین أو کلاهما : 
| قله العرض نتيجة لقله النتوج من السلعه. 
؟ ‏ ارتفاع التكلفة لكل وحدة من ا منتوج و کما سنری ذلك فیما بعد. 


مكن توضیح تزاید الایراد الكل عقادیر متناقصة على النحو التالي : 
جدول رقم (۸) 


كمية الانتاج ۱ ار لو تة من ايراد الكل ۱ 
(وحدة من النتوج) المنتوج (آلف ریال) (ألف ربال) 
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تن 
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يتبين من الجدول أعلاه أن السعر لکل وحدة من المنتوج يتناقص مع تزايد الانتاج. 
Lil‏ الايراد الکل فهو يستمر على الزيادة ولكن مقادير متناقصة. فبينما نرى أن الايراد 
الکل يزداد مقدار ۹ الاف ريال عندما يزداد الانتاج من ١‏ وحدة الى ؟ وحدتين فانه 
لا یزداد الا عقدار ۱۰۰۰ ريال عندما slay‏ الانتاج من ٩‏ وحدات الى ۱۰ وحدات. فلو 
رسمنا منحنی للایراد الكل مستخدمین الا رقام المعروضة في الجدول رقم A‏ فاننا 
سنحد أن ذلك النحنی لن یکون خطیا أي ليس خطا مستقیما. كما هو مبین في 
الشکل التالى : 


اد 


الايراد الكلى ٠٠٠١‏ ريال 
2 2 


OF 


Of 


RR 


06 


01 
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في الشكل رقم ١١‏ ۔ يتبين أن منحنى الايراد الكلى يتجه نحو الانحناء أولا ثم 
يتجه نحو التسطح كلما زادت كمية الانتاج. ان ذلك يدل على أن الايراد الكلى يزداد 


مقادیر او معدلاات متنأ قصه . 


٤۔٢‏ متوسط الكلفة : 

مكن استخراج متوسط الكلفة (م ك) عند كل مستوى من مستو يات الطاقة 
الانتاجية بتقسيم الكلفة الكلية (ك ك) للانتاج على كمية الانتاج (ك ج). و يعني 
متوسط الكلفة كلفة کل وحدة واحدة من المنتوج عند كل مستوى من مستويات 
الطاقة الانتاجية. و باستخدام الأ رقام المتوفرة في الجدول رقم -۷- فانه يمكن ایجاد 
متوسط الكلفة عند كل مستوى من مستو يات الطاقة الانتاجية كما هومبن في الجدول 
التالى : 


جدول رقم (A)‏ 







الكلفة الكلية متوسط الكلفة 
كك (الف ريال) مم مك (الف ريال) 


۳,5 ۳۳۰۰ 
۳۲ ,۸۵ ۲ e 
۳۲ ۵ ۰ ۰ ٣ں‎ 
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من الجدول السابق يتضح أنه كلما اتجهنا نحو استغلال كامل للطاقة الانتاجية 
متوسط الكلفة. هنالك سببان لانخفاض متوسط الكلفة مع زيادة الانتاج وارتفاعه مع 
قلة الانتاج . 
السبب الأول : نظرا لوحود كلفة ثابتة والتى تشکل جزءا من الكلفة الكلية فان مقدار 
الكلفة الثابتة سيقسم على عدد أكبر من وحدات الانتاج عندما يكون الانتاج كبيرا 
وبالتالي سيكون حاصل قسمة (متوسط الكلفة الثابتة) صغیرا. بينما عندما يكون 
الانتاج قليلا فان نفس مقدار الكلفة الثابتة سيقسم على عدد أقل من وحدات الانتاج 
ما جعل حاصل القسمة أكبر ما في الحالة السابقة. لذلك عکن القول بانه كلما كان 
مقدار الكلفة الثابتة کبیرا كلما انخفض متوسط الکلفة مع الزيادة في كمية الانتاج. 
ومکن ملاحظة ذلك عند استخدام الا رقام التوفرة في الجدول رقم (۷) والجدول رقم 
)4( لقارنة الحالتين التالیتن : 
الحالة الا ول : حیث یزداد الانتاج من ۲ وحدتین ال ۳ وحدات. في هذه الحالة 
الكلفة الكلية هی ۱,6۰۰,۰۰۰ ريال والكلفة الثابتة هی ۱,۰۰۰,۰۰۰ ريال أى أن 
الكلفة الثابتة تشکل حوالي ۷۱,۲۳ من الكلفة الكلية عندما یکون الانتاج ۲ 
وحدتین فاذا ما آزداد الانتاج من ۲ وحدتن إلى ۳ وحدات فان متوسط الكلفة 
سینخفض من ۰,۰۰۰ ۰ ریال الى ۵۳۳,۰۰۰ ريال sl‏ عقدار ۱۹۷,۰۰۰ ریال. 
الحالة الثانية : حيث يزداد الانتاج من ۸ إلى ٩‏ وحدات في هذه الحالة الکلفة الكلية 
و ت پا ريال والكلفة الخابتة ۱,۰۰۰,۰۰۰ ريال أى أن الكلفة الثابتة 
تےکا حوالى ۳۸,۱۲٢٤‏ من الكلفة الكلية عندما OS‏ الانتاج ۸ فادا ما ارتفع الانتاج 
من ۸ وحدات إل ۹ وحدات فان متوسط الكلفة سينخفض من ۳۲۵,۰۰۰ ريال إلى 
۱ ریال أى مقدار ۱۳,۸۸۹ ریال. 


ابم - 


ان متوسط الكلفة وان كان ميل إلى الانخفاض كلما زاد الانتاج فان هنالك حدا 
معينا للزيادة في الانتاج التى ممكن تحقيقها دون زيادة متوسط الكلفة. بعد ذلك الحد 
فان الزيادة في الانتاج ستؤدي إلى زيادة متوسط الكلفة. ان الارتفاع في متوسط الكلفة 
هوعام لانه يحصل في معظم الفعاليات الانتاجية. صناعية كانت أم زراعية. فبالنسبة 
للصناعات الاستخراجية كانتاج النفط الخام والفحم حيث أن زيادة انتاج النفط أو 
الفحم من حقل معين يتطلب الحفر على أعماق أكبر ما يكلف نفقات أكثر. 


آما بالنسبة للصناعات التحويلية فان الزيادة في الانتاج في الراحل الأ ول تؤدي 
إلى انخفاض متوسط الكلفة بعد أن يصل الانتاج إلى حد معين فان الزيادة في الانتاج 
بعد هذا الحد تؤدي إلى ارتفاع متوسط الكلفة وذلك بسبب استخدام عناصر انتاج 
جديدة تكون ذات متوسط كلفة أعلى من العناصر المستخدمة أصلا. كما سيتضح ذلك 
فیما بعد. كذلك الامر بالنسبة للزراعة فاذا ما زيدت كمية عناصر الانتاج المستخدمة 
في مزرعة من حجم معين بهدف زيادة الانتاج أو أن أراضي زراعية حديدة الت فان 
متوسط الكلفة سيرتفع بسبب مفعول قانون تناقص الغلة كما بينا ذلك سابقاً. لذلك 
فان الشكل الواقعي لمنحنى متوسط الكلفة ه شكل ا حرف تا الانجليزي كما هومين 
ف الشكل التالى : 1 


م ك 





57 


هدا هوالشكل العام لنحنى متوسط الكلفة ولعرفة اسباب اتخاذ منحنی متوسط الكلفة 
هذا الشكل نستعين بالجدول التالي : 


جدول رقم ۱۰ ۔ 
الاشتقاق التفصیل لمتوسط الكلفة (بالاف الربالات) 





فاذا ما استخدمنا الأ رقام الفترضة والعروضة في الجدول رقم ۱۰ لرسم منحنی متوسط 
الکلفة فستحد أنه سيشبه ا حرف LU‏ كما هو موضح في الشکل ۰۱۳ 


في الجدول رقم ٠١‏ هنالك ستة أعمدة بالاضافة إلى عمود متوسط الكلفة الكلية 
هذه الاعمدة الستة قثل ه متغیرات وثابت واحد (ك ث) فالذي يجب معرفته هنا هو 
أي من هذه الأعمدة الستة یعتبر السبب في أن یکون منحنی متوسط الكلفة على شکل 
ا حرف تا ومکن بیان ذلك على النحو التالي : 
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a 
وحيث أن ك لك = الكلفة المتغيرة ك م + الكلفة الثابتة ك ث‎ 


( هو ه توسط ال‌کاند المتغيرة (م ك‎ he أن‎ ee 


ون ج هومتوسط الكلفة الثابتة م ك ث 


أي أن متوسط الكلفة يساوى متوسط الكلفة المتغيرة زائدا متوسط الكلفة الثابتة. 


لو نظرنا ثانية إلى الجدول رقم (۱۰) لوجدنا أن متوسط الكلفة الثابتة م ك ث هوني 
انخفاض مستمر أما متوسط الكلفة المتغيرة م ك م فهو ثابت لحد انتاج ٥‏ وحدات من 
المنتوج بعد ذلك بیدا بالارتفاع . الا آن 5۳ ٤‏ م لك م هوأقل من الانخفاض في 1 
لك ث لذلك فان م ك يستمر على الانخفاض لد انتاج ۷ وحدات من المنتوج. بعد ذلك 
وعندما slop‏ الانتاج إلى ۸ وحدات فان الانخفاض في مك ث هو أقل من الارتفاع في 
م ك م. لذلك فان م ك يبدأ بالارتفاع. إذأ الذي يؤدي إلى زيادة متوسط الكلفة بعد حد 
معين من الانتاج هو الزيادة في الكلفة المتغيرة معدل مرتفع . ومكن OI‏ بيان الأسباب 
الحقيقية التي تؤدي إلى ارتفاع م ك م بعد حد معين من الانتاج. حيث أنه في معظم 
الأحيان یکون للمکائن والمعدات والتى تکون الكلفة الثابتة طاقة انتاجية معينة فاذا ما 
رہ مرو کسید pA‏ قیجب زادگ سای یسب کی وا کون 
الکلفة المتغيرة کالعمال إلا أنه باستمرار السعی لزيادة الانتاج فوق الطاقة الاعتيادية 


قشر 


للمكائن والمعدات فان مكان العمل سيكون مزدحا بالعمال مما يرفع من الكلفة المتغيرة 
رڈ S51‏ . بعبارة اقرق ان sacs‏ العمال تشه فعیته أن زيادة الطلقه soll‏ 
بنسبة معينة تؤدي إلى زيادة الانتاج بنسبة أقل. والشىء نفسه ينطبق فيما لوزيدت 
ساعات العمل. أو لو اشتغل العمال ساعات عمل اضافية فان ذلك سيسبب في النهاية 
تعب العمال ما یؤدی إلى 5 Sab‏ متوسط الكلقة التغيرة. 


* 


ان اهمیه معرفه متوسط الكلفة تكمن في نحديد مستوى الانتاج و يتم دلك بعد 
معرفه سعم المنتوج في السوق فاذا ما كان سعر ا منتوج Erevan‏ ريال فانه يثبين من 
الحدول رقم ١‏ أل انتاج ۷ وحدات سيحقق أكبر ر بح وان أى انتاج أقل أو.أكثر 
5 تق Lal‏ ربحا أقل Lal el ial‏ اذأ ارتفع السعر ای 8 5 8 Ve‏ ريال فاد انتاج ۹ 
وحدات 2 4 سيحهة ‘Caf gal‏ و ۱ ھکنا Ls LS‏ ارتقع السعر في السوق كلما كان في 
الامکان زيادة الانتاج حتی ولو آدی ذلك إلى زيادة متوسط الكلفة: كذلك تکمن 
عن طریق تحدید سعر النتوج على آساس متوسط الكلفة مضافا اليه نسبة معينة کر بح. 


LONG RUN AVERAGE COST الأجل الطو بل‎ ٤ ۔ ۳ متوسط الكلفة‎ ٤ 
يمكن القول أن منحنى متوسط الكلفة في الأجل الطو يل يشبه منحنى متوسط‎ 
مع فارق مهم‎ (SHORT RUN AVERAGE COST CURVE) الكلفة في الأجل القصير‎ 
هو أن منحنى متوسط الكلفة في الأجل الطو يل أقل تقعرا من منحنى متوسط الكلفة في‎ 
الأجل القصير. السبب في ذلك هو أنه كلها كان الأجل طويلا كلما قل عدد تکالیف‎ 
تحالیفت لانتاج التي هي متغيرة. في الاقتصاد‎ ave الانتاج التى هي ثابتة وكلما ارقاة‎ 
يعرف الأجل الطويل عى أنه الأجل الذي موجبه يمكن تغيير حجم الانتاج ما ملیه‎ 
التغيير في الظروف والتي تتعلق بكمية الانتاج التي يراد انتاجها. ففي الأجل الطويل‎ 
فان عدد الموظفين‎ WIS مکن تأجير أو بيع الباني الفائضة أو الزائدة عن حاجة الانتاج‎ 


اي رت 


والکتبء العاملين فی مكتب الشركة بمكن زيادة عددھم أو تقليله. لذلك فان الكلغة 
والتي هي ثابتة في الأجل القصير يمكن أن تتغير في الأجل الطویل. وهذا يعني أن 
الشركة فی الأجل الطويل عکن أن تکیف تکالیفھا لاف یۃ این اک رک مان 
من الكقاءة الانتاحيه. أما في الأجل القصير فان ؛ انخفاض الانتاج يؤدي إلى ارتفاع 
متوسط الكلفة وذلك لکون الكلفة الثابته ستشکل نسبهة عالية من الکلفة الکلیه. آما في 
الأجل الطویل فیمکن تقلیص الكلفة الثابتة اذا ما استمر الانتاج على الانخقاض 
لذلك فان متوسط الكلفة في الأجل الطو یل یکون آقل من متوسط الكلفة فی الأجل 
القصير. كذلك فان متوسط الكلفة التغيرة في الا جل القصير يزداد معدل مرتفع عندما 
یتخطی الانتاج حدود الطافه الانتاحیه الاعتیادیه. آما نی bY‏ الطو بل وحيث یصبح 
في الامکان توسیع حجم الشركة للتکیف للزيادة في الانتاج فلن تکون هنالك مشكلة 
ازدحام أثمناء العمل أو ساعات عمل اضافية وما یترتب عليه من تعب للعمال. لذلك 
مکن القول بأن الارتفاع في متوسط الكلفة المتغيرة في الأجل الطو یل هومعدل أقل من 
معدل الارتفاع في متوسط الكلفة في الاحل القصير وعکن توضیح ذلك بالشکل التالي 

۱- منحنی متوسط الكلفة خلال الستة الا ول من | العمل | حيث حجم المؤسسة مثلا 
Og Kee‏ من ۵۰ عامل و ۱۰ مکانن وان كمية الانتاج التي تتحقق عندها آقل 
كلفة هی ۱۰ وحدات. 

ا سے معاي ا الكلفة خلال السنة الثانية من العمل حيث ححم المؤسسة 
يتكون من ۱۰۰ عامل و ۲۰ ماكنة وان كمية الانتاج التی ي تتحقق عندها أقل 
ہروا 

۳ منحنی متوسط الكلقة خلال السنة الثالثة من العمل سيف جس den ll‏ 
بتکون من ۱۵۰ عامل و ۲۰ ما کنة وان كمية الانتاج التي تتحقق عندها آقل 
تكلفة هي ۳۰ وحده. 


—-AV- 





إحدة ٠‏ وحدات 


a 
aa 


vs 
)۱4( شكل رقم‎ 


١ oo 
منحنى متوسط الكلفة في الأجل الطويل‎ 


یلاحظ من الشكل أعلاه آننا اذا ما اردنا زيادة كمية الانتاج من ۱۰ وحدات إلى 
٠‏ وحدة في خلال السنة الا ول من العمل فان متوسط الكلفة سيرتفع من م ك ۱ إلى 
مك ٤‏ للأسباب التي ذكرت أعلاه أما إذا تم التوسع خلال السنة الثانية من العمل 
فانه بواسطة الانتقال إلى منحنی متوسط الكلفة ۲ والذی مغل حسم عملیات ST‏ فان 
Jang =‏ الكلفة سينخفض إلى م ك ۲. الثىء نفسه ينطبق اذا ما حاولنا زيادة كمية 


الانتاج من ۲۰ إلى ۳۰ وحدة في خلال السنة الثانية من العمل فان متوسط الكلفة 
)١(‏ الصدر : د. وليد التمیمی. محاضرات بي الاقتصاد الصناعي. الجامعة التکنولوحیة بغداد ‏ ۱۹۷۹ء. 


ns 


سیرتفع من م ك ۲ إلى م ك ۵. أما اذا تم هذا التوسع من خلال السنة الثالثة من العمل 
متوسط الكلفة سيكون م ك ۳ والذي هو أقل من م ك .٥‏ 

هذا من حانب ومن جانب آخر فاذا ما أريد تخفيض الانتاج في خلال السنة 
الثانية من العمل من ٠‏ إلى ۱۰ وحدات فان متوسط الكلفة سيرتفع إلى م ك .٦‏ بینما 
متوسط الكلفة ۱ بواسطة بیع الکائن الزائدة (عددها ۱۰ مكائن) وتسريح العمال 
الفائضين (عددهم ۰ عاملا) فان متوسط الكلفة سیکون م ك ۱ والذي هو أقل من م 
sto‏ 


ااے A‏ معوسط الكلفة من الأجل الطو یل أى بعد انقضاء ثلاث سنوات على 
بدء العمل من قبل المؤسسة. ونرى أن تھی متوسط الكلقة في الأجل الطو یل 
یتبع في شكله العام منحنى متوسط الكلفة في الأجل القصير. كلك نرى أن 
الجزء من منحنى متوسط الكلفة في الأحل, الطویل والذي مثل أقل كلفة أي 
الجزء النبسط أو المستوى أو السطح هو أكبر ما هوفي حالة منحنى متوسط 
الكلفة في الأجل القصير. 


يجب التنبیه هنا إلى أن افتراض کون الأجل الطويل فى هذا المثال هو سنوات 
فوغیرد افتراض غضی, سیت أن الأجل الطويل ختلف من حالة ال آعری. 
فالصناعات الثقيلة والتى تتطلب استثمارات كبيرة ومعدات ضخمة سیکون فيها 
الأجل الطويل اطول من المؤسسة الصغيرة والتی لا يتطلب التوسع فيها وقتا زمنیا 
كبيرا. من أجل اجراء توسيع لمصنع كبير سنحتاج إلى وقت اطول ما نحتاج لتوسيع 
دكان خضار. لذلك الأجل الطويل في حالة الصنع قد يكون ٦‏ سنوات بينما في حالة 
الدکان قد یگون سنة gh‏ سنتن. 


6 


AVERAGE REVENUE  داريالا متوسط‎ ٤۔٤‎ 

مكن حساب متوسط الايراد عند كل مستوى من مستو يات الطاقة الانتاجية أو 
كمية الانتاج بتقسيم الايراد الكلى (أ ك) على كمية الانتاج (ك ج) 
أك 


فمتوسط الايراد (م آ) 


ت 
بالتا لی فان 


ان معوسط الایراد هو اذا سعر النتوج في السوق عند ذلك الستوی م الطاقة 
الانتاجية فلو استخدمنا العلومات التوفرة في الجدول رقم ۷ فیمکن عندئذ استخراج م 
۱ لكل مستوی من مستویات الانتاج بتقسیم العمود ٦‏ على العمود ۱ وسيتبين من 
نتيجة القسمة أن م آ هوثابت عند كل مستوی من مستو يات الانتاج و يساوى 
٠٠‏ ريال. أى أن سعر منتوج تلك المؤسسة هوثابت مهما كان حجم الانتاج. 
Wha‏ حالتان يكون فيهما سعر منتوج المؤسسة ثابتا مهما تغير الانتاج . 


الحالة الا ول : وهي الحالة التي تكون فيها الأسعار مقرررة من قبل الجهاز الرکزی 
اسار کا هو ظطال ف ASO‏ یت لكين باموشن والظاب ار پر 

على تحدید الأسعار لان الاسعار تتحدد بقرارات ادارية. هذا طبعا على العكس مما هو 
۱ موجود في الدول الرأسمالية حيث تتأثر الأسعار بالعرض والطلب ولا تتحدد بقرارات 
ادارية. أما حالة النافسة الکاملة فهی حالة نظرية وسنری فیما بعد أن النظام 
الرأسمالي لا مكن وصف مژسساته الانتاحية Wl‏ تعمل في ظل نظام منافسة كاملةء 
على کل حال اذا كان م أ ثابتا فان أ ك سیکون خطیا. 


5-8 


الحالة الثانية : أما ا حالة التي تعنينا هنا فهي عندما يتغير السعر یتغیر كمية الانتاج أى 
أكمآ لیس Lat?‏ بل بميل إلى الانخفاض كلما زاد الانتاج ومیل الى الارتفاع كلما 
انخفض الانتاج . و بالتا ی فان أ ك لن یکون خطيا. وللتوضيح نورد الشكل الاتي : 
شکل رقم - ۱۵ - () و (ب) 





ادر ف وة الم خاش FE‏ الا قتصاد الصناعی. الجامعة التکتولوحية بقداد ۱۹۷۹ء. 
ios‏ ہے | 


= 


ے #اب 


٤‏ - ه طريقة ثانیة لتحديد مقدار الر بح 
مكن تحدید مقدار الر بح أو الخسارة عند كل مستوى من مستو يات الانتاج 
باستخدام (م 0 و (م 33( عل النحو التالى : 


فلو استخدمنا العلومات الرقمية المعروضة في الحدولين السابقن رقم ۷ و ٩‏ فانه عکن 


ایجاد مقدار الر بح أو الخسارة على النحو التالي : 


(Sal رم‎ J 


* 


فادا كان له < دات فاد 
فاذا كان ج ۳ وحدات ف 
ود لا ge‏ ۳۳۴ ۳۱۵۳۳ 


رح ۰۰ ریال 


آما اذا كان لك > ٩‏ وحدات فان 
ےڈ 
2ے 800 29 5.۷۷۰۹۹۰۹۷۹ 


رک × مغ ربا 


= 


ء 5 الكلفة الحدية MARGINAL COST‏ 
الكلفة الحدية (ك ح) هي كلفة آخر وحدة من المنتوج مثلها في ذلك مثل النفعة 
المعادلة التالة ۰ 


پت 


سیت بكر ل لك هوالتغرفی aS‏ الکلية 


=~ 


جدول رفم (۱۱) 





ولا كانت =SsJ‏ له م + له ٿث 
مك ۵ - کے لام + SIAN‏ 


-۔۹۸۳- 


ومكن ملاحظه ذلك من اخدول رقم - ۱۱ - حیث أن كح لكل مستوی من 

sae ساو‎ IN Col gis 
cia . 7 

يلاحظ من الجدول رقم -۱۱- أنه لورسم منحنى ل ك ح فان شكله سيشابه ا حرف 
U‏ الانفکلیزی lias‏ هو الشکل الغالب لمنحنى ك ح . أى أن ك ح يبدأ على هوک 
مرتفع ثم ينخفض بزيادة الانتاج و بعد أن يصل الانتاج إلى حد معين يبدأ ك ح 
بالارتفاع. ان السبب الذي sob‏ إلى انخفاض لك ح بعد زيادة الانتاج حتى الوصول 
إلى حد معين هو أنه بزيادة عدد العمال فانه یصبح بالامكان الاستفادة من مزایا تقسيم 
العمل DIVISION OF LABOUR‏ . ۳ آن کل عامل آو کل مجموعة من العمال 
سيتخصصون بجزء فقط من اجزاء العملية الانتاجية. ان هذا التخصص سیرفع الكفاء 
الانتاحیة وان رفع الكفاءة الانتاجية يعنى خفض مقدار ك م JN‏ وحدة انتاج اضافية 
اي لكل لك ح. أما السبب الذي يؤدي إلى ارتفاع ك ح بعد أن يصل الانتاج إلى حد 
معين فهو نفس السبب الذي يؤدي إلى ارتفاع م ك بعد أن يصل الانتاج إلى حد معين. 


-44- 
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50 
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يلاحظ من الشكل أعلاه أنه كلما كانت م ك تميل إلى الانخفاض فان كح هي 


اقل من م ك. وكلما كانت م ك تميل الى الارتفاع فان ك ح هي أكبر من م ك وھکن 
توصیح العلاقة بين (م ك) و (ك ح) على النحو التالي ': 





MARGINAL REVENUE : ۔ ۷ الا براد اطحدی‎ ٤ 
الایراد الحدى (أح) هوالايراد الذي تحصل عليه المؤسسة الانتاجية نتيجة لبيع‎ 


“a وحده من وحدات النتوج. وعکن تسات الافراذ الحدى لکل مستوی‎ el 





STA 
= >| 
کت آ٤ ہے‎ = 
i 


ان الايراد الحدى يكون ثابتا و يساوى متوسط أو معدل الايراد (م أ) Sally‏ هو 


2 النتوج Jee‏ کل مستوی من مستو بات الانتاج عندما يكون السعر ف السوق ثابتا. 
فعندما Os‏ م | قاتا فان 


ee‏ ججح سس 
)١(‏ الصدر: 


A. STONIER AND D. HAGUE: A TEXT BOOK OF ECONOMIC THEORY 


-۹4۹- 





اح 
ےا 


ن*- 
1 


لونظرنا الى الجدول رقم ۷- لوجدنا أن أح a ee‏ لے Soy‏ 
لكا ل مستوی من مستو يات الانتاج والسبب في ذلك هوثبات م sonal‏ راس 
پساوی 6۰۰۰۰۰ gy‏ الو آما حرا يكيف سی 135ا - ح لن يساو يه بل 
يكون أقل مته أو أعلى منه معتمدا في ذلك Lag‏ انا کان مآ متجها تر اتات أو 


الارتفاع. فلونظرنا ال الجدول رقم -۸ - لوجدنا أن أح لكل مستوى من مستو يات 
لانتاج هو اقل من م أ وكلاهما ميلان للانخفاض. فعندما يكون الانتاج ٥‏ وحدات 


ol‏ م | هو ۰۰ Ae‏ 1 ريال اما اح فهو 


ان العلاقه بين تغييرم اوتغیراح هی نفس العلاقة بن م ك وك ج و قاس اه 


اعادة اتا کید علیھا على ال لنحو SUI‏ 


سس 
- 





: طريقة تالثه لتحديد مقدار الر بح والخسارة‎ ۸ - ٤ 
زت 4 اج € كح‎ 


فلو استخدمنا الا رقام المفترضة والمتوفرة في الجدول رقم - ۷ - لاستخراج ل ح لكل 
مستوی من مستو OL‏ الطاقة الانتاحية ‏ وکذلك کون س ثابت oh‏ أن 
ت ام | 


تا 
فان "ك و عندما ن الاو ار 
2 يكون الانتاج ٦‏ وحدات هو 
ا3 ے 5 3 5 ہے | 5 5 | ہت 
ج اق لح ۲ + کے عمل مع d+‏ سے لاد + کات 


ات ا els 8 Pe Eee‏ وک تر و هن ۵ ۳۷۴۶ ررالن 
> آح عندما یکون الانتاج ٦‏ وحدات هو 


E 


3 3 & E E 
= | 5 | | | | + ۳۹ 
فقووبہ لقني اوت فوس تس یما کت‎ © 


eee pees‏ یدوچ پل SEW F Ete‏ دوه هد وو ب ۰ ريال 


: تحديد مستوى الانتاج الأمثل‎ ۹ - ٤ 
هنالك ضرورة لمعرفة كمية الانتاج التى يجب انتاجها. فمن وجهة نظر النتج أن‎ 





ah =‏ وا یہ 0 کے : آے× اه |" 0 : 

۾ الب الرمز الرياصي ى هو تعریب للرمز الریاهی الاعریقی ,2 والدي يعنى حموع. 

وه : تدم ا نگون الاتعا< صترا فان Whe‏ کاقه aw‏ كما تا ذلك سايفقا و ىالتال wt‏ اضافة ات للوصول ۱۱ 
تس ۳ 1 سن ج ی — یا 


ات اس„ 


۷ E 


كذلك من وجهة راس مايه ف أن سيت على تلك السلع 
تبرت Ol INVESTMENT‏ عدم وجود مؤشر عن ات 7 يحب انتاجھا 
سوف يؤدي اف 1 لى حساره النتج ولا وال pis‏ ی الموارد الاقتصاديه 1 لوطنية ا 


هذه الضرورة حتمتها عوامل فنية متعلقة بالعملية الانتاجية وعکن استخلاضها من 


المحاضرات السایقة, هذه العوامل هی اثنات : 


۱ أن الطناقة الانتاحية لعظم الؤسسات الانتاحية صناعية کانت آم زراعية تتصف 
بالرونة. اذ مكن في الأجل القصیر زيادة الانتاج فوق الطاقة الاعتيادية أو تقلیله إلى ما 
هو أقل من الطاقة الاعتيادية. بعبارة آخری أن الطاقة الانتاجية لؤسسة انتاجية في 
الأحل القصم ليست شیثا ثابتا لا عکن التحکم فيه ولو بحدود معينة. فبالنسبه لقطعة 
أرض 5 راعية ۳4 زيادة الانتاج من محصول ما من تلك القطعة بطرق محتلفة عن طريق 
زيادة عدد الأ يدي العاملة الشتغلن في تلك القطعةء زيادة كمية الاسمدة الستخدمت 
زيادة الکننة زيادة كمية البیدات الستخدمه ..... الخ. 


كل هذا يعني طبعا أن زيادة الانتاج من تلك القطعة لا مکن أن يتم الا بزيادة 
الكلفة المتغيرة و SUL‏ الكلفة الكلية. كذلك ا حال بالنسبة للصناعة اذ عکن زيادة 
كمية النفط أو الفحم الخام الستخرج من حقل ما عن طريق ا فر على أعماق أكبر في 
حالة انتاج النفط الخام والذي يعني عددا أكبر من المكائن ومن ثم كلفة أعلى. الشيء 
نفسه ینطبق على الفروع ال حری من الصناعات الاستخراحية. آما بالنسبة للصناعات 
التحو بلية فانه مک ريادة الانتاج مر ن مصنم ما من حجم معین عن طریق زيادة ste‏ 
اسان بسن اشتغال العمال ساعات عمل اضافبه أو استخد ام وحبات متکررة 
من العمال. بعبارة أخرى وكما قلنا سابقا أنه لکوت النتج مقيد في الأجل القصير بعدد 
معن من المكائن وحجم معین من المصنع فان باستطاعته زيادة كمية الانتاج بتشغيل 


- 4ك‎ cee 


الکائن فوق طاقتها الاعتيادية عن طریق زيادة استخدام عنصر الانتاج ا متغبر والذي هو 
العملء الواد الا ولیةء الطاقة وعناصر التشغيل. أي أن زيادة الانتاج في الأجل القصبر 
تی pe‏ ریق ريادة الكلفة المتغيرة. والعكس صحيح اذا ما أراد النتج تقليل كمية 
الانتاج نی الأجل القصی إذ باستطاعته تقليل عدد العمال الستخدمین لفترة وجيزة 
ریشما يتبين فيما اذا كان هنالك ضرورة لبيع قسم من المكائن أم أن الصنع سيعاود 
الانتاج بالطاقة الاعتيادية في المستقبل القريب. 

نلخص من أعلاه أن كمية الانتاج التي يمكن الحصول عليها ني الأجل القصير من 
مؤسسة انتاجیة معينة تتصف بالرونة وأنه کن تغيير تلك الكمية تبعا لمتطلبات السوق 
وقي حدود معينة. اذا هنالك مستويات وليس مستوى واحد للانتاج. السؤال هنا هو 
أي من هذه الستو يات be‏ الانتاج الأمثل بالنسبة لمؤسسة انتاجية معینة ؟ 


۲ ان منحنى م ك في الأجل القصير كما تبين أعلاه يشبه ا حرف تا الانكليزى أي 
أن الكلفة لوحدة من الانتاج تكون على مستوى عال عندما يكون الانتاج قليلا ثم تبدأ 
بالانخفاض مع الزيادة في الانتاج الا أنه بعد وصول الانتاج إلى حد معين فان م ك يبدأ 
بالارتفاع اذا هنالك مستويات محتلفه عن :م sj‏ وأي من هده الستو يات تمثل مستوی 
الانتاج الأمثل ؟ 

لقد وفرت النظرية الاقتصادية اجابة على السؤال المتعلق بتحديد مستوى الانتاج. 
فبالنسبة لاقتصاد رأسمالي حيث وسائل الانتاج ذات ملكية خاصة فان حافز الانتاج 
هو الر بح. فمستوى الانتاج الأمثل بالنسبة لأصحاب الأعمال اذا هوذلك المستوى من 
الانتاج الذي يحقق gail‏ ربح. ان مستوی الانتاج الذي يحقق أقصى ربح هوذلك 
الستوی الذي فيه أح = كح. ويمكن بیان كيف أن التساوي بين أح وك يحقق 
أقصى ر بح بايراد الحالتين التاليتين : 


ه و4 


الحالة الا وی : م ثابت : 
في هذه JIL!‏ وعندما يكون م اثابتا لكل مستوى من مستو يات الانتاج آي أن س 
ثابت لكل مستوى من مستو يات الانتاج فان أح سيكون ثابتا أيضا ومساو يا م أ. 


3 
ی ات 


عند ذلك مكن تحدید مستوی الانتاج الأمثل كما في التمرين التالي : 


057 


TS 
درست مؤسسة انتاجية فوجد أن سعر الوحدة من منتوجها لكل مسبتوی من‎ 


فهو على النحو التا لی ; 






الطلوب ale!‏ مستوی الانتاج لامثل. 
ال : 


]نے fe PEN‏ عا ساف فام ع ال البرق فاب نها ت 


ae Go 


د IN ole AN‏ الق وان ان تق (SE SON atl dad‏ كيرا عل 
العروض من تلك السلعة في السوق. بالتالي فان الأسعار السائدة في السوق تعتبرها تلك 
المؤسسة المعنية كشىء مسلم به ولا تستطيع التأثير عليه. ان هذا ينطبق على المؤسسات 
الا حری لو ات کل واحدة منها منفردة. سنری في فصل لاحق شروط عمل نظام 
المنافسة الکاملة. 


ان مستوی الانتاج الأمثل من وجهة نظر صاحب العمل هو ذلك الستوی الذي 


: بح والذي عنده آح = ك ح وعکن بیان ذلك بواسطه ا حدول التالي‎ geal ae 
ai تا و‎ = ( -~ = 





من الحدول أعلاه يلاحظ ما يل : 


ا 


3 3 


أقل أو أكثر من ذلك (ما عدا انتاج ثلاث وحدات) LI‏ أن يحقق ر بحا أقل أو 
خسارة. وذلك لکون عند انتاج ٤‏ وحدات | 


| 
tl 


a 
ا تک‎ 


Ang كك‎ 


؟ ‏ ويلاحظ ثانيا أن مقدار الر بح الذي يحصل عليه صاحب العمل من انتاج ۳ 
يحدات هو نهس مقدار الر بح الذي lex‏ عليه من انتاج bd‏ وحدات وعکن 
بیان السیب g‏ دلك de‏ انحو التالى : 


و اج 4 لاح 
فبالنسبة لانتاج ثلاث وحدات. ) اح = ۰ YL,‏ بينما cok‏ هو ۳۳۰ ربالا . 
رح ۲۰ ريال . 
أما بالنسبة للوحدة الرابعة فان أح = ۰ ريالا وك ح تساوى آیضا ۱۹۰ ريالا. 
2 ۰ _ . ۷ؿ ٥ے‏ ۲۰ YL,‏ 
أي slay lade‏ الانتاج من ٣‏ وحدات الى آر بع وحدات Yb‏ الزيادة في أح در 
ح للوحدة الرابعة سیساوی الزيادة یع لد ح أي ك ح للوحدة الرابعة. لذلك مكن 
القول رياضيا Ob‏ 
r>‏ ۶۱ "۳ 1 تس ۱ 
ee‏ © كحم gc. © “ec‏ 
ويمكن هنا التعمیم بأن العلاقة أعلاه تصلح لمستوى الانتاج الأمثل والمستوى الذي 
سبق مستوی الانتاج الامثل. 
ادا OLS‏ انتاج ۳ وحدات يحقق نفس ae‏ | ر الر بح الدی anes‏ انتاج ٤‏ وحدات 
والذى يعتبر هذا الا خبر حسب ا لمعیار التبع في النظرية الاقتصادیه هو الانتاج الامثل» 
السؤال الذي برد سای اکر کی sheet‏ وات ابا من اھا ى الانتاج 


الأمثل ؟ 


الجواب : كلا حيث ولو أن مقدار الر بح عند انتاج ۳ وحدات هو نفس مقدار الر 
عند انتاج ٤‏ سو إلا أن انتاج ۳ وحدات لا see‏ معیار یک اتباعه لتحدید 


۳۶ء للك 


هومقدارم ك أوك ح لكل مستوى من مستويات الانتاج. لذلك فان النظرية 
الاقتصادية قد وفرت معيارا مکن للمنتج اتباعه من أجل LIF‏ مستوی الانتاج الاعتل, 
tas‏ للع إذا سی واو لم يحرف Wee‏ موم انم اولح ستعر قي 
الانتاج إلى الحد الذي تكون فيه ك ح = أح عند ذلك المستوى من الانتاج يمكن لذلك 
النتج أن يتوقف عن التوسع في الانتاج. حيث أن أي انتاج أكبر أو أقل من مستوى 
الانتاج الأمثل والذي فيه أح = ك ح سيودي إلى ربح أقل ,هن الستوی الذي فيه أح 
= كح أوإلى الخسارة ما عدا مستوى الانتاج الذي يسبق مباشرة مستوى الانتاج 


الأمثل . 


فاذا كان سعر الوحدة من المنتوج ثابتا ومعلوما في السوق فبأمكان المنتج أن يبدأ 
بالانتاج وأن يستمر فيه ولا يتوقف عن التوسع الا عندما يكون أ ح = كح فعند ذلك 


الستوی من الانتاج ربح صاحب العمل هو gail‏ ربح يمكن الحصول عليه. 
وعکن توضيح تحدید مستوى الانتاج الأمثل من الشكل التالي 





رہ ۔ 


“al ‘ =) 
2 J ۳1 3 
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Il 2 
be ۱ 
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Jp 2 :در در‎ (MAP) © 





الشكل رقم المأ( نلاحظ أن مستوى الانتاج الأمثل يتحدد عند تقاطع خط 
السعر أب )+14 ريال) والذي مثل أيضا م | واح مع منحنى ك ح في النقط ب. 

من النقطة ب نرسم خطا مستقيما باتجاه الحور الأفقى وهوب و وعندما یلتقی 
امور الافقی فان ذلك يعطينا كمية الانتاج المثلى عند النقطة و ٤(‏ وحدات). 

كذلك فان الخط المستقيم ب و يقطع المنحنى م ك عند النقطة ج وهي النقطة 
التى تمثل متوسط الكلفة عند الانتاج الأمثل. فاذا ما رسمنا خطا مستقيما آخرا هذه 


الستطیل أب وه مثل الايراد الكلى أك لأن طوله أ ه ممثل السعر وعرضه وه 
تمثل كمية الانتاج. أما المستطيل د ج وه فهويمثل الكلفة الكلية ك ك OY‏ طوله د ه 


5 
رکا ب وه ےد واه 


ر= أ ب ج د وهوالستطیل الثالث والذي يمثل الر بح 


في الشكل رقم ۱۷ (ب) جرى تخطي للانتاج الامثل فاذا ما افترضنا أن المؤسسة 
الانتاجية المعنية قد قررت انتاج ه وحدات بدلا من ٤‏ وحدات بالرغم من کون هذا 
الأخير يمثل الانتاج الأمثل فاننا مکن أن نتبين أن مقدار الر بح سيكون أقل من مقدار 
3 كن eke : sled]‏ ا او اہ اجه و کل اق 

الر بح فيما لوتم انتاج ٤‏ وحدات. حيث ناخد لنقطه ی OE‏ 8 ودا می لحور 
الأفقي ومنها نرسم خطا مستقيما وب الى أن يتقاطع مع خط السعر ا بّ. بذلك 
نحصل على المستطيل OT‏ و ه والذي Joe‏ أ ك. ان الخط المستقيم نب يتقاطع ایضا 
مع م لك عند النقطة ح فاذا ما رسمنا خطا مميتقيما هذه المرة باحاه المحور العمودی وهو 


۹ء پہ 


الخط ج د فسنحصل على المستطيل د ج وھ والذي be‏ ك ك. 
بنفس الأسلوب الذي جرى عند تحليل الشكل رقم ۱۷ () فان 


E =‏ وهو المستطيل الذي مثل الر بح. 


في الشكل رقم ۱۷ (ج) نفرض أنه تقرر تقليص الانتاج إلى ۲ وحدتين فانه هكن 
اظهار أن نتيجة مثل ذلك القرار هو حسارة للمؤسسة الانتاحية المعنية. فلو رسمنا خطا 
مستقيما من النقطة التي تمثل ۲ وحدتين من الانتاج على المحور الأفقي و باتجاه خط 
السعر فان ذلك الخط وب سیلتقی مع خط السعر عند النقطة ب. من ذلك سنحصل 
عل الستطیل SI‏ وه والذي عتل LT‏ فاذا ما مددتا نفس الط الستقیم کی بلتقی 


بالنحنی A‏ فان ذلك سیتم عند النقطة Ze‏ فاذا ما رسمنا خطا مستقیما اخر هذه 


سنحصل غل الستطیل 5 جو ھت والذی عٹل SS‏ 


Nh 


ر= اب >35 وهوالمستطيل الذي مثل الخسارة. 


- ٩ ۰۷ - 


الحالة الثانية : م أ متغيرا يميل إلى الانخفاض 
في هذه الحالة وعندما يكون م أ ميل إلى الانخفاض فان آح يكون أقل من م أ. في 


هذه الحالة وكما في الحالة السابقة فان مستوى الانتاج الأمثل يتحدد أيضا عند ذلك 
الستوی الذي فيه تکون ك ح = آح. 


غرين : 
درست مؤسسة انتاجية فوجد أن حدود طاقتها الانتاجية» كلفتها الكلية ومعدل 


ايجاد مستوى الانتاج الأمثل. 





من أجل ایجاد مستوی الانتاج الامثل فاننا يجب أن نستخرج من الا رقام في 
الحدول اث ای تج RSL SI‏ على النحو التالي : 


حوره 4ات 


جدول رقم )10( 





يتبين من الجدول آعلاه أن مستوی الانتاج الأمثل این , الذي عنده e‏ 
الانتاج ٦‏ وحدات حیث عند ذلك الستوی أح = ك ح و بالتالي فان ر بح المؤسسة 
الانتاجية المعنية هو أقصى ربح بمكن الحصول عليه aol,‏ انتاج أكثر أو آقل من ذلك 
(ما عدا انتاج ه وحدات) gst‏ الى ربح أقل أو الى الخسارة ويمكن بیان ذلك بالشكل 
التالى : 


4__ 


=] 
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سے 
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شکل رقم ۱۸ (ب) 


wx:‏ § ات 


الفصل الخامس 
ال 


MONEY 


في الراحل الأ وی من التاريخ البشري كانت كل جماعة بشرية كالعائلة تسعى 
لتوفير كافة ما حتاحه أفرادها. حتى في ذلك الوقت فمن الممكن القول باحتمال وحود 
نوع من تقسيم العمل بين أفراد المجموعة. في مثل تلك الوحدات البشرية وحيث 
الروابط العائلية قوية فان كل فرد يقدم جهدا مقابل نصيب من محصلة جهود كافة 
أفراد تلك الوحدة أو العائلة. و بالتالي لم يعد Wha‏ حاجة للتبادل بين أفراد العائلة أو 
مع العائلات والوحدات الحاورة. الا أنه بازدياد الا تصال والتعايش السلمي بين تلك 


الوحدات البشر یه ال وليه ظهرت إمكانية التبادل فما ينها. 


إن إمكانية التبادل هذه قد تظهر عندما تكون إحدى الحموعات لأسباب تتعلق 
مناخ أو جيولوجيا المنطقة التي تسكنها تنتج سلعة لا تستطيع الجموعات الأخرى 
إنتاجها. إن تقسيم العمل والذي عکن الافراد من التخصض في تلك ا حرف التی 
pth Suess‏ آدائها بشکل جيد يرفع المستوى المعاشي لاؤلئك الأفراد ولكنه في نفس 
الوقت يجعل التبادل Lol‏ ضروريا. فالنجار الذي يصرف كافة وقته لأعمال النجارة 
سيكون بحاجة لاستبدال بعض منتوجه بملابس ومواد غذائية. فقبل استخدام النقود 
"اث السلع تبادل بسلع أخرى. فالنجار في مثالنا کان يستبدل الکراسی أو الأ سرة 
التي يصنعها لقاء ملابس ومواد عذائیه. 


: ۔ ۱ المقايضة وعيوبها‎ ٥ 
إن مبادله سلعة بسلعه تعرف بالمقايضة 84۸۲۴۴ . ان المقايضة ها ثلا ثة عيوب‎ 


٩ 


واصحه هي : 


— ۷ 


انها 2 عل عملبه التبادل معتمدة على ما يسم ((المصادقة المردوحه للحاحات 
COINCIDENCE OF WANTS)‏ 201181:5). فليس کافیا بالنسية للتحار 
دهد شخص آخر بحاجة ال 5 بل عليه ادا ما آراد اسدال الگرسی 


سعر التبادل «(RATE OF EXCHANGE)‏ حتی عندما تتم الصادفة الزدوحة 
للحاجات فان Whe‏ صعوبة إضافية تتعلق بمسألة سعر التبادل» حیث يجب 
الوصول ال تلك ae!‏ من الواد العذائية التي یوافق الزارع على دفعها والنجار 
على قبوضا cla‏ الكرسي . ان عملية محدید سعر التبادل ستظهر کل مرة تتم فیها 


3 


مقايضه. مثل هذا السعر لا بد وان یتقلب تبعا لظر وف القابضه. 


صعو بة التجزئه. Wha‏ صعوبة ثالثه تتعلق بعدم إمكانية تحزئة بعض ا حاجات 
من أجل استبداضا بحاجات آخری, فلورجعنا للنجار في مثالنا وفرضنا أنه 
بحاحة إلى کیلومن اللحم ولیس لدیه غير منضدة أو سرین ففى مثل هذه ا حالة 
لا مکن تجزئة التضدة أو السریر للحصول على ما يحتاجه من اللحم. لذلك مکن 
الاستنتاج Ob‏ القايضة تنطوي على تضییع للجهود وهي عملية متعبة وغبر أكيدة 
لاشباع الحاجات الانسانية. لذلك استخدمت حتی قبل ظهور النقود سلعاً معينة 
کوحدات حسابية و كواسطة للتبادل" . 


۵ - ۲ التطور التاريخي للنقود : 


نظرا للصعوبات السالف ذ کرها والمتعلقة بنظام المقايضة فقد استخدمت بعضص 


(1) J. HASON : ATEXT BOOK OF ECONOMICS, 


۲ب 


لسلم كواسطة للمبادلة» ففي الحتمعات الا ولية كانت توجد بعض السلع والتي كان 
هنالك طلب عام علیها و بالتالي كان من المکن استخدامها كواسطة للتبادل . فلو 
رجعنا الى We‏ أعلاه فانه مکن تصور قیام النجار عوضا عن التفتيش عن مزارع لدیه 
مواد غذائية يرغب في استبداها بکرسی باستبدال الکرسی الذي صنعه بكمية من اللح 
مثلا. ومن ثم استبدال تلك الكمية من الملح بالمواد الغذائية التي يحتاجها. اذأ کل 
ٹیء له اسشصسال وقول ple‏ كن أن pases‏ كواسظة الشپادل 
MEDIUM OF EXCHANGE‏ . ان السلع التي استخدمت في المجتمعات الآ ولية 
كنقود كانت تلك السلع التي تتصف بسهولة تسويقها أى تلك التي لها قيمة بحد 
ذاتھاء من أجل أن OSG‏ سلعة ما ذات قبول عام يجب أن تكون تلك السلعة آما نافعة أو 
ذات قيمة فة أو حالية. وقد استخدمت الحتمعات الا ولية Solel abel”‏ سلعا 
کثيرة کالابقار. من هنا حاءت الکلمة اللا تينية PECUNIARY‏ و WIS‏ کلمة 
17 والمستقاة من .CHATTEL‏ کذلك استخدمت colt‏ الفرای الشای 
اللح» التبع» زیت الزیتون, البيرة» العبيد» النساء التحاسء الحدید الذهب؛ 
الفضة. الا لاس الا حجار الثمينة .... الخ من السلع التي استخدمت في آما کن 
مختلفة Gy‏ آوقات مختلفة كواسطة للتبادل. لقد ذکر ادم سمث في خلال الفترة التي 
عاش فيها ۱۷۲۳ - ۸۱۷۹۰ كان الملح ما زال يستخدم كواسطة للتبادل في ما یعرف 
اليوم بأثيوبيا والأحجار الثمينة في ا مند والسمك المجفف في شمال كنداء والتبغ في 
ولاية فرجينيا في الولايات المتحدة. في الفترة التي أعقبت الحرب العالية الثانية مباشرة 
كانت السجائر تستخدم كواسطة للتبادل في LIU‏ لکل من السلع أعلاه مزاياه وعيو به 
عند استخدامها كواسطة للتبادل' . فالا بقار مثلا وان كان لما مزية التكاثر فانها كبيرة 
الحجم نما ينطوي على صعوبة جلبها للسوق» كذلك هنالك صعوبة التجزئة. بالنسبة 
للملح والشاي وان كان ها ميزة التجزئة فانهما معرضان للتلف في حالة خزنهما. من 





(1) P. SAMUELSON. ECONOMICS. INTERNATIONAL STUDENT EDDITION, 


ا 


ناحية أخرى فان العيب الأساسي لكافة السلع أعلاه اذا ما استخدمت كواسطة للتبادل 
هو کونها Old‏ نوعيات lt sake‏ يعرقل عملية التبادل. 


۵ ۔ ۳ الشروط الواجب توفرها فى واسطة التبادل : 
من أجل أن تؤدي واسطة التبادل دورها يجب أن تتوفر فيها الشروط التالية : 


١‏ القبول العام. 
؟ ‏ قابلیة الدوام. 
۴ قابلية التحرئة. 
اح سهولهة التقل وا حمل, 


ان المعادن الثمينة كالفضة والذهب توق هذه الشروط ۱ أعلاه. على عکس السلع 
لا خری التى استخدمت كواسطة للتبادل في السابق والتى لم تفی بکافة الشروط . 
لذلك شاع استعمال هذين المعدنين الفضة أولا ثم الذهب منذ بداية التاريخ المدون. 
JL‏ : من التفاوت النسبي ols ٤‏ الذهب والفضة المستخرحة سنو يا من المناحم 
فان كمية الانتاج السنوي من هذين المعدنين لم تشكل إلا نسبة ضئیلة من الكميات 
الموجودة أصلا. لذلك حافظ هذان المعدنان على خاصية الندرة النسبية. أما بالنسبة 
للمعادن ولا ئمن من الذهب والفضة کالألاس DIAMOND‏ والبلاتن 
PLATINUM‏ فان ارتفاع اثمانهما لا يجعلهما عمليا قابلين للاستخدام کواسطه لشراء 
حاجيات رخيصة الثمن. لذلك لم يستخدم هذان العدنان کنقود. ویجب التذكر هنا 
أنه حالما يتم استخدام سلعة ما كواسطة للتبادل أو نقود فان ثمنها سيميل إلى الارتفاء . 


وهدا ما حصل خلال القرن التاسع عشر عندما استبدلت دولا عديدة الذهب بدلا من 
J. nASSON, ATEXT BOOK OF ECONOMICS,‏ )1( 


ا ہے 


Lak‏ کاس تقذئ فان اسر LAU‏ انخفغفت پشکل كتبرييتها ارتقعث آسعاز 


٤ ۵‏ صناف النقود : 

إن من أهم الیزات لاستخدام العادن الثمينة كنقود كان قابلية مجزئتها حيث 
مكن وزن كميات من العدن متفق عليها بين البائعين والمشترين كأثمان للسلع 
والخدمات في السوق. لذلك كان استخدام المعادن الثمينة تقدما كبيرا بالمقارنة مع 
استخدام السلع الأخرى والتی ذكرت أعلاه. والتطور الذي أعقب ذلك كان ظهور 
القطع النقدية COINS‏ . والقطع النقدية هي كمية من العدن يضمن وزن ونقاء المعدن 
الذي حو یہ القطعة حتم ساطه الا صدار. 


لقد ظهر استعمال القطع النقدية نتيجة لكثرة استعمال وزن معين من العدن 
الثمين ٤‏ عمليات البيع والشراء وعرور الزمن اصبح ذلك الورك قفطعة نقدية. فالاون 
الاسترليني كان في البداية وزن باون من الفضة. لقد كان استعمال القطع النقدی" 
کثر ملائمة وسهولة من استعمال أصناف النقود الأخرى. مع ذلك كان هنالك دائما 
الخطر من أن تلجأ سلطة الاصدار إلى جعل الوزن الحقيقي لتلك القطع أقل من ما هو 
بالدولة. وغالبا ما لجأ اللوك في فترات الا زمات ا الیة إلى غش DEBASEMENT‏ تلك 
القطم النقدية عن طريق تقلیل حتواها من العدن الثمین. فاللك الانكليزي هنری 
الشامن لجأ إلى غش القطم النقدية على نطاق واسع حیث أن القطع النقدية التي 
أصدرها نی خلال ۱۵4۳ - ١٥٥۱م‏ احتوت في کل سنة كمية اقل من الفضة مقارنة 
بالسنة التي سبقتها إلى أن آصبحت الکمية التي حو يها تلك القطع النقدیه من الفضه 
لا تشکل الا ١١‏ من كمية الفضة التي احتوتها أصلا. إن التجار في تلك الفترات 


(1) J. HANSON ۰ ATEXT BOOK OF ECONOMICS. 
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لزمنية اعتبروا القطع النقدية كطريقة ملائمة لاستعمال المعادن الثمينة في المبادلات. 
وكلما لجأت سلطات الاصدار إلى غش القطع النقدية فان قيمة تلك القطع في السوق 
كانت تتحه نحو الانخفاض. ومن الوسائل التي اتبعھا التحار لحابهه غش سلطات 
الاصدار هو اللجؤإلى وزن تلك القطع بأنفسهم . فاذا ما وحد أن محتوى تلك القطع 
النقدية من العدن الثمين قد انخفض فانهم کانوا يطلبون عددا أكبر من القطع النقدية 
کشمن للسلع التي يبيعونها. ومن الوسائل التي كانت تتبعها سلطات الاصدار لغش 
القطع النقدية إضافة إلى تقليا ا وريه اليه النقدية من المعدن الثمين هو مزج 
معادن آخری أقل قيمة من العدن الثمين في القطع النقدية. وكلما وجد التجار انذاك 
أن تلك القطع تحوى من المعدن الئمہ ن أت ل ما يب أن تم یه فاٹھم كانوا بطلبون عددا 
اکبر من لاف الاش اة نس لسلعهم. 

إن الازدیاد في عدد القطع النقدية التي يجب دفعها لقاء سلعة معينة تعني انخفاض 
قيمة كل قطعة نقدیه اوا spel‏ ازقاء اا لذلك في age‏ اللك هنری الثامن 
ارتفعت الأسعنار ععدلات عالية lib‏ السب اضافة لأسيات eyo‏ إن تلك القطع 
النقدیة بالرغم من كونها مغشوشة ما زالت قانونية وها قابلية الدفع» لذلك بامکان الملك 


, تسدید دنونهم‎ pl Cpe ll أمر‎ 


ه ‏ ه قانون کریشام GRESHAM’SLAW‏ : 

لقد لوحظ و فی انكلترا فى عهد الملك هنرى التامن أنه كلما صدرت قطع نقدية 
جديدة مغشوشة فان القطع الجيدة والتي bet‏ غل کات اكب من العدن الثمين 
تختفی من التداول والسبب في ذلك هر آن النقود اميد تحوی كي آکبرمن العدن 
الشمین والذي Ke‏ اعادة صهره و بیعه بثمن أعلى من قيمة القطع النقدية التي تحويه. 
Lael‏ اة ایب ند آی || لرديثة فهی تحوی كمية أقل من | العدن الثمين وان قیمتها 
كقطعة نقدية هی أكبر من قيمة العدن الثمين الذي تو يه. لذلك لیس هنالك ميزة 


و 


مادية من جراء إعادة صهر المعدن الذي تحويه تلك القطع المغشوشة لذلك يستمر 
استخدامها كقطعة نقدية. وقد صاغ كريشام (وزير المالية البريطاني في عهد الملكة 
اليزابيث الآ ول ابنة الملك هنرى الثامن) ely‏ على هذه الظاهرة قانونا سمي فيما بعد 
بقانون كريشام ومضمونه «ان النقود الرديئة (الغشوشة) تطرد النقود الجيدة (الغر 


مغشوشة) من التداول». 


ان قانون كريشام وان فشر ظاهرة وقعت بالفعل الا أنه لا ہکن الاستنتاج منه أنه 
سینطبق دائما by‏ کل ا حالات. فالتقود الرديئة قد لا تعداول على الاطلاق إذا ما 
رفضت من قبل الأفراد. إن القطم الرديشة حتى وان كانت قابلة للدفم 
LEGAL TENDER‏ فانها لا تستعمل كواسطة للتبادل ان لم يكن ها قبول عام. من 
ناحية ثانية قد لا Wha OSs‏ كمية كافية من القطع الرديئة في التداول ما يضطر إلى 
استخدام قطع جيدة كواسطة للتبادل إلى جانب القطع الرديئة. ومکن القول بشكل 
عام أنه كلما اعتبر الأفراد النقود على آنها جرد واسطة للتبادل وليس شيئا ذا قيمة بحد 
ذاتها فانهم قد یستمرون على قبول واستعمال نوع من النقود حتى وان كانوا يدر کون 
مسبقا بأن قيمته الحقيقية كمعدن هي أقل من قيمته الاسمية كقطعة نقدية. إن تفسير 


۳ 


ی سلعة مكن أن تستخدم کنقود طالا کانت تحظی 
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ذلك هو العادة أو الاعتقاد بأن أ 


بقبول عام وانها نادرة نسبيا. 


۵ ۱ قابل للدفع LEGAL TENDER‏ : 
يمكن تعریف قابل للدفع على آنها أي واسطة Sols‏ ومدفوعات عکن للمدین أو 
المشترى فرضها فانونیا على الداتن او البائع تسد ید أ للحساب, i‏ معظم الدول تسم 
VI‏ وراق die dole Baal‏ قابلية الدفم غر الحدودة. آما القطع النقدية فتتمتم بقابلية 

2 لت Rec = ee‏ 8 و کے 


الدفم بحدود معينة وللدائن أو البائم ا حق في قبوها أو رفضها كوسيلة لتسدید امحساب. 
ی a‏ = 
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الشیء نفسه ينطبق على ا حوالات البريدية وا حوالات النقدية حيث لا يتمتعان بقابلية 


الدقع . 
با 


۵ ۷ الا زدواحه المعدنية BI-METALISM‏ : 

وهو النظاء النقدی العدني الدي عوحبه تتداول القطع النقدبه من | aa)‏ والذهب . 
و بعتعقد عؤندو هذا النظام أنه لوتم اصدار قطع نقدیة ذهبية وفضية ذات قيمة اسمية 
تساوي قيمة المعدن الذي تحو يه القطعة النقدية الذهبية أو الفضية فان النظام النقدي 
Sis‏ ذلك مخله لو ارتفع سعر الفضه ينما حافظ الذهب على سعره فان | Ani)‏ ا لحقيقية 
للقطع النقدية الفضية ستصبح اعلى من فيمتها النقدیه او الاسمية وسيترتب على ذلك 
وحسب قانوك کریشام ان القطع النقدية الفضيه ستتحه نحو الاختفاء من التداول 
حیث تصهر للحصول على ما تحو یه من الفضة. لذلك ولكون تقلبات أسعار المعدنين 
مستمرة وقد تكون يومية فانه لیس عملیا استخدام قطع نقدیة فضية وذهبية les‏ و بقيمة 
تساوي القيمة الحقيقية للمعدن الذي تحو يه تلك القطع النقدية. 


همالا وراق النقدية PAPER MONEY‏ : 

إن أصل YI‏ وراق النقدية يعود إلى الوصولات التي كانت تعطى من قبل الصاغة أو 
صانعی المجوهرات الذهبية GOLDSMITHS‏ للز بائن الذين يودعون عند أولئك 
الصاغة حاجيات ثمينة للمحافظة عليها. إن طبيعة عملى الصائغ تجعل من الضروري 
أن تكوف لديه غرفة محكمة OF OLY‏ الجوهرات والمعادن الثمينة في الأ وقات التى 
تکٹر فيها حوادث السلب والنهب وانعدام الأمن. فقد كان من العتاد لبعض الأفراد 
اسععمال خدمات وتسهيلات الغرفة المحكمة التى علکها الصائغ خرن ممتلكاتهم 


الثمينة لقاء أجر معين'. ويمكن توضيح كيفية نشوء الأ وراق النقدية بالمغال التالي. 
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لوفرضنا أن شخصا معينا (I)‏ قد أودع مع صائغ في ذلك الوقت قطعا نقدية فضية 
قيمتها ٠٠١‏ باون استرليني فان الصائغ سيقوم بدوره بتسليم (أ) وصلا بقيمة ٠٠١‏ 
باون استترلینی. ولو فرضتا أنه بعد ذلك قام () al ty‏ ملعة ماعن الشخض (ب) فان 
(أ) بامکانه آما أن یقوم بارجاع الوصل إلى الصائغ واستلام القطع النقدية لتسدید 
حسابه مع (ب) أو أن یقوم بتحرير الوصل إلى (ب) أى الكتابة على الوصل آمرا 
الصائغ بتسليم القطع النقدية إلى (ب). إن (ب) بامکانه أن یقوم باعادة تحرير أو تجیبر 
الوصل لشخص آخر (ج) تسديدا لقيمة معاملة تجارية. طبعا من غير المحتمل أن يكون 
ثمن السلعة التى اشتراها (I)‏ من (ب) تساوی بالضبط ٠٠١‏ باون أو أن تكون ثمن 
السلعة ۳ J‏ 40 التي اشتراها (ب) من (ج) هي ايضا ۱۰۰ باود, وعندما اتنضحت 
فائدة الوصولات التى بمنحها الصاغة كواسطة للتيادل أصبح من المعتاد اصدار تلك 
الوصولات بوحدات ذات أقيام صغيرة لتسهيل المبادلات ذات الأقيام الصغيرة. فبدلا 
من أن يصدر الصائغ وصلا الى )( بقیمه ۱۰۰ باون صار من المعتاد اصدار ٠١‏ وصلا 
قيمة كل منها ٥‏ باونات. من هنا جاءت فكرة استعمال الآ وراق النقدية المصرفية. 
ففى لندن كان الصاغة هم أول الصيارفة وسرعان ما وجدوا أن عملية اصدار الأ ؤراق 
النقدية هى عملية مر بحة بالنسبة لهم. VE‏ وراق النقدية آول ظهورها كانت وصلا 
باستلام موحود ات او فطعه ورقية تتصمن اعت افا من الصائغ او فما بعد من اليك al‏ 
مدین لحامل تلك الورقة أو الوصل بالبلغ المذكور علیها وأنه ملزم بتسدید ذلك الدین 
بقطم نقدية. ان الثقة بالبتوك في بداية الامر مت بشکل بطیء. ولکن باعتیاد الافراد 
. على تلك الورقة النقدية الصرفية فان الصاغة أو رجال البنوك وحدوا أنه لیس من 
الضروري أن یکون لدیهم دائما كمية من القطع Buel‏ ناف بة لته الصولات از 
1 وراق النقدیه التی نم اصدارها . 

لذلك بدأت الرحلة الثانية من تطور الأ وراق النقدية وهي احتفاظ البنك أو الجهة 


التى أصدرت تلك الا وراق النقدية بجزء فقط من العدن الثمين أو القطع النقدية التي 


نے 


ا خدم | - ل ید قيمة تلك الوصولات أو الأ وراق النقدية. أما الجزء الاخر فقد OW‏ 
يستثمر من قبل تلك ٤ JJ‏ الحالات الاقتصادية والتحارية اللختلفة. 


ه ‏ ۹ النقود القابلة للتحويل والنقود غير القابلة للتحویل : 
CONVERTIBLE AND NON CONVERTIBLE MONEY‏ 
النقود القابلة للتحو یل هی تلك الأ وراق النقدیة التى عکن تحو یلها حين الطلب 
ON DEMAND‏ إلى ذهب أو فضة. إن الأ وراق النقدية الصرفیة في بداية ظهورها OW‏ 
من الضروري أن تكون قابلة للتحو يل OY‏ الأفراد في ذلك الوقت لم يكونوا مستعدين 
لقبول واسطة للمبادلة إذا لم يكن لما فائدة بحد ذاتها. وقد مضى وقت gh‏ يل منذ ذلك 
الوقت إلى أن أصبح الأفراد مستعدين لقبول واسطة للتبادل ليس لها قيمة بحد ذاتها. 


إن تلك الا وراق المصرفية القابلة للتحويل لم تكن بحد ذاتھا نقودا بل ھی 
تعویض أو محل محل النقود والتي غالبا ما کانت معاون تة کالذهب أو النضة. 
و یذ کر عادة على تلك الا ورای النقدية المصرفية استعداد جهة الاصدار بدفع قيمة الورقة 
النقدية بالذهب حيث الطلب. أما بالنسبة للأوراق النقدية غير القابلة للتحو یل فليس 
هنالك التزام من قبل جهه الا صدار بدفم قیمتها بالاهب أو أي شکل oT‏ من أشكال 
النقود. إن الأ وراق النقدية غير القابلة للتحویل هي آخر مرحلة من مراحل تطور 
الا وراق النقدية. Ub‏ كانت هذه الا وراق النقدية قابلة للاستخدام كواسطة لشراء 
السلع والخدمات فليس هنالك حاجة OY‏ تکون لها قيمة بحد ذاتها. هذا الاستنتاج 
صحیح طالا استمرت ثقة الأفراد بتلك الا وراق النقدية واستمر قبوا العام كواسطة 
لتاق ال حالما تفقد aay‏ الأفراد تلك ا وراق النقدية فانه لا عکن استخدامها 
عند ذلك كواسطة للتبادل. إن غارب الدول التي حدث فيها تضخم على مستوی عال 


توید دلك. 


AT'S 


ه  ٠١‏ الایداع المصري القابل للسحب بصك : 

ان آخر مرحلة من مراحل تطور النقود هو استعمال الايداع الصرفي كنقود. إن 
الصك كوسيلة للدفع يستخدم بكثرة في الولايات المتحدة و بريطانياوقد يعود ذلك إلى 
الاستقرار السياسى في هذين البلدين وإلى ثقة رجال الأعمال بالبنوك بالرغم من تعرض 
البتوك ola‏ 


إن استخدام الصكوك هوفي زيادة في البلدان الأخرى. لقد صدر في بريطانيا في 
عام 41م قانوں عديوت jive.’‏ الا وراق النقدية بدرحه لم تكن كافية لتلبية 
حاحة الاقتصاد البريطانى ولذلك استخدمت الايداعات الصرفية كوسيلة للتغلب على 
لق peel‏ هق أجل SAU ty So ot‏ الحق في سحب صك يجب أن یکون لذلك 
الشخص حساب جار مع بنك. فعندما يقوم شخص بفتح حساب جارى مع أحد البنوك 
فان ذلك البنك سيقوم باعطاء دفتر صكوك لذلك الشخص الذي سيستطيع عند ذلك 
سحب صك على حسابه الجارى مع ذلك البنك تسدیدا لمعاملات بيع أو تصفية لدين مع 
الأفراد الآخرين. فالفرد الذي تسلم الصك من الشخص الأ ول يستطيع عند ذلك 
إيداع ذلك الصك مع البنك الذي لديه فيه حساب ثم يقوم البنك الذي ال إليه الصك 
عند ذلك باستحصال قیمة الصك من البنك الذي سحب عليه الصك اي البنك الذي 
الخ الأول فيه حساب حاری. يجب الملاحظة هنا أن الايداع المصرني هو الذي 
بعتبر نقودا وليس الصك OY‏ الصك نفسه ليس الا آمرا إلى البنك أو الصرف الذي 
لديه فيه حساب بتحویل مبلغ معين إلى الشخص الذي ذكر اسمه على الصك. إن 
صحة ونفاذ الصك تعتمد على ما اذا كان صاحب الصك لديه مبلغ كاف في حسابه 
لتغطية ذلك الصك. فلوفرضنا أن فردا سحب صكا على مصرفه لنفعة فرد اخر بلغ 
۰ ريال بينما لا يوجد في حسابه مع البنك غير ۵۰۰ ريال فان البنك في هذه ا حالة 
سيرفض دفع قيمة ذلك الصك وسيجد الشخص الذي سحب الصك لنفعته أن ذلك 
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الصك لیس إلا ورقة لا قيمة ھا. من هنا يمكن فهم کون الصكوك ليست قابلة للافع 
وللبائع أو الدائن الحق نی رفض الصكوك كطريقة للدفع. الصكوك مع ذلك واسعة 
القبول ولكونها تسهل نقل الايداعات من حساب شخص إلى حساب شخص اخر فانها 
تمكن الايداعات المصرفية أن تستخدم كنقود. إن الصكوك من ناحية تشبه الأ وراق 
النقدية من حيث أن کلاهما يتعلقان بدين بنك. VE‏ وراق النقدية هى اعتراف من 
البنك GL‏ مدين لحامل تلك الورقة النقدیة ale‏ معين وهذا الدين ينتقل من شخص 

me — Lo = = 1‏ ےا سےا ےا 
لآخر بتنقل الورقة النقدية. كذلك الایداع الصرئی هو اعتراف من قبل البنك بانه مدین 
لصاحب الایداع والذي بواسطه استعمال الصك عکن لصاحب الایداع قن عو يل ون 
اك لخن اشن 


مع ذلك VG‏ وراق النقدية هي أكثر قبولا لأن البنك الذي أصدرها يتمتع عادة 
مت رك اند کف ها يتمتع بها غالبية ساحبى الصكوك . وقد قدر فی الوقت ا حاضر 
أن حوالي 1۹۰ من الدفوعات التي تتم في بریطانیا تتم بواسطة استخدام الصکوك 
عندما تحسب الایداعات الصرفية التى يمكن السحب علیها بصكوك» و بالتالي تستخدم 
كنقود, من العادة أن یشمل ذلك الاحتساب الایداعات في احساب الجارى و کذلك 
في حساب الایداع أو التوفیر وهو ا حساب الذي منح موجبه الودع فائدة على البلغ الذي 
بخطر البنك بفترة زمنية معينة قبل السحب وهذه الفترة قد تكون اسبوعا. أما في حالة 
الحساب الجارى فليس هنالك أي شرط فيما يتعلق بالسحب. حيث يتم السحب 
فوريا. إن الأساس الذي تستند عليه مسألة احتساب النوعين من الحساب كايداعات 
مصرفية هوأنه من السهولة أن تتم عملية تحو يل البالغ المودعة لشخص من حساب 
الایداع إلى الحساب الجارى و بالعكس . 
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ه ‏ ۱۱ مزایا استخدام النقود : 

: أر بعة مزايا لاستخدام النقود هي‎ Wha 

| انهاتمكن الفرد الذي يحصل على مدفوعات نقدیة eld‏ خدماته من استبدال تلك 

النقود بتشكيلة من السلع والتي تحقق له تلك التشكيلة من السلع وضمن حدود 

مصروفاته على اقصی اشباع MAXIMUM SATISFACTION‏ . في الحقيقة مکن القول 

بأنه لا يوجد شخصان هما بالضبط نفس ال حاجات. لذلك فان أي نظام مدفوعات آخر 

کنظام الیجو ین مسق اقاغا آل لعظم الافراد. فبدوت وحود النقود فان الأخور 
ا aig‏ 5 ۰ ۱۱ و عق و ا 1 ie ie 7 5 ١‏ 

ستدفع عينيا. إن ذلك يعني تقييد الفرد بسلع و اتد بسلعة مغينة قل لا يخود 

بحاحة إليها أو قد یفضل سلعا آحری أو کمیات ختلفة. 


۲ — بدون استخدام النقود سيصبح تقسيم العمل نظاما صعب التحقيق. لقد قلنا سابقا 
النقود بدلا من المقايضة. لذلك عکن القول أنه بوجود النقود فان التبادل يصبح أمرا 
مکنا. والتبادل بدوره يشجع على تقسيم العمل . 


۳ ان استخدام النقود يسهل عملية الاقراض. ان المقترض لا يحتاج النقود بحد 
ذاتها. Le!‏ يحتاجها لأنها تعطيه القدرة على الحصول على موارد حقيقية. طبعا من المکن 
الاقتراض بدون تدخل النقود كوسيط كما لو اقترض مزارع من مزارع آخر كمية من 
الحبوب والبذور. ولكن من الصعب تصور إمكانية اقتراض ما كنة من صانع مکائن. 
حيث أن عملية التبادل تتم عن طريق قيام صانع المكائن بالتخصص في صناعة 
الکائن بينما يتخصص البنك أو الشركة مالیة بالاقراض أو تو یل عملية شراء 
الکائن. إن استخدام النقود یجعل عملية الاقراض آمرا ممکنا. 
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بعض ا حرف وف أوقات مختلفة. 


-٩ 71 


6 - بواسطة استخدام النقود مکن أيضا تأجيل الصرف وذلك عن طريق الاحجام عن 
صرف حزء من الدخل وادخاره من أجل صرف ذلك البلغ المدخر في المستقبل. فاذا لم 
توجد النقود فان الادخار سيصبح أمر صعبا ان لم يكن مستحيلا حيث لا تتصف بعض 
السلع التي قد تكون الدخل العيني بقابلية جيدة للخزن. 


ه ‏ ۱۲ وظائف النقود : FUNCTIONS OF MONEY‏ : 
تقوم النقود بار بعة وظائف هي : 

١‏ واسطة التبادل MEDIUM OF EXCHANGE‏ . لقد وجدنا OL,‏ النقود قد ظهرت 
للاستعمال سیب الصعو بات ااتعلمفهة بنظام المقادضبة. إن نظام المقايضه والدي تطلب 
جع شسشخصن هم ما ست اة («بالصادفه المزدوحه للحاحات)) ine pal‏ و GUL‏ 
سيجعل التبادل يقتصر على ا د الأدنى. لقد بينا أعلاه أن استعمال السلع ىر سطة 
للتبادل قد حدث في المراحل الا ول من التبادل الانساني. ولكن بظهور النقود كواسطة 
Jala‏ فان ذلك قد سهل Jolsl atic‏ ہس السلع . تارعبا ان هذه الوظيفه ھی من 


آول وظائف النمود. 


سياس لاه ية و کوحدة للحساب. لقد قلنا أعلاه أن العیب الثاني من عيوب 
القايضة هوصعوبة تحدید سعر التبادل بين السلع إذا ما كانت من اصناف محتلفة 
خاصة تلك التى تتصف بکبر حجمها وعدم إمكانية تجزئتها. 


فعندما كان نظام المقايضه ااك شيا اكيس سلما سڈ کوسلة از 
كواسطة لتحديد القيمة النسبیة لسلع من أصناف مختلفة. لذلك مكن القول بأنه من 
الحتمل أن بعض السلع قدا ستخدمت كوحدة حسابية حتى قبل استخدام واسطه 
العبادل. جه لظهور النقود وعرور الزمن قامت باملاء هده الوظيقة حتى قبل 


استخدامها كواسطة للتبادل GY‏ لیس من الضروري لسلعة ما أن تکون ذات قبول عام 
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۔ الخاصية الأ ول من خصائص النقود ‏ من أجل أن تستخدم كوحدة حسابية. فوحدة 
الحساب يمكن أن تكون قد استخدمت فقط لتخصيص أو تعيين قيمة للسلع وليس 
كواسطة للمدفوعات. لذلك معظم الأشياء يمكن أن تستخدم كواسطة للحساب لذلك 
مكن القول أن وحدة الحساب قد تكون واحد في المائة من بقرة أو نصف حصان أو 
حتى أجزاء من أشياء غير ملموسة كيوم. إن ضرورة الوحدة الحسابية سيبقى حتى لو 
قررت الدولة أو المجتمع في يوم من الأ يام الغاء استعمال النقود حيث ستبقى الحاجة 
إلى واسطة لتحدید أي من طرق الانتاج هي أكثر اقتصادیة لانتاج سلعة معينة كذلك 
لتحديد الكمية من السلعة (I)‏ والكمية من السلعة (ب) التي يجب انتاجها في ضوء 
العایر الاقتصادية التبعة لمثل هذه الأموں فان Wha‏ ضرورة لتوفير وحدة حسابية حتى 
لولم تستمر النقود كواسطة للتبادل. وعندما تتوفر واسطة التبادل فان تلك الواسطة 
ستكون هي الأكثر ملاءمة للاستخدام كوحدة حسابية. في الحالات التي يفتقد 
الجتمع ثقته بالنقود كما حصل في الانیا ی عام ۱۹۲۳م وی الصين بي عام ۸۱٩7‏ 
فان العملة الوطنية قد تفقد وظيفتها الثانية وهي الوحدة الحسابية وتستخدم محلها عمله 


أجنبية أو سلعة أخرى. 


لقد آشار بعض الكتاب إلى أن قيم السلع لا يمكن تقديرها أو احتسابها لأنها تخضع 
التفضيل أو التقييم الشخصي ولذلك فان السلع من الممكن أن تسلسل على شكل سلم 
الأفضليات. لذلك يدعي هؤلاء الكتاب بأن النقود لا ِکن أن تعتبر كمقياس للقیمة' 
إن هؤلاء الكتاب لا يمكن أن ينكروا أنه من الملائم ومن السهولة جدا أن تعين أسعار 
نقدية للسلع والخدمات Oly‏ تلك الأسعار النقدية تتحدد جزئیا بالطلب في السوق وأن 


هذا الطلب يتكون من اعداد كبيرة من التفضيل الشخصی. 
J. L. HANSON OP CIT‏ . )1( 
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۳ خزن للقيمة : إن وجود النقود یجعل من المکن عن طريق الاحجام عن 
الاستهلاك في الوقت ا حاضر تجميع احتياطي من القدرة الشرائية للاستخدام في 
الستقبل وان لم يوفر هذا الاحتياطي أى ضمانة بتوفر الأشياء التي يرغب فيها 
و بالوقت الذي يحتاجه فيه. 


فالشخص الذي يحتفظ موجوداته بشكل نقود - موجودات سائلة ‏ باستطاعته تحو يل 
تلك النقود إلى أي نوع من الموجودات الثابتة التي برغب فيها. في الا وقات التي قیل 
فيها الأسعار نحو الانخفاض فان القيمة النقدية للموجودات الثابتة أو الحقيقية تميل هي 
اتك الجر RAN‏ ولذلك تزداد قيمة النقود أو القوة الشرائية للنقود. ISI Lal‏ 
كانت الأسعارتميل نحو الارتفاع فان قيمة النقود أو القوة الشرائية للنقود قیل نحو 
الانخفاض. لذلك ففی أوقات التخضم النقدي أي ارتفاع الأسعار تصبح النقود خزينا 
ردكا للقيمة كما دلت التحارب الا ور بية خلال الحر بين العالميتين وكما يعيش العالم 
اليوم ارتفاع الأسعار ولو بدرجة أقل ما حصل في المانيا خلال فترة ما بين ا حر بين 
العالین. فالباون الاسترلینی كان يشترى مثلا في عام ۱۹۱۳ء ستة أضعاف ما 


بشتریه ی ple‏ ۷۰ . 


٤‏ ۔ أساس للمدفوعات المؤجلة : إن استخدام النقود fat‏ من المکن تأجیل 
الدفوعات في الوقت الحاضر إلى وقت آخر في الستقبل. كذلك تجعل من المکن في 
الوفت ا حاضر عمل عقود لتسليم سلع في الستقبل أي عمل عقود انية لتسليم سلع 
مستقبلية. إن معاملات الائتمان في العصر ا حدیث یعتمد أو یرتکز على استخدام 
النقود. كما أن الانتاج یعتمد على توفر الائتمان. وكما تفقد النقود وظيفة عزن للقيمة 
3 ظروف العضخم فانها تفقد Lal‏ وظيفة الأساس للمدفوعات المؤجلة. ففي تلك 
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aft. 


الظروف وحالما يفقد الثقة بالعملة الوطنية فانهم قد يستعملون عملات أخرى أو سلعا 
للقيام بتلك الوظیفه . 


: ۔ الطلب على النقود‎ ٥ 

من المعروف أن قيمة أي سلعة أو خدمة تعتمد على القوى النسبية للعرض والطلب 
على تلك السلعة أو الخدمة. inde‏ قوى العرض والطلب dp‏ نظرية مقبولة للقيمة 
فانه اقترح أن يستخدم مفهوم العر ض والطلب لتفسير LAF‏ قيمة النقو لنقود . مع ذلك يجب 
الاحتراس هنا عند تطبيق تكنيك العرض والطلب لتفسير تحديد قيمة النقود. ان النقود 
لا تطلب بحد ذاتها سو لبجل اس سر ہر سس 
للطلب على سلعة آخری BIS‏ إن الطلب على النقود یعنی الطلب للاحتفاظ بالنقود 
ووفك ل سال ماس اروا وتو یلها الى وات جه diye‏ انتاحیة أو 
استتهالا کت ۱ في البداية يجب فهم لماذا يحتفظ بالنقود بشكل سائل بدلا من استثمارها أو 
ایداعها في البنوك؟ لان احتفاظ الأفراد لوحوداتهم بشکل سائل أي نقود يفقدهم 
الر بح أو الفائدة التي كان من المکن الحصول علیها. في رأي الاقتصادي البريطاني 
اللورد كينز LORD KEYNES‏ هنالك ثلا ثة دوافع أو أسباب لاحتفاظ الأفراد بالنقود 


له لاق او A‏ 7 
وهده الدوافع او الاسباب هي : 


5 دافع المعاملات TRANSACTION MOTIVE‏ ۰ هنالك كمية معینة من 
النقود يحتاجها كل فرد لتلبیة المتطلبات اليومية كسراء المأكل واللیس والمصروفات 
اليومية العادية الأخرى. إن تلك ك الكمية من النقود يحتاج اليها لتلبية المتطلبات اليومية 
تتوقف في مقدارها على عاملين : 

الأ ول» دخل الفرد» والثاني الفترة الزمنية بين دفعات الدخل كشهر أو اسبوع 
بالنسبة للراتب أو WI‏ حرعلی التوالي. وقد تکون یوما واحدا فى حالة بعض الاحراء أو آن 


اکا بات 


تكون سنة في حالة الدخول السنوية. يمكن القول بشکل عام أنه كلما ارتفع الدخل 
كلها ارتشعت کمية النقود التی يراد الاحتفاظ بها لتلبية التطلبات اليومية. ولو أن 
بعض الا ثریاء غالبا ما 2 لا توحد لدیهم سيولة. إن الشخص الذي يستلم 
اجه اسبوعیا سیحتاج إلى الاحتفاظ بكمية من النقود لتلبية التطلبات اليومية أقل من 
تلك الكمية التي يحتاجها للاحتفاظ بها من يتسلم راتبه شهريا. حيث في الحالة الأ ول 
سيحتفظ الفرد بكمية من النقود لأسبوع واحد أما في الحالة الثانية فسيحتفظ الفرد 
بكمية تکفی لمدة أر بع أسابيع . IL SUL UIT‏ للموسسات الانتاحيق فیحب 
الاحتفاظ بكمية من النقود لتغطية نفقات الانتاج كالأجور و بعض الصروفات 
الااخری. 

۲ دافع الاحتياط PRECAUTIONARY MOTIVE‏ : معظم الا ob‏ بحتاحون 
للاحتفاظ بکمية من النقود کاحتیاط لتسدید مدفوعات غير متوقعة. من أكثر 
الدفوعات غير التوقعة شیوعا تلك التي يجب القیام بها بسبب معالجة حالة مرض. لقد 
كانت نفقات المعالجة الطبية هي آهم سبب يدفع الأفراد للاحتفاظ بكمية من النقود 
كاحتياط. مع ذلك فان ظهور مجانية العلاج الطبي والتأمين الصحی قد قلل من هذا 
الدافع. هذا من جانب ومن جانب آخر فان هنالك بعض النفقات المنزلية التوقعة لتلك 
التي يجب القیام بها نتيجة لعطل في المعدات المنزلية أو لاصلاح السيارة. هنا أيضا 
ULL‏ يمكن تغطية مدفوعات من هذا النوع بواسطة التأمين INSURANCE‏ فان الدافع 
للاحتفاظ بالنقود سیقل. 

۳ دافع المضار & MOTIVE‏ 175 : إن الاحتفاظ بالنقود يتضمن تصحیه 
بالفائدة INTEREST‏ أو الر بح PROFIT‏ التي كان من المکن الحصول علیها لوتم 
استشمار تلك النقود. عند تحدید وظائف النقود فقد لوحظ آنها موحود سائل 


o Motive 


- ۲/۸۷ 


sl إن الاحتفاظ موجود شائل کالنقود يعنى أنه يمكن تو يلها إلى‎ . LIQUID ASSET 
شكل من أشكال الموجودات الأخرى حالما يرغب الفرد في ذلك. ونظرا لأن هنالك‎ 
مزايا من الاحتفاظ بالموجودات بشکل سائل فیحب أن تكون هنالك مكافأة أو تعو يض‎ 
من أجل أن يقبل الفرد أن يتخلى عن تلك الموجودات السائلة و يقوم باستثمارها وهذا‎ 
التعو يض هو الفائدة. إن قوة الدافع للاحتفاظ بالموجودات بشكل سائل أي نقود يسمى‎ 
ان تفضيل السيولة هو الذي يحدد‎ , LIQUIDITY PREFERENCE تفضيل السيولة‎ 
النسبة من الوحودات التى يحتفظ الافراد بها بشكل نقود. إن المقدار الذي يحتفظ به‎ 
الأفراد من النقود لتلبية دافع المعاملات ودافع الاحتياط يعتمد على الحاجات‎ 
العادة أو التجر بة. في الأجل القصبر ولكون تلك ال حاجات‎ fey والعطلبات اليومية‎ 
والمتطلبات وكذلك العادات المتعلقة بالاحتفاظ بالنقود ليست عرضة للتغیر فان المقدار‎ 
الذي يحتفظ به الفرد لتلبية هذين الدافعين هونتيجة لذلك ليس عرضة للتغیبر أيضا.‎ 


إن الاحتفاظ بالنقود لتلبية دافع العاملات هوغير مرن أي أن الطلب على التقود 
لتلبية دافع العاملات هوطلب غير مرن حيث لا slay‏ الطلب على الاحتفاظ بالنقود أو 
ينقص نتيجة لانخفاض سعر الفائدة أو ارتفاعه. أما الاحتفاظ بالنقود نتيجة لدافع 
الاحتياط فان درجة عدم المرونة INELASTIC‏ هي آقل ما هي عليه نی الدافع الا ول. 
أي أن الأفراد قد يحتفظون بكمية أكبر أو أقل من النقود فيما إذا انخفض أو ارتفع سعر 
الفائدة على التوالي ما هي عليه في حالة الدافع ال ول . أما بالنسبة للاحتفاظ بالنقود 
لتلبية دافع المضار بة فانه يتأثر بالارتفاع أو الانخفاض في سعر الفائدة. فاذا توقع الأفراد 
أن سعر الفائدة سيرتفع عما هو عليه الآن فانهم سيحتفظون بالنقود ولحين ذلك الارتفاع 
و بالعکس إذا ما توقم الأقراد OL‏ سعر الفائدة سینخفض عما هوعلیه الآن فانهم 
سیحاولون استثمارها OY‏ و بالتالي یقللون من الكمية التى يحتفظون بها من النقود. 
الشىء نفسه ینطبق على الأسعار فاذا توقم الأفراد أن الاسعار سترتفع عما هي عليه OV‏ 
فسیقومون بشراء السلع قبل ارتفاع اسعارها و SUL‏ سیحتفظون بكمية اقل من النقود. 


-۱۲۹- 


Li‏ اذا توقع الأفراد بأن الأسعار ستنخفض عما هي عليه الآن فانهم سيؤجلون شراء 
السلع ont‏ انخفاض ن الأسعار أي الاحتفاظ يكمية اقيق gal‏ 


ه  ١٤١‏ منحنى الطلب على النقود : 

إن الطلب على النقود يعتمد على ثلاثة دوافع حیث بینا lab‏ الدافع الأ ول 
والغاني يتأثران بنظام دفع الأجور والرواتب» بعادات المجتمع في الصرف على 
التطلبات اليومية وعلى النفقات غير الاعتيادية. إن المؤثرات التي تؤثر على الدافعين 
الأول والشاني يتوقع أن تكون ثابتة في الأجل القضير و بالتالي فان الطلب على النقود 
لدافع المعاملات ودافع الاحتياط يتوقع أن يكون ثابتا أيضا في الأجل القصير. أما 
الدافع الشالث وهو دافع الضار بة فيتأثر بسعر الفائدة السائد. إن سعر الفائدة وعل 
العموم هو أكثر عرضة للتغیبر في الأجل القصير من المؤثرات التي تؤثر على الدافعين 
الأ ول والثاني. من أجل رسم منحنى الطلب على النقود سنفترض ob‏ دافع العاملات 
ودافع الاحتياط هما ثابتان و بالتالي سيكون التأثير الوحيد هو تأثير سعر الفائدة. وعکن 


بیان ذلك بالشكل التالي : 





Lb 
3 ee aad ۲ ۱ 
2 )۱۹( شكل رقم‎ 
منحنى الطلب على النقود‎ 
i 
اف‎ + 
"٠ . a كمية النقود المطلو به‎ 


نی الشكل رقم )14( مثل المحور العمودي أسعار الفائدة المحتملة بینما بمثل الحور 
الأفقى كميات النقود التى ستطلب للاحتفاظ بها نسبة إلى سعر الفائدة السائد في 
ed‏ فاذا كان سعر الفائدة (س) فان كمية النقود التي سيرغب للاحتفاظ بها 
رح نوت (ن) آما !13 انخفض سعر الفائدة إلى (س als” at CV‏ الاحتفاظ بالنقود 
سعنخفض وبالتال سیزداد الطلب على النقود من قبل الا فراد للاحتفاظ بها حيث 
تصبح الكمية الطلو بة من النقود (ن ۱). والعکس فادا ارتفع سعر الفائدة إلى (س ۲) 
فان كلفة الاحتضاظ بالنقود سترتفع و بالتالي فان الأفراد سیقللون من الكمية التي 
برغبون الاحتفاظ بها من ثروتهم بشکل سائل أي نقود ومن ثم فان الکمية الطلوبة من 
النقود ستنخفض إلى (YO)‏ 


هذا هو الشکل العام لنحنی الطلب على النقود. حیث أن ميل النحنی هوسالب 
من الیمی إلى الیسار وهومائل منحنیات الطلب على السلع والخدمات. أما بالنسبة 
لکون الجزء من النحنی الذي يقع فوق النقطة (ت ۲) هوعدیم الرونه نسبه ال سعر 
الفائدة أي لا يتغير مهما تغبر سعر الفائدة فان ذلك يعود إلى أن هنالك حد ادنى من 
او سی عل الأفراد الاحتفاظ بها بشكل سائل لتلبية متطلبات الدافعين الآ ول 
والثاني. حيث لا مکن للأفراد تقليل تلك الكمية من النقود مهما ارتفع سعر الفائدة. 


۵ ۱۱۵ لتضخم INFLATION‏ : 
لقد كانت الستی الاخيرة من عقد الستینات وعقد السبعینات يأ کمله سنن حيرة 
للاقتصادین. حیث أنه بالرغم من الوسائل ا الیة والنقدية للحد من التضخم فان 
ارتفاع السار بدا و کانه pl‏ لاعکن منع حدوله. يحب التنبیه هنا إلى أن اسعار السلم 
والخدمات لا ترتفع بنفس النسبة. وان القصود هنا بارتفاع الأسعار هو ارتفاع الستوی 


ب پان زا 


العام للاسعارج GENERAL PRICE LEVEL‏ . إن الارتفاع 5 الستوی العام للااسعار 
يعنى Lal‏ الانخفاض في القوة الشرائية للنقود. 
sles‏ آخری فان المستوى العام للأسعار وقيمة النقود ما وحھان لنفس العملة وان 
العلاقة بينهما عكسية. إذا ارتفع أحدهما انخفض الآخر و بالعكس إذا انخفض 
أحدهها ارتقع oY‏ 
الجدول التالي يبين الارتفاع في المستوى العام للأسعار (الانخفاض في قيمة النقود) 
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جدول رقم )١5(‏ 
معدل طعت السنوی 3 سے العام للأسعار (معدل الانخفاض السنوي 3 قيمة النقود) 





R, HELLBRONER. UNDERSTANDING MACRO ECONOMICS الصدر:‎ 





ه يستدل عل الستوی العام hace A‏ و فیدر ال روم القیاسی للاستار ıNDEX NUMBER OF PRICES‏ ۴ ادشعه هنال 
آرقام قياسية عديدة ولکن الیدا ای جميع تلك الا رقام هو نقس اتا بح ار ر مجموعة هن لسلع على أساسء مثلا 
هيرانية العائله. بعد al‏ تار تلك الحموعه من السلم تسحل اسعارها ی سنه هعينة . وتصبح تلك السته سته ples‏ 
5E YEAR‏ . ان سمة الأساس ھی السنة التي تستخدم بالمقارنة مع السدين التي تسبقها أو تلحقها. و يعطى لسنه 
الأساس الرقم (۱۰۰) فاذا ارتقعت أسعار السلم في السنة التي ہمت ان مثلا غتوسط مقداره )+ (LN‏ فان 
الرقم القیاسی للسنة التى آعقبت ستة ال #ساس میکون (۱۱۰) BU‏ انخقضت أسعار تلك الجموعة من السلع أي 
سر ور در و .وم ود I‏ رب موی سر ود 
متشار ی سی ن (۸۵:). فى الدول المتقدمه هنالك عدة أرقاء قياسية مثلا أرقاء تاه as Sf‏ ر gs yall‏ خمله الواد 


العذائية. تكاليق المعيشة .., الد و ستخلض الستوی العام للاسعار بعد اعتبار الا رقام القياسية للأسعار أعلاه. 


-\¥¥- 


الجدول السابق یبن أن معدلات التضخم ارتفعت في نهاية الفترة المذكورة مقارنة مع 
بدايتها يتبين ذلك عند مقارنة العمود الا ول مع العمود الثالث في الجدول رقم CVA)‏ 
السؤال هنا هو ما هوالسبب في انخفاض القوة الشرائية للعملة الوطنية في معظم دول 


العالم. 


على عكس التضخم العالی والذي حدث في القرن السادس عشر (بصورة Gal‏ 
كان التضخم محصورا في عدد من البلدان الأ ورو بية) فان الارتفاع في الأسعار والذي 
شهده العالم خلال عقد الستینات وعقد السبعينات من هذا القرن لا مكن ارحاعه إلى 
اكتشاف كميات جديدة من الذهب والفضة كالذي حصل للخزينة الأسبانية بعد 
احتلال الکسيك والبیرو. 


بلا شك لا يمكن انکار أثر التوسم النقدي أي زيادة عرض النقود خاصة في الدول 
المذكورة في الجدول السابق کسبب في التضخم العالمي الحالي. الا أن هنالك أسبابا 
أخرى لا علاقة مباشرة لها بالتوسع النقدي» وإنما هي أسباب تدخل في إطار التطورات 
الاقتصادية والاجتماعية التى عاشها العالم و بشکل خاص الدول المتقدمة صناعيا. 


لودرسنا الفترة التي أعقبت الحرب العالية الثانية أي منذ 154١م‏ فاننا يكن أن 
نشخص التغییرات أو التطورات الاقتصادية والاجتماعية التالية : 


١‏ الاتجاه نحوالت رکیز فی نقابات العمال من جهة وني الشركات والمؤسسات 
الانتاجية من جهة أخرى. يمكن القول أن الفترة التي أعقبت ا حرب العالية الثانية 
شهدت تركزا وزيادة قوة نقابات العمال خاصة في البلدان الغر بية. هذا يعني أن القوة 
التفاوضية لنقابات العمال قد ازدادت ولم يعد من SIU‏ حصول انخفاض في 
الأجور. بل العكس أن الأجور أصبحت تتحرك باتجاه واحد وهو إلى أعلى . بینما لم 
یکن أمرا غير مألوف حصول انخفاض في الأجور في الفترة التي سبقت ا حرب العالية 


-۱۳۳- 


الشانية. من ناحية أخرى فان ظهور الاحتکارات والاتجاہ نحودمج الشركات 
والمؤسسات الانتاجية قد قلل من المنافسة في السوق و بالتالي فرص انخفاض الأسعار. 

SUL‏ فان اسار السلع والخدمات هي الا حری اصبحت تتحرلة اغا واحد فقط 
وه وإلى الأعل. لقد أصبح هنالك مایکن وصفه بالحلقة الفرغة 
VICIOUS CIRCLE‏ . فالأ جور ترتفع بسبب ازدياد القوة التفاوضية لنقابات العمال. 
هذا یؤدی SI‏ | رتفاع تكلفة الانتاج بالشية للق كاك ال كات بدورها تقوم بدفع 
ذلك ما الكلفة الى المستهلكين عن طريق رفع أسعار السلع التي تنتجها تلك 
الشركات. ان ارتفاع أسعار السلع يعني ارتفاع NSS‏ المعيشة. ارتفاع تكاليف 
اللعيشة سيحفز بدوره نقابات العمال على الطالبة برفع الأجور للاقاة الارتفاع في 
تكاليف المعيشة. وهكذا حلقة مفرغة. وعکن توضيح ذلك بالشکل التالي : 


5 اوا م 
ارتفا تکالیف العشه ارتقاع تکلفه ris yl‏ 
9 9 3 
ور ارتفاع الا حور 


شكل رقم (۲۰) 


N 


يجب التنبيه هنا إلى أن ارتفاع الأجور قد لا يكون دائما هوالسبب في توالي النتائج 
الي تبينها الحلقة المفرغة. بل إن ارتفاع تكلفة الانتاج قد يعود إلى ارتفاع أسعار ا مواد 
الا ولية. فاذا حصل ذلك فان حلقة مفرغة مشابهة كما هو موضح في الشكل رقم (۲۰) 
ستظهر ال الوحود. 


۲ اتساع دور الحكومة في الحياة الاقتصادية. على عكس فترة ما قبل ارب 
الغالمية الثانیة حيث كان دور الحكوفة في معظم الدول الصناعية محدودا وعلى العموم 
غر موثر ق الحياة الأقعتصادية. حيث كانت فكرة السياسة الاليه 
FINANCIAL POLICY‏ وتأثيرها على مستوى الدخل الوطني والاستخدام في المجتمع 
أمرأ غير معروف. كذلك لم يكن معروفا فكرة الرأسمالية الموجهة 
GUIDED CAPITALISM‏ . حيث تتدخل الدولة في الشؤون الاقتصادية والتي كانت 
هقرو که سابقا للقطاع الخاص. إن تدخل الدولة في الشؤون الاقتصادية هو لتحقيق 
المحافظة على مستوی Sle‏ من العمالة أي منع حدوث البطالة. كذلك لتحقیق معدلات 
مرتفعة للنمو الاقتصادي ECONOMIC GROWTH‏ أي زيادة اللفقات العامة وزيادة 
عرض النقود. إن التوسع الاقتصادي لا بد في النهاية أن یصل الى مرحلة یصبح فیها 
الاقتصاد الوطنی قد وصل مرحلة العمالة أو الاستخدام الکامل. فاذا ما استمر التوسم 
و بالعدلات السابقة بعد مرحلة العمالة الکاملة فان آسعار عناصر الانتاج تبدأ بالارتفاع 


ما يؤدي إلى حصول التضخم . 


٣‏ التغير نی توقعات الأفراد. لقد شهدت الفترة التي أعقبت ارب العالمية الثانية 
تغیرا في الضمان الاقتصادي لعموم المجتمع. ففي الفترة التي سبقت الحرب العالمية 
ل ول كانت قلة من الدول لديها نظام ضمان اجتماعي» كمخصصات تقاعد 
مخصصات عائلية» تأمين صحي أو الأشكال الأخرى من الضمانات والتأمينات الممولة 


من قبل الحكومة. بعد ا حرب العالمية الثانية أصبحت هذه الضمانات والتأمينات 
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موجودة في كل دولة من الدول الصناعية الغر بية وعلى نطاق واسع جدا. لقد كان ذلك 
بب تطبیق السياسة الاجتماعية العروفة في العالم الغر بي باسم سياسة النافم آو 
دولة النافع WELFARE STATE‏ خاصة في السو يد و بریطانیا. لقد col‏ ذلك إلى 
ارتفاع بي الحرية الاقتصادية والستوی المعيشي للطبقة العامله. إن تلك الحرية والقدرة 
الاقتصادية التي حصلت Yale‏ الطبقة العاملة قد تجلت في قدرتها على القيام باضرابات 
عن العمل للمطالبة برفع الأجور. 





إن ضغط الحاجة المادية لم يعد مانعا يمنع العمال من القيام باضراب للمطالبة 
بارتفاع الأجور. HUIS‏ فان مناخ النمو أو أجواء النمو والدعاية لذلك النموني دول 
تعمقت فیها التقالید الديمقراطية الليبرالية قد شحعت الافراد عموما للسعي لرفع 
مستو یات معيشتهم بأسرع وقت مکن. 

الأسباب التي ذکرت آعلاه هي آسباب عامة تنطبق على الدول التی ذکرت في 
الجدول رقم (۱5). باللسبة لدول آخری قد تختلف الأسباب باختلاف الظروف التي 
عاشتها ol‏ تعیشها تلك الدول. 


نستخلص من أعلاه أن هنالك نوعان من التضخم : 

DEMAND PULL INFLATION‏ وسببه التوسع أو الزيادة في عرض النقود نسبة ال 
عرص السلع والخدمات الموحودة ی المجتمع . خت ادا رادت هه النقود الموحودة 2 
المجتمع مع iS cla,‏ السلع وا خدمات المنتحة على حالما فاك ذلك سيؤد ى الى ارتفاع 
انم EF sh‏ السلع والخدمات بسبب زيادة القدرة الشرائية للأفراد. و یوصف هذا النوع 
من التضخم على أنه حالة فيها كمية أكبر من النقود تطارد نفس الكمية من السلع 
والخدمات. 

-٩ ۳- 


(ial‏ النوع الثاني من التضخم فهومايسمى بالتضخم الذی تدفعه الكلفة 
.COST PUSH INFLATION‏ ويحصل هذا النوع من التضخم نتيجة لارتفاع تكلفة 
عنصر واحد من عناصر الانتاج. فقد يكون ذلك العنصر هوعنصر العمل أي ارتفاع 
الأجور نتيجة للزيادة في الطلب على العمل أو حصول العمال على أجور أعلى أو يكون 
ارتفاع أسعار بعض الواد الا ولية أو مصادر الطاقة. إن ارتفاع الأجور أو أسعار أي عنصر 
آخر من عناصر الانتاج تؤدي الى ارتفاع تكلفة الانتاج والتی تؤدي بدورها وحسب 
السلسلة المتصلة الحلقات والموضحة في الشكل رقم (۲۰) الى ارتفاع الأسعار. 


تی آ20 کے آن ال eet oot dude‏ إلى آخری من الافراد, 
فالمدين ينتفع من التضخم eds‏ رتضرر الدائن pall oY‏ عند تسدید دینه سیدفع فو 
شرائية اقل فخ الین استدانها. آما الدائن فیسترجم قوة شرائية أقل ell gp‏ شيخ ون 
آقرضها للمدين» حیث أن ارتفاع الأسعار خلال فترة الدين قد قلل من القوة الشرائية 
للنقود. كذلك يتضرر ذوو الدخول الثابتة بینما ينتفع الاك ورجال الاعمال من 
التضخم والعکس بالعکس ف خالة انخفاض الا سعار. 


۱ ۳۷ 


الفصل السادس 
۸ س ( ۱ لسوق 


MARKET STRUCTURE 
مع ما ناقشناه في الفصول السابقة‎ nS إن بحث هيكل السوق يتداخل الى حد‎ 
وخاصة في الفصل الثالث والفصل الرابع. إن هيكل السوق يعني تواجدا أما حالة‎ 
ثالثة فيما بينها هي حالة المنافسة‎ Sle منافسة في ذلك السوق أو حالة احتكار أو‎ 
الاحتکارية. إن أيا من هذه الخالات له تأثر کبرعل شكل منحنی العرض والطلب؛‎ 
هذا من ناحية ومن ناحية أخرى له تأثير على مستوى الر بح وحالة التوازن للمؤسسة‎ 


في الحقيقة أن هيكل السوق هومن ضمن صلب موضوع الاقتصاد الجزئي 
MICRO ECONOMICS‏ إن بحثه من كافة حوانب تأثيراته التشعبة لا بد Oly‏ یشغل 
مجالا واسعا أكبر ما تستطيع توفيره هذه المذكرة بحجمها المطلوب والذي يتناسب مع 
الساعات الخصصة لاذة مبادیء الاقتصاد. لذلك فتحن مضطرین للتطرق فقط إلى 
خواص کل من حالة المنافسة وحالة الاحتكار و بیان شروط كل منهما. 


انتا Gags‏ من ذلك الى إغطاء فكرة عامة نرخو gl‏ تکون وافية PUN‏ الضروري 
بالعناصر الأساسية التى تكون مادة مبادىء الاقتصاد. 


١ "5‏ المنافسة COMPETITION‏ : 
إن الطلب عل معظم السلع یأتی من عدد eas‏ الافراد. فالا فراد يدهبوك إلى 
السوق و یقومون بالشراء بشکل مستقل کل عن الاخر آي أن الشترین لا یقومون 


-۱۳۹- 


بعنسیق الجهود أثناء عملية الشراء من أجل التأثبر على الأسعار. لقد جرت عدة نحاولات 
في دول عديدة وني أوقات ختلفة لاقناع المستهلكين بالقيام بعمل مشترك ومنسق فيما 
يتعلق بعمليات الشراء ولكن هده المحاولاات 0 yale‏ النجاح حتى ولو لفترة وحيزة. 
نخلص من ذلك أن عملية الشراء على الأغلب تبدو بالنسبة لمعظم السلع ومعظم البشر 
کآنها مسألة فردیةء شتخسيه ولیست مسألة acta‏ اذا ليس JEN Sl We‏ 
التأكيد على وجود عدد كبير من المشترين في السوق لعظم السلع. هذا من ناحية ومن 
ناحية أخرى» نجد أن العرض یتمیز بقل عدد الباعة مقارنة بعدد الشترین وقد یتقلص 
عدد الباعة أحيانا لبعض السلع حتى يصل الى بضع باعة أو حتى بائع واحد لبعض 


إن من ا ۱ ارات التي ey‏ 5 کتابات الاقتصادين ھی عبارة التافسة 
الكاملة PERFECT COMPETITION‏ وهى حالة يفترض الاقتصادیون وجودها في 
السوق. 

تشترط النظرية الاقتصادية عددا من الشروط يجب توفرها من أجل أن يعتبر السوق 
على 5 يعيش حالة متافسة كاملة وهذه الشروط هی : 


١‏ توفرعدد كبيرمن الباعة. إن هذا الشرط یعنی عدم امكانية التنسيق فيما بينهم 
فيما يتعلق بسعر السلعة أو نوعيتها. كذلك يعني هذا الشرط أن أيا من الباعة 
غير قادر عفرده على التأثير على سعر السلعة في السوق. 

؟- وجود عدد کی من المشترين. إن هذا الشرط يعني آیضا عدم امكانية التنسيق 
فيما بين المشترين فيما يتعلق بالكمية المشتراة من السلعة المعينة. کذلك عدم 
امكانية أى من الشترین عفرده فى التأثر عل سعر السلعة السائد فى السوق. 

۳ أن تكون السلعة متجانسة بین مختلف الباعة. إن هذا الشرط يعني عدم وجود أي 


اختلاف أو فرق في النوعية أو الصنف بين مختلف الباعة فيما يتعلق بالسلعة 


fin 


المعينة. هنالك كثير من السلع التي ينطبق عليها هذا الشرط كالقمح من نوع 
وصنف معين أو القطن من نوع وفصيلة معينة. 

حرية انتقال عناصر الانتاج فيما بین الصناعات و بین الحرف المختلفة. إن هذا 
الشرط يعني عدم وجود قيود على انتقال العمل ورأس المال بين الصناعات 
وا si‏ 

عدم وجود كلفة نقل سواء بالنسبة للمنتوج أو عناصر الانتاج. إن هذا الشرط 
يعني أن المنتج سواء كان مركز انتاجه بعيدا أو قريبا من السوق سوف لن تكون 
له كلفة نقل. و بالتالی سيتساوى المنتجون من ناحية موقعهم من السوق ولن 
تكون للمنتج الذي يقع مركز انتاجه قريبا من السوق أي مزية مادية تقلل من 
تكاليف انتاجه مقارنة بالنتج الذي يقع مركز انتاجه بعيدا عن السوق. إن هذا 
الشرط هوضروري لاستبعاد تأثير WS‏ النقل على كلفة الانتاج. 

عدم وجود مزية الانتاج الكبير. إن هذا الشرط يعني أن متوسط الكلفة لا يتأثر 
بحجم الانتاج. فالمنتج الذي حجم انتاجه كبيرا لن يحقق أي مزية فيما يتعلق 
بكلفة الانتاج لكل وحدة من المنتوج أي متوسط الكلفة مقارنة بالنتج الذي 
حجم انتاجه صغیرا. إن هذا الشرط هوضروري من أجل استبعاد وتأثير 
اقعصادیات الحجم على الكلفة لكل وحدة من النتوج. والا فان النتج الكبير 
ستكون كلفة کل وحدة من منتوجه أقل من تكلفة المنتج الصغير. و بالتال لن 
تكون هنالك منافسة كاملة بل منافسة غير متكافئة. 


مکن القول أن الشروط التى وضعتها النظرية الاقتصادية MLL‏ المنافسة الكاملة 


هی شروط غر واقعيه. وأن معظم تلك الشروط في الحقيقة لا عکن تواحدها واقعیا . 
فبالنسبة للشرط الأ ول نجد أن عدد الباعة أو النتجین في معظم الصناعات هوقلیل 
Sa‏ ما ates‏ شرط التافسة الكاملة. بل في كثير من الاحیان هنالك بائم أو منتج 
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واحد أوعل الأكثر اثنان خاصة بالنسبة لبعض الصناعات والخدمات كالكهر بای 
الاء واماتف. إن وجود بائع أو منتج واحد مهما كان شكل الملكية لا بد وأن يؤدي الى 
تحكم ذلك المنتج أو البائع بسعر السلعة. أما بالنسبة للشرط الثاني فان ما قلناه عن عدم 
واقعية الشرط الأ ول ينطبق على الشرط الثاني. حيث في كثير من الحالات هنالك عدد 
قلیل من الشترین أو قد بوجد a‏ ود لا معينة . فصناعة الأسلحة مثلا تعتمد 
على مشتر واحد وهو الدولة مثله بوزارة الدفاع . کذلك بالنسبة للصناعات التطورة دات 
العکالیف العالية کمحطات الکهر باء النوو ية أو احرارية أو نظم الا تصالات 
السلكية واللاسلكية, حطات البث الاداعي والتلفزيوني» فان لما مشتر واحد فقط هو 
الدولة dee‏ بالوزارة أو المؤسسة أو الصلحة الحكومية العنية. بالنسبة للشرط الثالث فاد 
واقعیته محدودة. حيث من الصعب وجود تجانس في حالة معظم السلع. هنالك مع ذلك 
عدد قليل من السلع والتي ذكرناها أعلاه کالقمح والقطن وا ملح مثلا مکن القول 
بوحود تجانس فيما ہن مختلف الباعة فيما يتعلق بالنوعية. ولكن عدد مثل هذه السلع 
هو قليل مقارنة بعدد السلع التي تباع وتشترى في السوق. أما بالنسبة للشرط الرابع فهو 
غير واقعي لأن هنالك كلفة نقل وهي تختلف تبعا لوقع ال ركز الانتاجي من السوق. 


فالمنتج البعيد عن السوق ستکون كلفة النقل و بالتالي كلفة انتاجه أعلى من النتج 


الذي یقع مركز انتاجه قريبا من السوق. وأخيرا الشرط الخامس هوغير واقعي أيضا 
حيث أنه كما بينا عند دراسة تكاليف الانتاج فان متوسط الكلفة يتأثر تأثيرا كبيرا 


بو ۳ 


السوال الذي لا بد وأن یتبادر الى الذهن هو إذا كانت حالة النافسة ALIS!‏ هي 
غير واقعية في حلعها فلماذا اذاً یشغل الاقتصادیون آنفسهم بدراسة حالة النافسة 
الكاملة؟ . 


5 


oll‏ هو أن حالة المنافسة الكاملة هي تجريد نظري يستخدمه الاقتصاديون 
لدراسة محديد السعر في السوق في ظل ظروف مثالية. حيث تتحقق حالة مثالية من 
التوازن في السوق سواء بالنسبة للمشتري أو النتج الواحد أو الصناعة ككل أي لكل 
المنتجين. فعندما نعرف جيدا ما هومثالي نستطيع أن ندرك مدى مغايرة الواقع ما هو 
مقال, 

٦۔٢‏ الاحتکار ‘MONOPOLY‏ 
إن SILI‏ العا كسة خاله المنافسة هي حالة الاحتکار وهی الحالة التي يكون هنالك 
بائع أو منتج واحد للسلعة. كذلك يسمى احتكارا الحالة التي يكون هنالك مشتر واحد 
للسلعه. ولکن الصطلح الانجليزي يختلف في كلا احالتین . ففي الحالة التي OS‏ 

هنالك منتج آ2 بائع واحد یستخدم المصطلح MONOPLY‏ أي حتکر البيع أو الانتاج . 
آمنا Kas‏ الشراء فيستخدم المصطلح لا3102107507. ففی حالة وحود بائم تع أو منتج 
واحد فقط فان ذلك يعني خاصة اذا كان الحتکر قطاعا خاصا أنه سیتحکم بالسعر أو 
الجوعية أو كلاهما من أجل تحقیق أقصى ربح مکن لنفسه. إن مثل هذا التصرف من 
جاتب المح كر قد دفع كثيرا من الدول لوضع التشريعات الخاصة محار بة 
الاحتکارات. Lal‏ بالنسبة لاحتكار الشراء فان المحتكر سيحاول من جانبه أيضا 
التحكم بالسعر من أجل تخفيض السعر عن طريق الضغط على المنتجين أو البائعين 

هنالك شرطان تؤكد عليهما النظرية الاقتصادية من أجل أن تتواجد حالة احتكار 
الانتاج أو البيع بشكل كامل» هذان الشرطان هما : 

١‏ منتج واحد فقط للسلعة. 

۲ - عدم وجود بديل على الاطلاق لتلك السلعة. 

ات هدين الشرطين من الصعب تواجدهما واقعيا. فحتى على افتراض وجود منتج 
واحد أو بائع واحد لسلعة معينة فانه على الأغلب ستكون هنالك سلعة أو سلع يمكن أن 


ون 


تکون بديلة لسلعة المحتكر. هذا بالاضافة الى أن حالات الاحتكار في الواقع هي 
حالاات يكون فيها عدد قليل ولكن ا کثر من منتج او بائع واحد, وسمى هذه YL!‏ 
باحتكارالقلة. والصطلح الانكليزي الذي يستخدم في حالة احتكار القلة هو 
71 بالنسبة لمحتكري البيع أو الانتاج. أما محتكرو الشراء فالمصطلح 
الانکليزي هو OLIGOPSONY‏ إذا كانت JL‏ المنافسة الكاملة وحالة الاحتكار 
الطلقة هی حالات نظرية تستند على شروط غير واقعية فما هو هیکل السوق الواقعي؟ 
المنافسة والاحتکار. حیث الباعة أو النتجون هم قلة وحیث السلع العنية غير متجانسه 
بن ختلف النتجین أي أن هنالك امكانية احلال dale‏ من مصدر عل dale‏ من مصدر 
آخر كصناعة السيارات والسكاير, والشرو بات ومعظم الصناعات وفروع الانتاج في 
عالمنا اليوم. كما أن المنتجين يختلفون فيما بينهم في كلفة النقل وفي حجم الانتاج لكل 
متهم. فالمنافسة الاحتكارية MONOPOLISTIC COMPETITION‏ هى الحاله 
الغالبة في معظم الأسواق و بالنسبة لعظم أنواع السلع. 


الجدول التالي یبن مقارنة بين حالات السوق الثلاثة : 


جدول رقم (VV)‏ 
مقارنة بن شروط حالة المنافسة الكاملةء حالة الاحتكار المطلقة 





بي سي لي يي ہس وو و ج شش شر ta‏ 
3 ا خدوںل a Le!‏ بتیسی أن جاآلے التافه > الاستكارية هي حاله alan‏ پر ن حالتي المناقسة الکامله ٤ alles‏ الآاختکار 
1 اطلقة, 
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الفصل السابع 
السدخل الوطني 


(NATIONAL INCOME) 


تطلق عباة الانتاج الوطني الاجمالي GROSS NATIONAL PRODUCT‏ أو 
باختصار ۶ .× .6 للدلالة على القيمة الكلية للسلع والخدمات النهائية التي أنتجها 
الجتمم خلال فترة زمنية معينة عادة سنة. إن هذا الؤشر أي الانتاج الوطني SLA‏ 
والذي يسمى أيضا الدخل الاجالي هومهم جدا حيث يساعدنا على إدراك OVE‏ 
التضخم والبطالة. فالحكومات تراقب أرقام الدخل الوطني عن كثب لأنه يعتبر مؤشرا 
عن صحة الاقتصاد الوطني. إن ما ينتجه المجتمع يكون دخله. كما هو ا ال بالنسبة 
للمزارع أو النجار. كذلك فان المؤسسات والشركات الخاصة تهتم بأرقام الدخل 
الوطنى خاصة في الدول الصناعية المتقدمة لأنها مؤشر يركن إليه فيما يتعلق بتوقعات 
رجال الأعمال عن مستقبل الأعمال التجارية وفرص الر بح اللستقبلية. 


إن الدخل الوطني الاجمالي هو مقياس ما ينتجه الاقتصاد الوطني خلال فترة زمنيه 
معينة عادة السنة. ان ۷ اقتصاديات الدول تنتج LL‏ وخدمات مختلفة ASS‏ عکن 
ادا جمع کل هذه السلع والخدمات مع بعضها؟. ان الجواب الوحيد هو استخدام النقود 
کقاسم مشترك بين هذه السلم والندمات أي حعل النقود أو القيمة النقدية کمقیاس 
لقيمة تلك السلم واندمات. بعبارة آخری نقوم بجمع السعر النقدي لكل السلع 
والخدمات التي أنتحها المجتمع خلال سنة. ان حاصل الجمع هذا هوالدخل الوطني 
الاحمالي. 


-٩ 86 ۵- 


۱۷ المشاكل المتعلقة بحساب الدخل الوطني : 
ان احتساب الدخل الوطنى قد يبدو ل ول وهلة مسألة بسيطة. إلا أن هنالك 
مشاكل كثيرة يجب الانتباه اليها عند محاولة احتساب الدخل الوطني وهذه المشا كل 


\ 


هي" 


١‏ تجنب الحساب الزدوج : ان الدخل الوطنی الاجمالي لا يشمل قيمة کل السلع 
gall‏ أنتحت خلال فترة السنة. بل یشمل فقط السلع النهائية والخدمات النهائية. أي 
قيمة السلع النهائية وقيمة الخدمات النهائية. ان قيمة السلع والخدمات النهائية هي 
تلك التي أنتجت من أجل الاستعمال النهائي, مثلاء الطحين الذي اشترته عائلة لصنع 
الخبز أو الفطائر هوسلعة نهائية. لکن الطحين الذي اشتراه مالك فرن مخايز هو سلعة 
وی | INTERMEDIATE GOOD‏ وليس سلعة نهائية لانه سيستخدم في صنع حبز 
أو الفطائر والتی سيبيعها الخباز للمستهلكين والذين سيقومون باستهلا کها. لذلك 
فا لخبي والفطاثر هي السلع النهائية. المعيار هنا هو أن السلعة النهائية هي السلع التي 
تشتری من أجل الاستعمال الشخصی أي الاستهلال. وقد لا حصل عملية بيع وشراء 
بعد ذلك كماي حاله السلم التي تستهلك فوریا کا لمواد الغذائية. وقد حصل عملیه 
اعادة بيع من قبل الستهلك كما في حاله السلع التي لا تستهلك فوریا کالسیارات 
وبعض الا ثاث المنزلي. لورجعنا ال مثلنا آعلاه وجعنا قيمة الطحین الذي اشتراه 
الخباز ثم أضفنا اليه قيمة ا حبز والفطائر التي باعها الخباز فاننا نكون قد وقعنا في ا جمع 
الزدوج. الشىء نفسه ينطبق على صفائح الصلب (الستيل) التي تستخدم في صنع 
السيارات عيث يحب عدم elie‏ بل جناب قيمة السيارة فقط . كذلك يجب آن لا 
تحتسب قيمة القطن أو خيوط القطن التي تستخدم في صنع الملابس بل حتسب قیمة 
الملابس OY‏ الملابس هي السلعة النهائية. 
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۲ احتساب القيمة على أساس التكلفة : بعض السلع والخدمات النهائية والتي 
يجب أن تحتسب ضمن الدخل الوطنى هي خدمات لا تباع ولا تشترى في السوق. أي 
لا يوجد سعر سوق لبعض تلك الخدمات والتی هي جزء من الدخل الاجا ی. فهنالك 
مثلا خدمات الحماية التى تقدمها الشرطة وقوق الأمن الداخلى» الخدمات التي تقدمها 
فرق اطفاء احریق, خدمات القضا خدمات الدفاع الوطنی التی lads‏ الراك 
السلحة. مثل هذه الخدمات لا تباع ولا تشتری في السوق ولکن مع ذلك فهذه الخدمات 
هي مهمة جدا للمجتمع كأفراد منتجین ومستهلکین و بالتالي فهي مهمة جدا للاقتصاد 
الوطنی. لذلك فالاقتصادیون والاحصائیون الختصون بحسابات الدخل الوطني قاموا 
باستخدام کلفة انتاح تلك الخدمات کمقیاس لقیمتها. 


۳ العاملات التي نتم خارج السوق : من الضروري لأسباب عملية عدم حساب 
أو تنب حساب بعض الخدمات النهائية من الدخل الوطنی. من الأمثلة على ذلك 
خدمات ربات البیوت والتی لا تحتسب ضمن الدخل الوطتی. السبب في ذلك هو آن 
كعات رداك dl‏ هه قد Aa‏ ارس EUSA‏ لا امن 
الدخل الوطنی. 

٤‏ - العاملات غير النتجة : وهی تلك العاملات التى تمثل انتقال أموال من ید 
لأخرى دون أن تكون لقاء انتاج Relic‏ أو اة کالاعانات التي تقدمها الحكومة 
للعاطلین عن العمل للعائلات الكبيرة أو الفقيرة» وكذلك المبالغ التي يمنحها الأب 
لأ بنائه أو زوجته والهدايا والهبات التي قنح دون مقابلء أي ليس لقاء انتاج سلعة أو 


حد هه , 

© بیع السلع الستعملة  :‏ إن بيع السلم الستعملة لا يحتسب ضمن الدخل الوطني 
الاجالي. السبب في ذلك هو أن السلع الستعملة قد أحتسبت قیمتها عندما آنتجت 
لا ول مرخ قاذا ها بیعت یع Sw‏ امن شرائها فان احتشابها ضمن الدخل الوطتی 
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الاجمالي أو الناتج الوطني الاجمالي يعني أنها احتسبت مرتين. کمثال على ذلك فالسيارة 
التي أنتجت عام ۱۹۸۰م واحتسبت ضمن الدخل الوطني الاجالي لعام ۱۹۸۰م. فاذا 
ما أستعملت لمدة سنتين و بيعت في عام 1587م فانه لا يجب احتساب قيمتها ضمن 
الدخل الوطني الاجالي لعام ۱۹۸۲م OY‏ ذلك يعني أن نفس السيارة قد احتسبت 
قيمتها مرتين' . 


5 الخرين السلعي : بعض الكميات من السلع والتي أنتجت في خلال سنة معينة 
قد لا تباع في خلال تلك السنة نفسها. فالنتج الذي لا يستطيع بیع كل انتاجه سوف 
يضطر إلى خزن ما لم يستطيع بيعه. ما يؤدي إلى زيادة المخزون السلعي لديه. إن السلع 
وان لم تبع إلا انها جزء من الانتاج الوطني الاجمالي للسنه التي انتجت فيها تلك 
السلعء و بالتالی يجب احتسابها ضمن الدخل الوطني الاجمالي. والعكس بالعكس ان 
مخزون السنين السابقة والذي بيع في خلال سنة من السنین اللاحقة يجب طرح قيمته 
من الدخل الوطنی أي طرح قيمة ما بيع خلال السنة التي نحن بصدد حساب الدخل 
الوطني الاجمالي من الخزون السلعي والذي أنتج خلال سنين سابقة. أي أننا نحتسب 
فقط قيمة صافي التغير في قيمة المخزون السلعي. 


۷۔ ٢‏ تأر الأسعار على احتساب الدخل الوطنى الاجا ی : 

لقد تكلمنا في الفصل الخامس عن ارتفاع الأسعار خاصة خلال السنين الأخيرة, 
ولكون الدخل الوطني SLAY‏ یقوم بالنقود أي يحتسب على أساس أسعار السلع 
والخدمات التي آنتحها المجتمع خلال سنة فاذاً التضخم النقدي يؤثر على مقدار الدخل 
الوطني الاجالي. فعندما تتضاعف الأسعار فان الدخل الوطني الاجمالي سيتضاعف 
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أيضاء ولكن هذا لا يعني على الاطلاق أن الانتاج من السلع والخدمات قد تضاعف 
أيضا. بل إن أسعار تلك السلع والخدمات فقط هي التي تضاعفت. لذلك ففي مثل 
هذه الحالة قد تكون كميات السلع والخدمات التي انت قد بقیت عل حاها بینما 
تضاعفت أسعارها. لذلك فمن أجل الوصول إلى القيمة الحقيقية للسلع والخدمات 
النتحة يجب أن نتخلص من تأثير التضخم النقدي. لقد وجد الاقتصاديون أسلوبا 
معينا لتلائی هذه المشكلة وعکن توضيحه على النحو التالي : 


نأخذ سنة من السنين ونسمي تلك السنة سنة الأساس (BASE YEAR‏ حيث 
يفعرض أن آسعار سنة الأساس ستکون هی الأسعار السائدة في السٹن الأخرى التي 
يراد تقدير الدخل الوطني ها . فل وأخذنا سن ۱۹۷۸م مثلا كسنة أساس فاذا کان سعر 
الکیلو من اللحم ۲ ریالا مثلا فان هذا السعر سيستخدم لتقدیر أ واحتساب قيمة 
اللحم في السنین التي تلى سنة ۱۹۷۸م. فاذا ما جثنا لحساب الدخل الوطني في عام 
۰ ووحدنا آن الانتاج من اللحم كان ۱۰ ملایین کیلومثلا فان قيمة انتا 
اللحم في عام ۱۹۸۰م تحتسب على آنها ۱۲۰ ملیون ريال حتی وان كان سعر الکیلو 

من اللحم ۱۵ ریالا. لأنه لو آخذنا آسعارعام 2۱۹۸۰ فان قيمة الانتاج ستکون ۱۵۰ 
ملیون ريال بینما في ا حقیقة أن كمية اللحم الذي بي آنتج في عام ۱۹۸۰ء قد لا OSS‏ 
أكثر من كمية اللحم الذي أنتج في عام ۱۹۷۸ء. بهذه الطريقة مكن التخلص من تأثر 
ارتفاع ہکان یگ اك ارتفاع الأسعار يؤدي إلى تشو يه القيمة الحقيقية للانتاج 
الوطتي. إن الدخل الوطني القن حتسب حل اماس آسعارستة الأساس یسمی الدخل 
الوطنی بالأسعار الثابتة. آما الدخل الوطني الذي اسان اناس انار ae Wn‏ 
3 ال التي يجرى تقدیر الدخل الوطنی فیها فیسمی بالدخل الوطنی بالأسعار 
الجارية. فلو رجعنا إلى مثالنا أعلاه فان قيمة الانتاج الوطني من اللحم نی عام ۱۹۷۸م 
هو ۱۲۰ ملیون ريال بينما في عام ۱۹۸۰م هو ۱۵۰ مليوك ريال. 
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: VALUE ADDED  ةفاضملا القيمة‎ ٣ ۷۔‎ 

لقد قلنا أعلاه أن الدخل الوطنى الاجالی يشمل قيمة السلع والخدمات النهائية» 
ولكن السلع والخدمات النهائية ليست كل السلع والخدمات التي تنتج في بلد ما حيث 
هنالك سلع وخدمات وسيطة تستخدم في انتاج السلع والخدمات النهائية. فالسيارة 
العی تنتجها شركة السيارات تمثل سلعة نهائية ولكن هنالك سلعا كثيرة وسيطة 
أستخدمت في انتاج تلك السيارة كصفائح الحديد والصلبء الاطارات الزجاجء 
البلاستيك ., الخ. لذلك من أجل معرفة مساهمة شركة أو مصنع في انتاج السلع 
والخدمات النهائية يجب معرفة القيمة الضافة. إن القيمة الضافة تعنی القيمة التى 
أضافحها الشركة أو المصنع أو المؤسسة للسلعة أو السلع التي أستخدمت في صنع السلع 
النهائية. فلو فرضنا أن قيمة الخبز هو ٠٠١‏ مليون ريال. ولكن هذه القيمة تمثل القيمة 
النهائية فما هى القيمة المضافة؟ . 

لاستخراج القيمة المضافة في مثالنا أعلاه يجب طرح قيمة الطحين ولنفرض أنها 
كانت ۸۰ مليون ریال أي أن القيمة الضافة للمخابز كانت ۸۰ مليون ريال» ولكن 
الطاحن استخدمت بدورها سلعة وسيطة لانتاج الطحين وهي القمح. فلمعرفة القيمة 
المضافة للمطاحن يجب طرح قيمة القمح ونفترض أنها كانت ۵۰ مليون ريال. إذا 
القيمة المضافة للمطاحن هی ۳۰ ملیون ريال؛ وهكذا فلو أهملنا قيمة البذور في مثالنا 
هذا لوجدنا أن القيمة المضافة هي كالاتي' : 


المؤسسة ۱ القيمة المضافة (مليون ريال) 


الزراعة .9 

اا 3 
9 

As ا‎ Si 
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يتبين من امحدول‌السابق أن حاصل جع القيمة الضافة لكافة مراحل انتاج الخبز من 
مرحله السلعة النهائية وهی ا لخبز يساوى قيمة السلعه النهائیه. 

5“ . و ]ات من سر = > ار اع“ 

(دن مجموع القيم المضافة تساوی قيمة السلعة النهائية. 


۷۔ ٤‏ الدخل الوطنى الاجمالي والدخل الوطنى الصاف : 

اق اسوق سای آو معیار الدخل الوطني الاجمالي هو أنه لا يأخذ بنظر 
الاعتبار أن المعامل والمصانع وما حو يه من مكائن ومعدات تستهلك مع مرور الرمن 
و بسبب الاستعمال. لذلك أوجد الاقتصادیون معيارا أو مقياسا آخر لقيمة السلع 
والخدمات التي أنتجت خلال فترة السنة وهوما يسمى بالدخل الوطني Shall‏ 
NET NATIONAL PRODUCT‏ إن الدخل الوطنی الصائی يساوي الدخل الوطنى 
الامای ناقصا الاندثار. لذلك نجمع الاحصائیات لتقدير كلفة الاندثار السنوی 
للمكائن والمعدات والأصول الثابتة الأخرى. حيث أن معرفة كلفة الاندثار السنوي 
هی ضرورية لمعرفة قيمة الدخل الوطني Shall‏ 


: لحساب الدخل الوطنی‎ Old bey 

لحساب قيمة سيارة يمكن اعتبار السعر الذي يدفعه المشتري على أنه قيمة السيارة. 
ولكن هذه ليست الطريقة الوحيدة حساب قيمة السيارة بل هنالك طریقه ثانية هي 
أكثر صعوبة نوعا ما. وهي أن تجمع الأجور, الفوائدء والايجارات, ولاً ر باح التي 
تترتب على صنع تلك السيارة. والتي دفعت لعناصر الانتاج والتي استخدمت في صنع 
تلك السارق 

بنفس الأسلوب Wha‏ طريقتان لحساب الدخل الوطني وهما طريقة Os pall‏ 
(EXPENDITUTE APPROACH)‏ والتي تعامل الدخل الوطني على أنه الصروفات 
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الكلية على مجموع السلع والخدمات النهائية التي أنتحت خلال ستةع والطربقة الثانية 
وهی طريقة الدخل INCOME APPROACH‏ والتي تعالج الدخل الوطني على ail‏ 
ie‏ عناصر الانتاج والتی حصلت عليه من جراء انتاج السلع والخدمات خلال السنة 
العنية. 
١‏ طريقة الصروفات : 
موجب هذه الطريقة يحتسب الدخل الوطنی على النحو التالي : 
الصروفات الاستهلاكية للأفزاد + احمالي الاستثمارات من قبل الأفراد + 
احمالي الملصروفات الحكومية (استھلاکیة واستثمارية) + Sle‏ ميزان 
المدفوعات. ويوضح جدول رقم ۱۸ كيفية حساب الدخل الوطني 
الاجا ی : 


۲ طريقة الدخل : 
موجب هذه الطريقة فان احتساب'الدخل الوطنی یتم عل أساس مدخلات عناصر 
sg ons‏ ا “joa‏ ۱ وھ دوہ . ۲ 

الانتاج الشبار که في العملیه الانتاحیه. وموحب هذه الطریقه فان الدخل الوطني 

الا مالي يساوي : 
أجور ورواتب العمال والوظفین + الايجار+ الفوائد + دخل أصحاب 
الأعمال الحرة ( كالمحامين » الاطباء «غير العاملن في مستشفیات 
حكومية»» ) + ربح الشركات + الاندثار + الضرائب غير المباشرة (الضرائب 
الفروضة على استهلاك السلع والخدمات) . 


۷۔ ٦‏ الانتقادات الموجهة للدخل الوطنی كمقياس لمستوى المعيشة : 

إن الدخل الوطني مثل ما أنتجه المجتمع من السلع والخدمات خلال سنة. لعره: 
نصيب الفرد الواحد من الدخل الوطني Wha‏ مقياس أو معیار غالبا ما يستخدم 
للدلالة على المستوى ا لعاشی للمجتمع. إن ذلك المقياس أو المعيار هو متوسط الدخل 
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جدول رقم (VA)‏ 
المصروفات على السلع والخدمات النهائية ١‏ ي الولايات المتحدة عام ۹۷۸ 2 


اق تسوت 


| - الصروفات Roth!‏ وتشمل 
الصروقات على السلع الاستهلا كية (غير الا نیة) 
المصروفات على السلء سلح القدرالية ليه ( الآنية ) 
المصروفات على الخدمات 
| ۲ الاستثمار الاجا ی الخاص و یشمل 
الصروقات على الکائن والعدات 
Goby‏ اخزرین 
all‏ وت على ال 43 7 
۳ -صافی ميزان المدفوعات : 
+ الصاذرات 
__ الاستیراذات 
silo ‘‏ تس | 1 سم والخدمات وشمل 
مم نات ا حکومة القدرالبه 
cols ote‏ حکومات الولايات والمحلية 
الدعل الوطنى !۱ اجمائی 





جدول رقم (V4)‏ 
الدخل الوطني الاجمائی و ا سست عام ام 


آجور ورواتب !ا 

الا عجار 

الفوائد 

دخا wheal‏ الأعما! 
ربح الشر کات والمؤسسات 
ee‏ 
الاندثار 

Sa‏ الاح 


الدحل الو 
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الفردي. وهو حاصل قسمة الدخل الوطنی على عدد السكان في المجتمع أو الدولة. 


متوسط الدخل الفردي - 


الدخل الوطني 
عدد السكان 


لقد وردت في الاونة الأخيرة انتقادات لمتوسط الدخل الفردي كمعيار للمستوی 
العاثی في الجتمم ولاستخدامه لأغراض القارنات الدولية. ومكن تلخيص تلك 
الانتقادات على النحو التالي : 


- ۱ 


أن معوسط الدخل الفردي ولکونه متوسط حسابي لن یعکس بشکل صحیح 
الستوی العاشی لغالبية السکان خاصة في الدول التي يوجد فیها تفاوت كبير في 
توز یم الدخل بين الا فراد. 

أن احصائیات الدخل الوطنی والتی تستخدم كما بينا توا لاستخراج متوسط 
الدخل الفردي تهمل بعض الفعالیات الحياتية والعيشية للسکان والتي هي 
مهمة حدا کعمل ريات البیوت. هذا بالاضافة مشاکل التقدیر الا حصائي 
والتی یعانی منها الاحصائیون الختصین بتقدیر الدخل الوطني. إن مشا کل 
تقدیر الدخل الوطنی تتعاظم في دول العالمالثالث حیث یصعب الوصول إل 
معلومات رقيمة دقيقة عن الفعالیات الاقتصادیه. 


ان آرقام الدخل الوطني تهمل الكلفة الاجتماعية التي یتحملها الجتمع من 
جراء بعض الفعالیات الصناعية. إن كلفة الحتمع من تلك الفعالیات الصناعية 
تتمثل في تلوث البيئة واستنزاف كثير من الموارد الطبيعية وتشو يه لمعالم البيئة في 
الغابات والناطق الطبيعية الأخرى'؟. 


۳ (1) P, SAMUELSON. ECONOMICS, INTERNATIONAL STUDENT EDDITION 
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بسبب هذه الأنتقادات لعیار gl‏ مقیاس متوسط الدخل الفردی فقد أستحدث 
معيار أو مقیاس يأخذ بنظر الاعتبار الانتقادات أعلاه و یسمی صافي النافع الاقتصادية 
(NET ECONOMIC WELFARE)‏ إلا أن المشكلة هی صعوبة تقدیر قيمة ما يجب أن 
re = ۲ ۱ = ۴ 0 5‏ - = ۱ 3 ا و = ۱ = - 
يضاف )4 حاله عمل ربات البيوت) وفیمه ما يجب اد يطرح (الكلفة الا حتماعبه 
التى د كرناها في (ary‏ 
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الفصل الثامن 
الد اة الو چۂۃ 
(INTERNATIONAL TRADE)‏ 


إن التجارة الدولية كفرع من فروع علم الاقتصاد هوعريق في نشأته مقارنة بالفروع 
الأخرى. لقد تطورت أساليب التحليل في هذا الفرع منذ بداية نشأته, وتشعبت 
النظريات والمفاهيم حتى أصبح اليوم من أكثر فروع الاقتصاد دقة واستخداما 
لأساليب التحليل الهندسي والرياضي. إن Ble‏ دراسة التجارة الدولية يعود إلى أن 
بريطانيا والتى نشأت فيها المدرسة التجارية MERCHANTILE SCHOOL‏ كانت 
تعتمد على تجارتها في بناء ثروتها. إن المدرسة التحارية في الأفكار الاقتصادية والتى 
سبقت المنرسة الكلاسيكية قد رگزت عل أن التجارة الدولية هي سبب اروۃر لقد 
كانت الأفكار التجارية هي السائدة خاصة في بریطانیا ولفترة طو ab‏ إلى أن ظهرت 
آفکار (آدم سمیت) والتی ناقضت الا فکار التجارية. لقد اعتبر ادم سميث سبب ثروة 
الامم هو العمل. إن الکتاب الذين أعقبوا ادم سمیت قد آمنوا إلى حد كبير CSG‏ 
لذلك سموا جیعا بضمنهم pal)‏ سمیت) وحتی ( کارل مارکس) بالکلاسيك لانهم 
آمنوا بنظرية كمية العمل في القيمة. إن الاقتصادیین الکلاسيك يختلفون عمن سبقهم 
من كتاب المدرسة التجارية 3 کونھم یعتبرون التحارة الدولية نافعة لكلا البلدين 
التاحرین. أما كتاب المدرسة التحاریة فكانوا یعتبرون التجارة Lal‏ نافعا ALS‏ واحد 
وليس لكلا البلدين. فالتجارة بالنسبة لهم کا حرب فيها غالب ومغلوب. إن آفکار 
المدرسة التجارية لا تؤخذ Le‏ الد WIS OV‏ فان نظرية التحارة الدولية بشقیها 
أي نظرية القيمة والمنافع ونظرية الاقتصاد الدولي النقدية قد تطورت منذ أيام 
الكلاسيك حتى يومنا هذا. 


—-\oV- 


بسبب عدم اتساع الحال هنا سنحاول التر كيز على الاجابة على السؤالين التاليين : 

-١‏ هل التحارة الدولية مسألة نافعة لكلا البلدين التاحرین؟ 

۲ أي من السلع يجب أن تصدر وتسورد من قبل البلدين العنیین؟ 
۱-۸ النفع أوالمنفعة من التجارة الدولية : 

إن الغالبية العظمى من البشر يدركون أنهم لا يمكن أن یعیشوا منفصلين بعضهم 
عن بعض. لذلك فهم يدركون أنهم يجب أن يتاجروا بعضهم مع بعض لأن نی ذلك 
منافع لهم. إن دول العالم اليوم لا تستطيع العيش مكتفية ذاتیا بل عليها أن تتاجر مع 
بعضها بعضا. حتی الدول الكبرى والتي تلك موارد ختلفة وتكنولوجيا متطورة لا تعيش 
معتمدة على ما تملكه من موارد ذاتية بل تناج مع دول eel‏ لتبيان النفع من التجارة 
الدولية عي أن نتعمق بالت‌حلییل وهذا یقودنا ال بحث نظرية ا1> 7 الطاقة 
THEORY OF ABSOLUTE ADVANTAGE‏ . 


۸۔ ٢‏ نظرية الكلفة المطلقة : 

إن الاجابة بشكل Gly‏ على السؤالين أعلاه يتطلب إثباتا : أولا OL‏ التجارة بين 
بلدين هي نافعة لكليهما و تطلب LU‏ تحدید الكيفية التي ستتم بها تلك التجارة أي 
من سيستورد وماذا ومن سيصدر ومادا؟ 

لقد أجاب آدم سميث على هذين السؤالين بنظريته المعروفة باسم نظرية الكلفة 
المطلقة. إن هذه النظرية تشرح عادة بمثال لدولتين ولسلعتين وعلى النحو التالي : 


لوفرضنا دولتين ولیکونا (I)‏ و (ب) وسلعتين (ج) و (د). ولوفرضنا أيضا أن 
الدولة (أ) تستطيع انتاج ٢‏ وحدتين من السلعة (ج) أو ۰۰۰,ه وحدة من السلعة (د) 
إذا ما استخدمت كمية محددة ومعينة من الوارد الانتاجية. بینما الدولة (ب) تستطيع 
إنتاج أما وحدة من السلعة (ج) أو ۱۰,۰۰۰ وحدة من السلعة (د). 
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فاذا كانت هاتان الدولتان مكتفيتين ذاتيا فان انتاجهما سيكون على النحو التالی : 





فلوفرضنا أنهما كان يقسمان مواردهما بشكل كل منهما ينتج السلعتين فان 
انتاجهما واستهلاكهما لكلا السلعتين هوعلى النحو التالي : 





أي أن الدولة (أ) كانت مكتفية ذاتيا بكلا السلعتين حيث تنتج (I)‏ وحدة من 
(ح) و ۲,۵۰۰ وحدة من (د) وتستهلكها. الشىء نفسه ينطبق على الدوله (ب) والتي 
هى أقل كفاءة في انتاج السلعة (ج) من الدولة (أ) پینما الدولة (ب) هي أكثر كفاءة 
۷ الدولة (I)‏ نی انتاج السلعة (د). 


فلو خصصت الدولة (I)‏ بانتاج السلعة (ج) بينما خصصت الدوله (ب) بانتاج 
السلعة (د) وتاحرا بیتهما فان ذلك سیکون نافعا لکلیهما. وعکن بیان ذلك على النحو 
التالي : 
الانتاج الكل لكلا البلدين بعد التخصص 
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فاذا ما فرضنا أن سعر التبادل TERMS OF TRADE‏ التجاري فيما بينهما هو ۱ 


وحده )>( = O48 &s‏ وحدات (د). 


الاستهلاك قبل التجارة 





يتبين من أعلاه أن التجارة بين (I)‏ و (ب) هي نافعة لكليهما حيث أن الدولة )1( 
زادت استهلا كها من السلعة (د) بمقدار ۲,۵۰۰ وحدة بعد التحارة مقارنة باستهلا كها 
من السلعة (د) قبل التجارة. بينما بقى استھلاکھا من السلعة (ح) على حاله بعد 
العحارة مقارنة ما كان قبل التجارة. آما بالسبة للدولة (ب) فان استھلاکھا من 
السلعة (ج) قد زاد بعد التجارة مقارنة بقبل التجارة من ٠,٥‏ إلى ١‏ وحدة بینما بقی 
استھلاکھا من السلعة (د) عل حاله. 


من هنا مكن القول بأنه إذا ما تخصصت کل دولة بانتاج السلعة التي لها فيها ميزة 
مطلقة فان كلا الدولتين سينتفعان من التجارة ا حارجیةء السؤال الذي يتبادر إلى 
الذهن OV‏ هو هل أن التجارة ستظل نافعة فيما إذا كانت إحدى الدولتن ها ميزة 
مطلقة في انتاج كلتا السلعتين؟. ان الجواب على هذا السؤال يقودنا إلى بحث نظرية 


, THEORY OF COMPARATIVE ADVANTAGE الكلفة المقارنة‎ 


نت 


۳۸ نظرية الكلفة المقارنة : 

لقد جاء بهده النظرية الاقتصادي الشهبر (ديفيد ريكاردو). وقد صيغت النظرية 
كمحاولة للاجابة على السؤال أعلاه. وتعرض نظرية الكلفة القارنة بنفس الأسلوب 
الذي تم به عرض نظرية (آدم سميث) في الكلفة المطلقة أو الميزة المطلقة. 





من الجدول أعلاه يتضح أن الدولة )1( ھا ميزة مطلقة في إنتاج السلعتين (ج) و 
(د). إلا أن ما ميزة أكبرف انتاج السلعة (ج) مما ھا في انتاج السلعة (د) مقارنة 
بالدولة (ب). 


فلو فرضنا أن الدولتين توزعان مواردهما الانتاجية بين انتاج السلعتين فان انتاجهما 
واستهلا کهما من السلعتين هوعل النحو التالی : 


الانتاج والاستهلاك قبل التجارة 





فلو ظصصستثت الول بانتاج السلعة )+( BOY‏ ميزة أكبر من إنتاج السلعة 
(ج) ما ضاني انتاج السلعة (د). وتخصصت الدولة (ب) في إنتاج السلعة (د) فان 


| ge 


إنتاج الدولتين من السلعتين سيكون على النحو التالي : 





فلوفرضنا أن سعر التبادل التجاري بین الدولتين هو ل من السلعة (ج) لكل 
۰ وحدة من السلعة (د) فان استھلاکھما من السلعتین بعد التجارة سيكون على 
النحو SUI‏ : 
الاستهلاك بعد التجارة 








من الجدول أعلاه يتضح أن الدولة )1( قد حققت إشباعا ST‏ بعد التحارة مقارنة 
ما قبل التجارة. حيث ازداد استھلاکھا من السلعة (ج) و بقي استهلا کها من السلعة 
(د) على حاله. آما بالنسبة للدولة (ب) فانها زادت استهلا کها من السلعه (ج) 
ونقص استھلا‌گھا من السلعة (د). ولکن الزيادة في استهلاك السلعه (ج) یعوض 
وأكثر من ذلك عن الانخفاض فی استهلاك السلعة )2( 


ومكن تبیان أنه نتيجة للتخصص والتبادل فان الانتاج العالی من السلعتین 
سیزداد. فلو فرضنا أن الدولة (أ) لدیها ما یعادل ۲ وحدتین من الوارد الانتاجية (أرض 
> عمل » رأس مال » تنظیم) وللدولة (ب) ۳ وحدات من الوارد. فان إنتاجهما 


.اپ وت 


سيكون على النحو التالي : 


(i)‏ (۲ وحدة موارد) 
(ب) (۳ وحدات موارد) 





فاذا ما تخصصت الدولة (I)‏ بانتاج السلعة (ج) وتخصصت الدولة (ب) بانتاج 
السلعة (د) فان الدولة )1( تکون قد کسبت ‏ وتات من (ح) وضحت ب ۱۰,۰۰۰ 
وحدة من (د). بینما إذا تخصصت الدولة (ب) بانتاج السلعة (د) فانها تکون قد 
ضحت Po‏ وحدات من )>( وکت ۰ وحده من )>( و بالتا لی فان الانتاج 
من السلعتن بعد التخصص هو : 





اي آنه نعيجة لتخصض فان العالم قد زاد انتاجه من السلعة (جب) بوحدة واا 
ومن السلعة )>( ہے ها ۲ وحدة, 


٤ ۸‏ نقد نظرية الكلفة المقارنة : 
لقد انتقدت نظرية الكلفة المقارنة على أنها تتبنى مفهوما حامدا أو ستاتيكى ولیس 
مفهوما دايناميكيا. لأن النظرية وهذا ينطبق أيضا على نظرية الكلفة المطلقة تعالج تفوق 


NL 


دولة ما على دولة أخرى في إنتاج سلعة واحدة أو سلعتين على أنه مسألة دائمة حيث 
ينظر إلى الكلفة في إنتاج کل من السلعتين ومنها يستنتج أن الدولة التفوقة ستتخصص 
نی إنتاج السلعة التي ها ميزة مطلقة أو مقارنة. إن التفوق في إنتاج سلعة ما من قبل 
الدولة قد يكون مسألة وقتية. فالدولة (أ) قد تكون متفوقة في إنتاج السلعة (ج) مقارنة 
بالدولة (ب)ء ولكن هذا التفوق قد OS‏ مسألة وقتية. حيث أن الدولة (ب) ومرور 
الزمن قد تطور إنتاجها وتكتسب خبرة وكفاءة في إنتاج السلعة (ج) إلى درجة تتفوق 
فيها على الدوله (۱) في إنتاج السلعة (ج). 

إن نظرية الكلفة القارنة قد أستخدمت من قبل الدول الصناعیة إلى حد ما لتبرير 
ديمومة هيمنتها ئي إنتاج السلع الصناعية بينما دول العالم الثالث وحسب نظرية الكلفة 
القارنة تنتج المواد الا ولية. إن دولا كثيرة قد يكون انتاجها أقل كفاءة من انتاج دولة 
آو دول آخری فی سلعة أو عدة سلع. ولكن هذا لا یعنی أن تلك الدولة لا يجب أن تبدأ 
بانشاء صناعات لانتاج تلك السلعة آو السلم وتوفر الحماية الجمركية لتلك الصناعات 
لفترة محدودة من أجل التمکن من منافسة الصناعات القائمة في دول أكثر تطورا. ان 
التحر بة قد آثبخت مرارا وتکرارا ان ال القارنة أو الطلقة قد تنتقل وتصبح معكوسة. 
إن التصنيع في المانيا قد قام تحت مظلة ا حمایة الجمركية حماية الصناعة الألمانية من 
متافسه الصناعهة البر بطانیه والفرنسية. إن تفوق الولابات التجده والدي ty‏ ساك | 
قبل ۲۰ عاما نی كثرمن الصناعات قد بداً يحقل إلى دول آورو با الغر بية والیابان. 
ولہم هتالك تق مثال عل ذلك من صناعه السیارات. Coe‏ كانت السیارة هی 
اختراع آمریکی. وقد هيمنت السيارات الأمريكية على السوق الأمريكي وجزء كبير 
من السوق العالی. ولکن في السنین القليلة الأخيرة ققدت الولایات التحدة تفوقها في 
صناعة السیارات وانتقل التفوق إلى اليابان حيث تعتبر هذه الا خيرة أكبر منتج 
للسیارات OV‏ في العالم. لقد حصل نفس الثیء في السابق لبریطانیا عندما فقدت 
تفوقها في صناعة السفن. وسیحصل فى الستقبل لدول آخری ولصناعات عديدة. 
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